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Дослідження механізмів та тенденцій зовнішньоекономічного розвитку сучасного світу не може не відбуватися поза контекстом процесів глобалізації, які визначають як умови національного економічного розвитку окремих країн, так і параметри їх міжнародного співробітництва. Ці питання дедалі більшою мірою привертають увагу світових та вітчизняних економістів, які намагаються виявити системні наслідки глобалізації та регіоналізації щодо умов та економіко-інституційних завдань національного розвитку. 
Процеси глобалізації у світовій економіці, поглиблення міжнародного поділу праці, формування сучасних організацій (транснаціональних корпорацій, холдингових компаній, промислово-фінансових груп, франчайзингових об’єднань тощо) вимагають створення в кожній країні клімату підприємницької активності, механізмів інноваційного розвитку, ефективної ринкової інфраструктури. Сучасний етап розвитку національної економіки України характеризується пошуком найефективніших важелів та інструментів ведення виробничо-господарської діяльності. Підвищення ролі приватної власності, розвиток фондового ринку, активізація зовнішньоекономічної діяльності потребують удосконалення механізму управління організаціями як найважливішого чинника впливу на працівників з метою досягнення поставлених цілей. Саме управлінська діяльність визначає успіхи організації на внутрішньому та зовнішньому ринках, якість інституційних і структурних змін, здатність до адаптації в умовах жорсткої конкуренції. 
Важливою складовою частиною економічного життя будь-якої сучасної держави є зовнішньоекономічна діяльність. Роль, що відіграє та або інша держава у світовій торгівлі, багато в чому визначає її авторитет як члена світового співтовариства. Саме тому кожна держава намагається створити належні умови для участі в зовнішньоекономічній діяльності своїм підприємствам і фірмам. 

Успішний розвиток зовнішньоекономічної діяльності базується на чітко сформованій та впровадженій в практику нормативно-правовій базі щодо створення підприємства, корегування його безпосереднього місця на ринку, проведення його зовнішньоекономічної діяльності.

Інтереси українських підприємств, які здійснюють ЗЕД, дуже різноманітні. З одного боку, державна зовнішньоекономічна політика покликана стимулювати насичення внутрішнього ринку необхідними товарами, прискорення НТП, підвищення кваліфікації керівників та фахівців, залучення в економіку додаткових матеріальних та фінансових ресурсів, а також структурну перебудову національної економіки. З іншого боку, окремі підприємства можуть добиватись реалізації власних цілей: підвищення економічної ефективності виробництва,       зовнішньоекономічної діяльності, залучення іноземної технології та комерційної реалізації власних науково-технічних досягнень, гарантованості надійного матеріально-технічного забезпечення. Визначення ефективності зовнішньоекономічних операцій проводиться для обґрунтування не лише окремих пропозицій щодо закупівлі та продажу певних товарів. Ці дані можуть бути використані при розробці планів експорту й імпорту в масштабах країни, при оцінці структури та напрямків зовнішньоторговельного обігу. 

При визначенні ефективності зовнішньоекономічної діяльності підприємств застосовується системний підхід, який надає можливість здійснити комплексний аналіз будь – якого виду зовнішньоекономічної операції.

Враховуючи стрімкий розвиток економіки світового господарства, слід відзначити і значне  забезпечення більшого доступу підприємств до ринків усього світу. Зростання обсягів і складності міжнародних торговельних відносин призводить до зростання  можливостей виникнення непорозумінь та витратних спорів, коли зовнішньоторговельні договори складені неналежним чином.

Зовнішньоекономічний договір (контракт) – матеріально оформлена угода двох або більше суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів, спрямована на встановлення, зміну або припинення їх взаємних прав та обов’язків у зовнішньоекономічній діяльності. Зовнішньоекономічний договір (контракт) складається відповідно до Закону про ЗЕД та інших законів України з урахуванням міжнародних договорів України. 

Підписання зовнішньоекономічного договору (контракту) означає перехід до нової стадії зовнішньоекономічної діяльності. 

Структура книги.

Навчальний посібник містить три розділи, які поділяються на підрозділи, кожний з яких складається з короткої характеристики змісту теми, запитань для самоперевірки, термінів з ключами відповідей, кросвордів, та задач.

В кінці посібника наведений список літератури, який може використовуватись для  вивчення тематики роботи, наведені відповіді на завдання, словник термінів та додатки до тем.
«Торговля не разорила еще ни одного народа»

Бенджамін Франклін
РОЗДІЛ I ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНА ДІЯЛЬНІСТЬ УКРАЇНИ
1.1 Розвиток зовнішньоекономічної діяльності (ЗЕД) України в умовах сучасних глобалізацій них процесів
Основними характерними ознаками глобалізації є розширення торгівлі та її лібералізація, інтернаціоналізація обороту капіталу та усунення перешкод для його руху, глибокі зміни у фінансовій  сфері, яка більше за інші форми співробітництва, відчуває наслідки електронної революції, розгортання діяльності ТНК та їх зростаючу експансію, переважаючу орієнтацію попиту на світовий ринок, утворення міжнародних фінансових інститутів  та ін. Як відзначалося в Доповіді Світового Банку за 2002 р., глобалізація – це „зростаюча інтеграція економік та суспільств в усьому світі, яка витікає зі зростання потоків торгівлі, капіталу, людей та ідей”, причому вона, залишається однією з найбільш дебатованих проблем сучасності” [24]. 

З функціональної точки зору, глобалізація робить світову економіку єдиним ринком та інтегрованою виробничою зоною з національними та регіональними секторами, а не просто сукупністю національних економік, що мають взаємне економічне співтовариство. Виникають нові ринки (капіталів, іноземної валюти, страхування тощо) на глобальному рівні, з'являються нові інструменти (інформаційні системи, Інтернет), формуються нові угрупування (глобальні – передусім Світова Організація Торгівлі (СОТ), регіональні та ін.), розробляються нові правила регулювання міжнародних відносин у вигляді багатосторонніх угод з питань економічного співробітництва, концепцій формування інформаційно-інтелектуального середовища. 

Глобалізація веде до зростання конкуренції у світовому масштабі, що викликає поглиблення спеціалізації та поділу праці з іманентними їх наслідками – зростанню продуктивності праці та скороченню витрат. Відбувається зміна ролі національних ринків: дедалі більше орієнтуючись на глобальний ринок з його досить жорсткими умовами конкуренції, національне виробництво об'єктивно прагне до досягнення високої ефективності, більш повного та якісного задоволення внутрішнього попиту. Економіка, яка є відкритою для міжнародної конкуренції, забезпечує гнучкість у використанні ресурсів, що потенційно приводить до зростання валових обсягів виробництва, і від цього виграють споживачі, для яких розширюється вибір товарів та послуг. 

Причому розгортання самих цих процесів глобалізації відбувається суперечливо за характером впливу на національні економіки та на весь хід сучасного світового господарського розвитку. З одного боку, глобалізація розширює можливості окремих країн стосовно використання та оптимальної  комбінації різноманітних ресурсів, а з іншого – глобальні процеси значно загострюють конкурентну боротьбу, спричиняються до змін у перерозподілі фінансових та інвестиційних ресурсів, причому це, як правило, відбувається не на користь країн з низьким та середнім рівнем розвитку, держав, які не належать до числа тих, що мають розвинуту, сталу ринкову систему. Як відзначає, в плані загальної геостратегічної оцінки В.Новицький, “найбільший виграш від лібералізації торгівлі отримують промислово розвинені країни, які вже мають невисокі митні тарифи (5-6% на кінцеву продукцію промисловості), конкурентоспроможну товарну продукцію високого ступеню обробки (машино-технічного та споживчого характеру), диверсифікований і потужний сектор послуг”. Причому відзначається небезпека виникнення ситуації, “за якої трансформаційні країни змушені будуть піти на прийняття більш обтяжливих багатосторонніх зобов'язань під наглядом їх торговельних партнерів, не маючи змоги скористатись ширшими торговельними можливостями, котрі формально перед ними відкриваються” [15]. 

Отже, від глобалізації, в першу чергу, виграють багаті країни, експортери капіталу, технологій, в той час, як програють країни з односторонньою, недостатньо розвинутою економікою, слабкою інфраструктурою. Відповідно, можна констатувати суперечність процесу глобалізації, яка перетворюється на джерело конфліктів у світовій системі господарських відносин, відтворення. Причому форми можливих суперечок залежать від групової належності певних країн, особливостей географічного розташування, національної спеціалізації. Відзначимо, що особливу роль в означених конфліктах відіграють транснаціональні корпорації (ТНК), що володіють та контролюють низку філій за кордоном. Вони застосовують такі стратегічні методи управління, які здатні  завдавати шкоди національним інтересам. За участю ТНК, міжнародних фінансових агентів поширюється й небезпека того, що глобалізація фінансів перетвориться на причину зростання спекуляцій. В свою чергу, останні, як показали кризові події 1997-1998 рр., постають дедалі більш значущим фактором дестабілізації розвитку окремих країн та регіонів світу, соціально небезпечних конфліктів. Джерелами внутрішніх та зовнішніх конфліктів можуть постати, також, та або інша експортна орієнтація, лібералізація як феномен соціально-економічного розвитку, неадекватна соціальним вимогам приватизація. 

Сучасне світове господарство є цілісною системою, яка складалася поступово. Вона формувалася у міру еволюції міжнародного поділу праці, процесу інтернаціоналізації господарського життя країн, інтеграції груп країн у регіональні господарські комплекси з міждержавним регулюванням соціально - економічних процесів, транс націоналізації виробництва.

Питання глобалізації та регіоналізації відіграють особливу роль в формування сучасних світо господарських  процесів. З одного боку. Процеси регіоналізації є певних розділом  на групи країн світу, проте з іншого боку регіональні провести сприяють об’єднанню всіх груп країн світу. Питання протистояння США та Європейського Союзу проходить поряд з взаємопов'язаністю їх економік.

Економічне зростання Китаю, Індії, Японії, де мешкає понад два з половиною мільярди людей, рано чи пізно стоврюватиме політичний вплив на економіки інших країн світу, в тому числі в на Європейський Союз. На 2007 рік можна визначити такі  головні супердержави:  Сполучені Штати, Китай, Індію, Японію. Європейський Союзі можна трактувати теж як супердержаву, проте, наявність недоліків в структурі функціонування Європейського Союзу не дає змогу стверджувати про його могутність та цілісність. Дані недоліки загалом диктуються економічним та політичним характером.

В сучасному світі важливий резерв економічної стабілізації пов’язаний із цілеспрямованою технологічною політикою уряду, тобто із екзогенними щодо економіки, суб’єктивними чинниками. В цьому зв’язку, слід відзначити, що екзогенність полягає в тому, що механізм спеціалізації виробництва формується не тільки у відповідності до розподілу виробничих циклів згідно факторного розміщення (наприклад такого, який описується теорією Хекшера - Оліна), але й як наслідок суб’єктивно скерованого процесу розміщення на власній території високотехнологічних виробництв, інформаційних, та інтелектомістких технологій. Очевидно, що найкращі можливості концентрації технологій мають індустріально розвинуті країни, які здійснюють дедалі більш широку експансію високотехнологічних товарів на ринки інших країн, зокрема держав у регіоні Центрально - Східної Європи.

Протягом останнього часу більшість колишніх соціалістичних держав активно включається до процесів глобалізації.  Важливим пріоритетом своєї зовнішньоекономічної політики країни Центрально  - Східної Європи визначають інтеграцію до світового господарства.

Безумовно, Європейський Союз відіграє структуровизначальну роль при формуванні моделей відкритих економік країн ЦСЄ, механізму співробітництва з ними України. Він, на практиці, виконує роль своєрідного ядра доцентрового руху, у відповідності до якого визначаються особливості та динаміка інтеграційного процесу. 
Дійсно, глобалізацій ний процес за останні чверть століття років приніс як позитивні, так і негативні результати. Причому в контексті розгортання процесів регіоналізації, загальної лібералізації міжнародних економічних відносин останнє десятиріччя ХХ століття, а також перші роки ХХ століття займають особливе місце, яке відзначене інтенсивним процесом інтеграційних перетворень. Для деяких країн глобалізація створила-таки можливості, про які не могло йтися декілька років тому. Йдеться про індустріально розвинуті країни, які отримали доступ до ринків усього світу. Це мало для них подвійний результат: по-перше, розширення ринку сприяло підвищенню ефективності виробництва внаслідок ефекту масштабу, а по-друге, розширення збуту привело до значного зростання фінансового виграшу, прискорення нагромадження капіталів та зростання добробуту. Відтак ті країни, які мають фінансові, ресурсні, навіть політичні можливості (відзначимо, що в сучасних міжнародних економічних відносинах значення ще одного екзогенного – політичного чинника різко зростає) забезпечувати за собою інформаційно-технологічні переваги, створюють для себе сприятливі умови глобальної конкурентної боротьби, домагаються контролю за світовими потоками фінансових та капітальних ресурсів. 

В цьому зв'язку слід відзначити, що глобалізація створила не тільки конкурентні, але й системні, геоекономічні небезпеки для багатьох інших країн. Взагалі, щодо згаданого перерозподілу ресурсів у максимально широкому розумінні, слід підкреслити, що він об'єктивно супроводжується й зміною в динаміці росту національних економік та цілих регіонів. В цьому зв'язку слід відзначити, що в сучасному світі такі зміни характеризують нестабільність систем відтворення на рівні країн та регіонів, нерівномірність соціально-економічного розвитку в глобальному масштабі. В цьому зв'язку В.Чужиков взагалі вважає, що глобалізація надала “сильний поштовх посиленню диференціацій на локальному, регіональному та міжнародному рівнях”. Причому він відзначає, що таким диференціаціям “сприяє декілька факторів, основними серед яких є: наявність високої кваліфікації робітників та службовців у розвинутих країнах, високий рівень розвитку інфраструктури, інтеграція науки і виробництва та зумовлене цим швидке впровадження досягнень НТР, розвиток інформаційних технологій” [17]. 

Інтеграція країн з перехідними економіками в міжнародну торговельну систему складає невід’ємний елемент їх переходу до ринкових відносин. Глобальні трансформації детермінують нову позицію країн такого типу у структурі світового господарства. Вони визначають параметри спеціалізації, формально можуть сприяти зближенню дистанції між багатими та бідними країнами, але на практиці призводять до загострення глобальних проблем за усім спектром міжнародних економічних відносин. Втім, за будь-яких умов, кінцевою метою трансформаційного періоду є побудова відкритої економіки, що є необхідною умовою інтеграції цих країн у світові структури. 

Розмова про диференціацію актуалізує питання про оптимізацію моделі соціально-економічного розвитку країн регіону в цілому. Практика свідчить про те, що ті країни регіону, які менш буквально сприйняли нав’язуванні квазілібералізаційні принципи побудови відкритих економік в умовах глобалізації та більш ретельно слідкували за дотриманням критеріїв соціальної справедливості та органічними цілями соціальної політики взагалі, досягли й кращих результатів в плані забезпечення національної конкурентної спроможності. Як відзначала в цьому зв'язку О.Черепніна, “порівняння темпів економічного зростання України і країн Східної Європи свідчить про те, що останні мають значно вищі темпи розвитку при вищій частці державних, в тому числі соціальних витрат”. Причому “у тих країнах, де доходи на душу населення 10% найбагатших людей перевищують відповідні доходи найбільш бідних у 4,5 – 5,5 рази (Чехія, Словаччина, Польща, Угорщина, Словенія), темпи економічного зростання були значно вищими, ніж у країнах, де аналогічний показник перевищував 10-15 разів (України, Росія та ін.)” [21]. 

Промислово розвинуті країни отримують найвідчутніші дивіденди від глобалізації. Шляхом торгівлі, лібералізації руху інвестицій, забезпечення кращого доступу до зовнішніх джерел ресурсів глобалізація полегшує й процеси оптимізації умов зайнятості країн-лідерів. Ця оптимізація проходить у вигляді залучення малокваліфікованої робочої сили до тих видів виробництва, на які не погоджуються власні виробники, але головне – за рахунок залучення висококваліфікованих працівників з інших країн (наприклад, найпотужніший вектор сучасного перетікання висококваліфікованих кадрів – з Індії до США). Причому питома вага такої робочої сили зростає, чому сприяє скорочення торгових, транс акційних витрат, страхування рівня зарплати і доходів (а відтак можна казати про зворотний вплив: завдяки оптимізації використання робочої сили в індустріально розвинутих країнах створюються додаткові умови для подальшої концентрації виробництва; це означає зміни в усій системі міжнародного поділу праці та закріплення за країнами, що розвиваються та здійснюють ринкову трансформації статусу територій розміщення допоміжних видів виробництва). 

І навпаки, у країнах, що розвиваються, а також здійснюють ринкову трансформацію, скорочується податкова база і водночас зростає попит на соціальні гарантії при падінні можливостей щодо їх забезпечення. Взагалі, глобалізацій ні перетворення в країнах з перехідними економіками та в країнах, що розвиваються, мають інший характер прояву, ніж в провідних індустріальних державах. 

Дійсно, протягом останнього часу більшість колишніх соціалістичних держав активно включається до процесів глобалізації. Причому об'єктивні випробування, які привносить із собою світовий ринок, вимагають послідовних зусиль щодо гарантування стабільного розвитку. Як відзначав П.Медьєші, “в регіоні Центральної Європи протягом 12 років, що минули, відбулися епохальні зрушення. Саме тому зрозумілою є прагнення до досягнення стабільності в регіоні” [14, С. 43]. Важливим пріоритетом своєї зовнішньоекономічної політики вони вбачають інтеграцію до світового господарства, зокрема входження до ЄС. Дедалі активніше державна політика цих країн відштовхується від критеріїв, які визначаються у відповідності до європейських стандартів. Причому, для тих трансформаційних країн, яким вдалося досягти стану однопорядковості моделі розвитку з європейською (звичайно, хоча б за певними параметрами), економічний розвиток поступово набуває стабільного та прогресуючого характеру, а умови праці характеризуються оптимізацією показників ефективності. 

Глобалізація істотно впливає на макроекономічні зрушення та реформи, що проводяться в країнах з перехідною економікою. Серед загальних тенденцій, що відображаються на перехідних економіках й на можливостях ефективного їх підключення до глобалізацій них процесів, слід, насамперед, назвати вплив на параметри росту, і передусім – на функцію валового продукту. Передусім, на жаль, доводиться констатувати тенденцію трансформаційного спаду, до якої значною мірою спричинилася економічна лібералізація (а значить – глобалізація, адже функціонально лібералізація означає ні що інше, як “відкривання” економіки певної країни тенденціям та впливу з боку глобалізації у відповідності до її системних особливостей). 

В процесі успішного розвитку регіональних угрупувань,  головним наслідком постає модифікація умов розвитку світової системи вільної торгівлі, причому інтеграційні процеси на європейському континенті постають чи не найяскравішим свідченням сказаного. Фактично виникає ситуація, за якої основні торгові потоки контролюються обмеженою кількістю регіональних угруповань, що конкурують між собою в глобальному масштабі. Особливого значення  ця проблема набуває для країни з трансформаційною економікою України, особливо враховуючи її орієнтацію на Європейський Союз, що непрямим чином підтверджено відповідним бажанням і самого ЄС розширюватись на Схід за рахунок країн Центральної та Східної Європи. 
Отже, місце України в світових глобалізацій них процесах, головним чином, визначається дихотомічною природою її геоекономічних пріоритетів – бажанням вступу до Європейського Союзу, а також природним тяжінням до типологічно близьких країн пострадянського простору, регіону постсоціалістичних країн. 

Втім, яким би не був подальший геоекономічний вибір держави, завдання приведення національного законодавства до світових стандартів, зокрема стандартів СОТ, залишається актуальним. Проблематика взаємодії України із СОТ, яка постає центральним вузлом питань формування геоекономічної моделі держави, пов'язана не тільки з європейськими перспективами держави, але й з більш широким геоекономічним контекстом. 

Сучасні процеси глобалізації вимагають від України активнішого входження в міжнародну торговельну систему. В ситуації коли експорт є одним з найважливіших важелів розвитку окремих галузей національної економіки, стає дедалі очевидніше, що неможливо ефективно діяти в системі міжнародної торгівлі, не маючи повноправного членства у Світовій Організації Торгівлі.

Розвиток ринкових відносин в Україні, необхідність її входження до світового економічного простору, лібералізація зовнішньоекономічної діяльності, надання підприємствам і організаціям, що випускають конкурентноздатну продукцію, права виходу на світовий ринок вимагають нових підходів до управління ЗЕД.

Якщо розглядати економіку країни з точки зору її функціональності, то вона складається з двох рівнів  - внутрішнього - це задоволення потреб споживача за рахунок внутрішнього виробництва, і зовнішнього - вихід на міжнародні ринки товарів, послуг та факторів виробництва з метою підвищення добробуту країни.

Серед основних причини, які стимулюють розвиток зовнішньоекономічних зв’язків, слід відзначити такі: 

· нерівномірність економічного розвитку різних країн світу; 

· відмінності в сировинних ресурсах; 

· відмінності в людських ресурсах; 

· нерівномірності розміщення фінансових ресурсів; 

· різний характер політичних відносин в кожній країні; 

· неоднаковий рівень науково - технічного розвитку; 

· специфіка географічного положення, природних і кліматичних умов.

Більшість країн світу, маючи обмежену ресурсну базу і вузький внутрішній ринок, не в змозі виробляти з достатньою ефективністю товари, які необхідні для внутрішніх потреб. Для таких країн зовнішньоекономічні зв’язки є засобом отримання необхідних товарів. Країни з великим сировинним потенціалом базують свої економічні системи на основі реалізації експортного потенціалу.

Існування зовнішньоекономічних зв’язків базується на спеціалізації певних країн, в межах якої країна виробляє той продукт, який їй вигідніше, що визначає і головні принципи  міжнародного поділу праці, що  пов’язаний з обміном діяльності та її продуктами між державами. 

Міжнародний поділ праці існує у двох основних формах: міжнародній спеціалізації та міжнародному виробничому кооперуванні.

Міжнародна спеціалізація - це форма поділу праці між країнами, в якій зростання концентрації однорідного виробництва відбувається на основі прогресуючої диверсифікації національних виробництв. Спеціалізація в рамках міжнародного поділу праці в кінцевому підсумку передбачає спеціалізацію країн і регіонів на виробництві окремих продуктів та їх частин для світового ринку.

Міжнародне виробниче кооперування є наслідком спеціалізації національних виробництв, що взаємодіють у системі міжнародного поділу праці.

Міжнародне виробниче кооперування базується на предметній спеціалізації і виступає як форма часткового та загального поділу праці світового господарства.

Міжнародне виробниче кооперування означає включення країни в міжнародний поділ праці в рамках так званої вертикальної моделі міжнародного поділу праці, тобто за умови збереження автономності виробничого процесу в національних кордонах.

Теорія міжнародного поділу праці набула свого обґрунтування і розвитку в класичній школі економіки, насамперед, у працях її засновників - А.Сміта, Д.Рікардо. Головним досягненням класиків вважається теорія порівняльних переваг, в основі якої лежить ідея про існування відмінностей між країнами у витратах, пов’язаних з виробництвом тих чи інших товарів. Таке становище приводить до висновку, що замість випуску всіх товарів, на які виникає попит, вигідніше зосередитись на виробництві товару, що потребує найменших витрат. Спеціалізація на виробництві цього товару дасть змогу через обмін придбати на зовнішньому ринку товари, витрати на виробництво яких всередині країни вищі, ніж в інших країнах. Найбільший економічний ефект даватиме спеціалізація на виробництві того товару, перевага по якому максимальна. Якщо країна не може виробити жодного товару з витратами, нижчими від міжнародного рівня, то для неї відносно ефективніше буде спеціалізуватись на виробництві того товару, по якому перевищення міжнародного рівня витрат буде найменшим.

Ідеї класиків втілились в життя і набули свого подальшого розвитку при створенні теорії міжнародної торгівлі.

1.2 Інструменти регулювання зовнішньоекономічної діяльності 
Державне регулювання соціально – економічного розвитку країни є істотною ознакою сучасної ринкової економіки змішаного типу. Поєднання ринкових і державних регуляторів дає можливість реалізовувати соціально – економічні цілі розвитку суспільства, досягати ефективності виробництва, стабільності економічного розвитку.

Трансформація економічної системи України ставить за мету формування соціально орієнтованої ринкової економіки. 

Визначальними рисами ринкової економіки виступають приватна власність і особиста свобода всіх учасників економічної діяльності. Але якщо ринковий механізм економіки вільної конкуренції всі істотні проблеми економічного розвитку країни вирішував через ринок і ціни, то в сучасній ринковій економіці спостерігається активне втручання держави в процеси розвитку національної економіки. Державне регулювання зовнішньоекономічних відносин є необхідною умовою для забезпечення їх ефективного розвитку.
Механізм саморегуляції сучасної відкритої економіки органічно охоплює систему взаємозв’язків із зовнішнім середовищем. Очевидно, що з практичного погляду ця система є нічим іншим, як міжнародною економічною діяльністю держави та суб’єктів, які належать до її юрисдикції. Україні необхідно віднайти такі організаційні, макроекономічні та інші інституційні структури відкритої економіки, які б відповідали виробничому потенціалові, умовам світового ринку, сучасним інтеграційним закономірностям.

Державне регулювання ЗЕД використовує:
1. Інструменти прямого впливу – це засоби економічної політики уряду, за допомогою яких він визначає конкретні особливості економічних дій та процесів. 

2. Інструменти непрямої дії – це вплив на вартісні пропорції та на абсолютні показники цін у міжнародній торгівлі: маніпуляції з валютним курсом, митними ставками, податками тощо. Головними засобами непрямої дії є митні тарифи та стягнення.

Головними причинами, що зумовлюють регулювання зовнішньоекономічної діяльності є:

1. Інтенсифікація міжнародних економічних зв’язків та необхідність інтеграції у світову економіку;

2. Потреба використання переваг міжнародного поділу праці та можливостей світового ринку;

Об’єктами регулювання ЗЕД є: зовнішня торгівля, міжнародний рух капіталів, валютні та кредитні відносини, науково – технічний  обмін, міжнародна міграція робочої сили, зовнішній борг країни. 

Суб’єктами ЗЕД є державні органи , недержавні органи управління ЗЕД (валютні товарні, фондові біржі, торговельні палати, асоціації, об’єднання тощо), підприємства, фірми, організації, недержавні органи регулювання, що здійснюють міжнародну координацію у сфері зовнішньоекономічних відносин (СОТ, Митний Союз, ГУУАМ та ін).

Основними цілями зовнішньоекономічної політики державами мають бути: створення сприятливих економічних та організаційно – правових умов для суб’єктів економіки у здійсненні зовнішньоекономічної діяльності; забезпечення раціонального входження економіки України у міжнародний поділ праці; реалізація конкурентних переваг країни; підвищення конкурентноздатності економіки на основі структурної перебудови та модернізації виробництва; розвиток орієнтованого на експорт сектору економіки, розширення експортного потенціалу країни; раціоналізація експортно–імпортних операцій.

Залежно від зовнішньоекономічного направлення та участі держави в регулюванні зовнішньоекономічних відносин, його методів та інструментів розрізняють такі види зовнішньоекономічної політики:

Протекціонізм – політика держави, спрямована на захист національного виробника від іноземної конкуренції.

Фритредерство – політика вільної торгівлі з метою лібералізації зовнішньоекономічної діяльності, вільного доступу на національний ринок іноземних товарів, капіталів, робочої сили тощо.

Основними методами регулювання ЗЕД є:

· правові;

· економічні;

· валютні;

· адміністративні. 

Політику підтримки національного товаровиробника в умовах ринкової економіки традиційно асоціюють передусім з обмеженням імпорту. Обмеження дають змогу розширити національним виробникам внутрішні ринки збуту, заощадити кошти на інвестиції, технічне переозброєння.

Слід враховувати, що політика підтримки вітчизняного товаровиробника тісно пов’язана з міжнародними зобов’язаннями держави як перед окремими країнами, з якими укладено рамкові торговельні угоди щодо недискримінації імпорту, перед блоками держави так і перед  міжнародними організаціями.

Умови щодо політики підтримки національного товаровиробника не можуть виходити за ті межі міжнародної торговельної політики, які встановлюються як обов’язкові правила гри на світових ринках або як певні компроміси, що є вартими для наслідування у процесі формування моделі державної підтримки. Серед цих умов слід відзначити:

· запровадження цілісної та економічно обґрунтованої системи тарифного регулювання імпорту при встановлені припустимої відповідно до міжнародних угод максимальної ставки з деякими винятками;

· розроблення графіків поступового зниження ставок митного обкладання імпорту з доведення їх протягом п’яти – семи років до рівнів, обумовлених домовленостями в рамках СОТ;

· запровадження уніфікованих ставок акцизного збору стосовно всіх без винятку товарів – як вітчизняного виробника, так і імпортних, а також єдиного порядку сплати акцизів і ПДВ;

· скасування порядку обчислення акцизу і ПДВ, який передбачає сплату „податків із податків”, податки мають нараховуватися безпосередньо на вартість товару без податків, а стосовно акцизу на окремі товари – на фізичну одиницю виміру товару;

· спрощення структури імпортних тарифів та процедури оформлення митної документації;

· урахування міждержавних угод щодо взаємного надання національного режиму та режиму найбільшого сприяння в торгівлі, а також статутних документів міжнародних організацій та угод з ними;

· диверсифікація митного тарифу – використання різних ставок для товарів, що становлять конкуренцію національному товаровиробнику, та тих, що таку конкуренцію не створюють;

· урахування в системі тарифного та нетарифного регулювання імпорту значення товарів, що ввозяться, для розвитку високотехнологічного виробництва в Україні, прискорення науково – технологічного прогресу, для охорони здоров’я населення;

· ефективне використання митного тарифу та нетарифних інструментів з метою попередження проникнення на вітчизняний ринок недоброякісної продукції.

Митний тариф – це систематизований перелік мита, яким обкладаються товари при імпорті, а в окремих випадках – при експорті з даної країни. 

Мито виконує роль податку, стягнутого при перетині товаром митного кордону, що підвищує ціну імпортованих (або експортованих) товарів і чинить тим самим вплив на обсяг і структуру зовнішньоторговельного обороту.

Функції митного тарифу:

1. фіскальна;

2. стимулююча;

3. регулятивна;

4. захисна;

5. політична (здійснює економічний тиск на інші держави чи надає їм митні пільги).

Митні тарифи широко використовуються для захисту національного товаровиробника від доступу іноземних товарів на вітчизняні ринки. Якщо на початку свого існування імпортні мита відігравали фіскальну роль, то сьогодні їхні функції пов’язані, в першу чергу, з забезпеченням проведення визначеної торгово–економічної політики. Їх можна назвати класичним засобом регулювання зовнішньоекономічної діяльності, який за характером впливу відносяться до економічних регуляторів.

Крім того митні платежі можуть впливати на приплив валюти, розвиток регіонів країни, особливо, якщо мова йде про вільні економічні зони та ін.

 Митні тарифи можуть бути:

· простими (одноколонними), тобто мати єдину ставку для одного товару чи товарної групи незалежно від країни походження;

· складними (багатоколонними), коли встановлюються дві і більше ставок по кожному товару в залежності від країни походження.
Ставки підрозділяються на:

· максимальні - діють для країни, з якими відсутні торгові угоди;

· мінімальні - встановлюється по відношенню до країн, яким надається режим найбільшого сприяння;
· преференційні - встановлюється по відношенню ввозу окремих товарів з окремих країн, в тому числі тих, що розвиваються.
Основним елементом митного тарифу є мито. За своїм змістом і характером впливу вони теж відносяться до економічних регуляторів.

Мито являє собою грошовий збір чи податок, який бере держава з товарів, власності та інших цінностей при перетині кордону.

В Україні використовуються експортні, імпортні і транзитні види стягнень. В свою чергу вони поділяються:

1. За методом нарахування на:

· адвалерні - нараховуються в відсотках до митної вартості;

· специфічні - нараховуються в твердій сумі до одиниці виміру ваги, площі, обсягу і т.д.
· змішані - об’єднують і адвалерні і специфічні.
2. За характером походження:

· автономні - вводяться тією чи іншою державою в односторонньому порядку, без згоди з іншою країною;

· конвенційні - встановлюються в процесі угоди чи домовленості з іншою стороною і фіксуються в одному із цих документів.
3. Особливі види мита.

· спеціальне  - використовуються для захисту вітчизняних виробників від імпортних конкурентних товарів; для попередження недобросовісної конкуренції, у відповідь на дискримінаційні дії з боку інших держав. Ставка спеціального мита встановлюється в кожному окремому випадку;

· антидемпінгове. Демпінг полягає в проникненні товарів на зовнішній ринок за рахунок зниження експортних цін за середній рівень в даних країнах. 
· компенсаційне - встановлюється у випадку ввозу на територію України товарів, при виробництві чи експорті яких використовувались субсидії; у випадку експорту з території України товарів, при виробництві чи експорті яких використовувались субсидії; якщо експорт суперечить  інтересам держави.  
В Україні також використовується сезонне мито, яке встановлюється на окремі товари на певний період (в Україні не більше 4 місяців).

Згідно з Законом України «Про єдиний митний тариф» окремі види товарів звільняються від накладання мита, серед них: транспортні засоби, які здійснюють транспортні міжнародні вантажні перевезення; валюта України, іноземна валюта, цінні папери; товари, які вироблені в Україні і ввозяться назад на її територію без переробки, а також товари іноземного походження, які вивозяться назад з України без переробки; товари, які імпортуються всеукраїнськими і міжнародними об’єднаннями громадян, що постраждали внаслідок Чорнобильської катастрофи; товари, що імпортуються за рахунок коштів державного валютного фонду України та іноземних кредитів, котрі надаються під гарантію Кабінету Міністрів України, а також інші групи товарів згідно з різними договорами, угодами і законами України.

Імпортний митний тариф – це центральний інструмент митно–тарифного регулювання ЗЕД. Разом з податковою системою митний тариф регулює внутрішній економічний клімат у країні (ціни, рентабельність діяльності підприємств, прибуток, стан національної валюти). Активна частина митного тарифу – це ставки мита, що є за своїм характером податком за право ввозу іноземного товару. 

Рідше використовуються експортні мита (експортний митний тариф). Їх мета – одержання додаткової кількості валюти для поповнення державної скарбниці. Експортні мита здорожують вартість товару на світовому ринку, де конкуренція значна. Вони застосовуються для сировинних товарів, по яких країна має монопольну перевагу, або в тих випадках, коли держава прагне обмежити вивіз даного товару. У розвинутих країнах експортні мита практично не застосовуються.

Застосовування експортного мита як методу вилучення частини доходу експортерів (отриманого на різниці в цінах внутрішнього і світового ринку) виявлялося неефективним. У більшості випадків воно призводило до скорочення контрольованого експорту й автоматично вело до зменшення доходів державного бюджету від експортного мита. Тому більшість країн перейшло від обкладання митом експортованих товарів до обкладання податками доходів фірм – експортерів, вилучаючи в такий спосіб надприбутки від експорту (для цього використовується податкова система).

Митний тариф застосовується на національному рівні, але й в тих випадках коли країни поєднуються в торговельно-економічне угрупування і створюють свій митний союз, тоді митний тариф стає їх спільним для третіх країн. Прикладом митного союзу є Європейський Союз.

Імпортний митний тариф виконує такі основні функції:

· формує оптимальну товарну структуру імпорту шляхом диференційованих ставок на ввіз різних товарів;

· впливає на господарські результати діяльності підприємств і соціальне становище, будучи складовою частиною механізму ціноутворення;

· захищає окремі національні галузі економіки, яким може бути нанесений істотний збиток від іноземної конкуренції;
· дозволяє вести зовнішньоторговельну політику, вести переговори про поліпшення доступу національних товарів на зовнішні ринки, формувати зони вільної торгівлі, митні союзи тощо;

· сприяє оптимальному співвідношенню експорту і імпорту країни, і отже, оптимальному співвідношенню валютних витрат і надходжень у країну, формуванню оптимального торговельного балансу.

Митний тариф може ефективно виконувати свої функції тільки в умовах розвинутої економіки. З нормалізацією економічного становища в країні, оптимізацією структури народного господарства і підвищенням конкурентноздатності економіки роль митного тарифу підвищується.

Свою роль митний тариф як правило виконує в тісній взаємозалежності з податковою системою країни, що за звичай бере на себе частину функцій тарифу і доповнює його дію. У переважній більшості країн імпортні товари (крім мита) обкладаються зрівняльним податком. Його ставка дорівнює ставці податку, яким обкладаються товари національного виробника. Цей податок зрівнює імпортні і національні товари в галузі оподаткування.

Крім прикордонного зрівняльного оподаткування багато держав застосовують акцизні збори, що представляють собою особливу форму оподаткування зазвичай вузького кола товарів.

У переважній більшості країн діє порядок звільнення товарів від усіх або частини внутрішніх податків і зборів при їхньому експорті. Мета цієї системи – сприяння вивозові товарів, запобігання подвійному оподаткуванню експортних товарів (одночасно в країні експорту та імпорту).

Товари та інші предмети, що ввезені на митну територію України або вивозяться за її межі, підлягають обкладанню митом, якщо інше не передбачено законодавством.

Мито, що стягується митницею, являє собою податок на товари та інші предмети, що переміщуються через митний кордон України.

Нетарифне регулювання є комплексом заходів обмежено - заборонного порядку, що перешкоджають проникненню іноземних товарів на внутрішній ринок країни.
Нетарифні обмеження являються заходами прихованого протекціонізму. На думку спеціалістів, у зовнішній торгівлі використовуються більше 50 таких заходів.

1. Заборони експорту та імпорту. Це вимушені заходи., які виставляються на імпорт товарів, здатних заподіяти шкоду різним сферам діяльності держави. Є умовні, сезонні, тимчасові заборони.

2. Кількісні обмеження експорту та імпорту. Квотування - лімітування розміру імпорту(експорту) з допомогою квот. Квота  - це встановлення у вартісному чи фізичному вираженні певного обсягу експорту (імпорту) на визначений період. Квотування здійснюється з метою ліквідації дисбалансу з окремими країнами; регулювання попиту та пропозиції на внутрішньому ринку; виконання міжнародних зобов’язань.
В Україні використовуються такі види квот:

· глобальні - встановлюються для товарів без визначення конкретних країн, куди вони експортуються чи з яких вони імпортуються.

· групові - для товарів з визначенням групи країн, куди вони експортуються чи імпортуються;
· індивідуальні - для товарів з визначенням конкретної країни, куди вони можуть експортуватися чи з якої вони можуть імпортуватися.
 Ліцензування - обмеження у вигляді одержання права чи дозволу від уповноважених державних органів на ввіз (вивіз) певного обсягу товарів.

На Україні використовуються такі види ліцензій:

· генеральна - відкритий дозвіл на експортні (імпортні) операції по окремому товару чи окремій країні на протязі періоду дії режиму ліцензування по даному товару;

· разова (індивідуальна) - дозвіл, який має іменний характер і видається для здійснення кожної окремої операції конкретним суб’єктом ЗЕД на період, необхідний для її здійснення;
· відкрита - дозвіл на експорт (імпорт) товару протягом конкретного періоду (але не менш одного місяця) з визначенням його загального обсягу.
Ліцензії видаються на основі заявок суб’єктів ЗЕД згідно з формою, затвердженою в даний час Міністерством економіки України.

Рішення про встановлення режиму ліцензування та квотування зовнішньоекономічних операцій приймається Кабінетом Міністрів України з визначенням списку конкретних товарів, які підлягають під режим ліцензування і квотування, а також періоду дії цього режиму. Реалізація квот і ліцензій на окремі товари здійснюється Міністерством економіки України.

3. Добровільні обмеження експорту. Це неофіційна домовленість між експортером та імпортером про обмеження ввозу товарів на ринок імпортера.

4. Антидемпінгові заходи. Являють собою судові та адміністративні тяжби, претензії, які виставляються національними підприємцями іноземним постачальникам, звинувачуючи їх у продажу товарів по занижених цінах, що може нанести шкоду місцевим виробникам.
5. Технічні бар’єри. Перешкоди для імпорту іноземних товарів, що виникають в зв’язку з їх невідповідністю до національних стандартів систем виміру та інспекції  якості ,вимог техніки безпеки, санітарно - ветеринарних норм, правил упаковки, маркірування. 
6. Заходи пов’язані з виконанням митних формальностей.
· прикордонний податок, який накладається на товари за факт перетину через кордон;
· платежі, пов’язані з оформленням документів на митниці, митним оглядом товарів, перевіркою їх якості;
· інші платежі (портові, статистичні, фіто санітарні).
Наприклад, в Україні за митне оформлення товарів в залежності від митної вартості при перевищенні 1000 дол. США береться митний збір в розмірі 0,2% від митної вартості.
7. Імпортний депозит. Це попередня застава, яку імпортер повинен внести в свій банк перед закупівлею іноземного товару. Розмір застави залежить від вартості угоди. Імпортер не одержує по депозиту відсотки, і через кілька місяців сума застави повертається. Імпортні депозити збільшують витрати імпортера під час даної операції і підвищують ціну імпортного товару.  
Отже, основними напрямками державної підтримки зовнішньоекономічної діяльності підприємства в Україні є: вдосконалення нормативно – правової бази підприємництва, проведення ефективної конкурентної політики, створення ефективної системи фінансово – кредитної та гарантійної підтримки підприємця, дерегуляція економіки, створення сприятливого інвестиційно–інноваційного клімату, забезпечення стабільності національної валюти, удосконалення приватизаційного процесу, проведення реструктуризації, системної трансформації підприємств, підтримка ефективно працюючих підприємств незалежно від форм власності, сприяння розвитку малого підприємництва.
1.3.Забезпечення контрактної основи для проведення зовнішньекономічної діяльності 
Здійснення зовнішньоекономічної діяльності відбувається між суб’єктами зовнішньоекономічної діяльності при проведенні зовнішньоторговельної операції, що супроводжується підписанням зовнішньоторговельного контакту. 

Зовнішньоторговельна операція - це комплекс дій контрагентів різних країн, спрямованих на здійснення торгового обміну.

Суб’єктами зовнішньоторговельної операції є підприємства, фірми, організації, котрі одержали від держави право виходу на зовнішній ринок.

Об’єктами зовнішньоторговельних операцій виступають матеріальні процеси, що проявляють себе в процесі обміну товарами, послугами, результатами виробничого і науково - технічного співробітництва. 

Види зовнішньоторговельних операцій можна розділити:

· Основні, які здійснюються на розрахунковій основі між безпосередніми учасниками цих операцій (контрагентами різних країн):

1. операції обміну науково - технічними знаннями в формі торгівлі патентами, ліцензіями, ноу-хау;

2. операції обміну товарами в матеріально - речовій формі (експортно-імпортні);

3. операції обміну технічними послугами в формі консультативного і будівельного інжинірингу;

4. операції оренди;

5. операції з надання консультаційних послуг в галузі інформації та удосконалення управління;

6. операції з міжнародного туризму та ін..;

· Допоміжні операції, які супроводжують основні:

1. операції з міжнародних перевезень;

2. транспортно-експедиторські операції;

3. операції з страхування вантажів;

4. міжнародні розрахунки при проведенні операцій та ін.

Правовою формою, що опосередковує зовнішньоторговельну операцію є зовнішньоторговельна угода.

Види зовнішньоторговельних угод розрізняються за:

· предметами угоди (товар, послуга, результат інтелектуальної діяльності, оренда обладнання та ін.);

· особливостями предмету угоди (сировинні товари, готова продукція, машино-технічна продукція та ін.);

· організаційними формами торгівлі на світовому ринку (аукціонна, біржова, посередництво та ін.);

· залежністю від каналу збуту і характеру взаємовідносин між контрагентами. 

Оформлюються зовнішньоторговельні угоди у вигляді :

а) документу, підписаного контрагентами (звичайного договору);

б) твердого офорта продавця, акцептованого покупцем. В цьому випадку продавець відправляє покупцю докладно розроблений офорт (офіційна пропозиція продавця покупцю про продаж товарів на визначених ним умовах ) й угода вважається підписаною шляхом обміну листами - офорта і акцепту (погодження на оплату документа);

Офорт є твердий - це письмова пропозиція на продаж відповідної партії товарів одному можливому покупцю з вказівкою терміну відповіді, протягом якого він являється пов’язаним зі своєю пропозицією  і не може зробити пропозицію іншим покупцям. Якщо покупець згоден, то він відправляє лист - підтвердження, що містить акцепт. Якщо не згоден - відправляє контрофорт з вказівкою своїх умов угоди.

Вільний офорт зазвичай оформлюється на одну й ту ж партію товарів багатьом покупцям і не містить терміну для відповіді. І тому не пов’язує оферта своєю пропозицією. Якщо покупець згоден з умовами даного офорта, він підтверджує цей факт твердим офортом.

В випадку, якщо ініціатива в пошуку товару виходить від покупця в процесі переговорів, його звернення до продавця з проханням вислати офорт називається запитом.

в) замовлення, зробленого покупцем (замовником) продавцю (постачальнику) і підтвердженим останнім. В цьому випадку угода оформлюється двома документами - замовлення покупця і підтвердженням поставщика.

Найбільш поширеним методом оформлення угоди є договір.

Основні положення укладення договору:

Перший етап:

Встановлення ділового контракту із зарубіжним партнером. Цей етап складається із таких етапів:

1. надання експортеру на вимоги імпортера відомостей про товар;

2. отримання відповіді покупця на розміщення замовлення;

3. перевірка продавцем платоспроможності покупця і підтвердження її.

Оформлення даного етапу супроводжується наступними документами: запити, ініціативними листами, відповіді на запити, офорт твердий і вільний, банківське та комерційне відправлення та ін.

Другий етап:

Оформлення замовлення покупцем.

1. письмова вказівка покупця про доставку товарів чи надання послуг;

2. встановлення графіку доставок;

3. визначення мінімальної ціни партії товару;

4. прийняття замовлення.

Оформлення угоди на даному етапі супроводжується такими документами: замовлення(письмова вказівка про доставку йому товарів чи надання послуг); акцепт пропозиції покупця, проект контракту, акцепт твердого офорту продавця, зустрічний офорт, графік доставки, закупівельний ордер(супроводжувальний лист чи індент ( закупівельний ордер, орієнтований на експорт).

Замовлення не стає контрактом до моменту одержання письмової згоди підписати договір на попередніх умовах (угода у вигляді акцепту чи зустрічного офорта).

Третій етап:

1. визначення контрактної ціни;

2. визначення базисних умов доставки;

3. узгодження умов розрахунку і методи платежу покупцем.

 Документи, необхідні для оформлення даної частини угоди: консульський рахунок, рахунок - фактура, фірмові каталоги, прейскуранти, біржові котирування, конкурентний лист, Інкотермс-2000, акредитивний лист, інкасове доручення, трати, чеки та ін.

Консульський рахунок надається разом з товаром, що експортується, якщо це вимагається в країні  - імпортері. Консульський рахунок - це доручення, в якому підтверджується походження товару. Він підписується в країні експортера консулом країни імпортера після виплати консульського збору.

"Інкотермс" можуть використовуватися при укладанні договорів купівлі-продажу, які вимагають від продавця транспортування товару будь-яким видом транспорту, а також для договорів, де покупець одержує товар на складі продавця. 

У тлумаченні й застосуванні комерційного договору можуть виникати труднощі, як у силу неоднозначності тих або інших його положень, так і в силу того, що деякі питання в ньому просто не передбачені.

"Інкотермс" містить декілька варіантів вирішення таких типових питань, що викликають труднощі при тлумаченні і застосуванні договору, а саме визначення до якої із сторін переходить право власності на товар, ризик випадкової загибелі товару; яка з сторін зобов'язується застрахувати товар і заплатити за страховку, організувати транспортування товару і заплатити за транспортування, сплатити мита, податки, збори.

Характеристика термінів Інкотермс-2000.

EXW. Продавець виконав свої зобов'язання щодо постачання в момент, коли він надав товар у розпорядження покупця на площах свого підприємства чи в іншому місці (наприклад, на заводі, складі тощо), а покупець, в свою чергу, несе всі витрати і ризики у зв'язку з перевезенням товару з площ продавця до місця призначення, в т.ч. щодо одержання будь-яких експортних та імпортних ліцензій (інших офіційних дозвільних документів), виконання усіх митних формальностей (сплати мита, податків та зборів під час перевезення товару через кордон), оплати транспортних послуг та послуг страхової організації. Продавець може взяти на себе обов'язки щодо завантаження товару в місці відправлення та всі ризики й витрати, пов'язані з таким завантаженням, у випадку, коли ці умови будуть зазначені в контракті. 

FСА. Продавець за рахунок покупця здійснює постачання та сплачує платежі (збори, мито тощо), які необхідні для вивезення (експорту) товару за межі митної території країни. Постачання здійснюється шляхом передання товару призначеному покупцем перевізнику в названому місці. Якщо поставка товару здійснюється на території продавця, то він відповідає за завантаження, а якщо поставка здійснюється в іншому місці, продавець не несе відповідальності за розвантаження товару. Покупець зобов'язаний оформити на себе будь-яку імпортну ліцензію або інший офіційний дозвільний документ і виконати усі митні формальності, необхідні для імпорту придбаного товару та його транзитного перевезення через будь-яку країну. 

FАS. Поставка вважається здійсненою продавцем, якщо товар розміщений біля борту судна у названому порту відвантаження. З цього моменту усі витрати від втрати чи пошкодження товару повинен нести покупець. Витрати, пов'язані з митним оформленням експорту товару, покладаються на продавця, а витрати, пов'язані з митним оформленням імпорту товару - на покупця. У випадку, якщо сторони ЗЕД вважають за потрібне, щоб покупець узяв на себе обов'язки з експортного оформлення товару, то про це слід чітко вказати у контракті купівлі-продажу. 

FОВ. Умови, що використовуються при застосуванні цього терміну, майже ідентичні до вищенаведених умов терміну FАS. Головна відмінність полягає в тому, що поставка вважається здійсненою продавцем, якщо товар завантажений ним на борт судна, вказаного продавцем. 

СFR та СІF. При застосуванні умов обох термінів: постачання вважається здійсненим продавцем, якщо товар завантажений ним на борт судна (що знаходиться в порту відвантаження), вказаного продавцем; продавець зобов'язаний оплатити вартість фрахту судна, необхідного для доставки товару до названого порту призначення, але ризик втрати чи пошкодження товару, а також будь-які додаткові витрати, спричинені подіями, що виникають після здійснення постачання, переходять від продавця до покупця; продавець повинен виконати за свій рахунок процедури, пов'язані з митним оформленням товару, що експортується, а покупець - товару, що імпортується. Відмінність же умов полягає в тому, що при застосуванні сторонами ЗЕД терміну СІF, продавець додатково до вищенаведених обов'язків повинен взяти на себе виконання ще одного, а саме: забезпечити морське (річкове) страхування на користь покупця щодо ризику втрати чи пошкодження товару під час перевезення. 

СРТ та СІР. Умови цих термінів окрім багатьох спільних моментів (продавець має здійснити постачання товару шляхом його передачі перевізнику, з яким сам укладає договір перевезення та сплачує надані ним транспортні послуги до місця призначення, вказаного покупцем; покупець повинен прийняти на себе всі ризики та будь-які інші витрати, що можуть виникнути після здійснення постачання товару перевізнику; покупець та продавець здійснюють митне оформлення товару, так само, як і при використанні умов термінів СFR та СІF) також мають одну відмінність. Вона полягає в тому, що за умовами терміну СІР продавець зобов'язаний за власний рахунок застрахувати товар, що транспортується, у відповідності із положеннями контракту. Страхування вантажу має здійснюватися на умовах надання права покупцю заявляти вимоги безпосередньо до страховика (тобто з наданням покупцю страхового полісу тощо). 

DАF. Вважається, що продавець виконав свої обов'язки постачання, якщо товар, що пройшов митне оформлення для експорту, але ще не для імпорту, наданий у розпорядження покупця у вигляді вантажу (не розвантажений транспортний засіб) в названому місці (пункті) на кордоні, але перед митним кордоном суміжної країни. Всі витрати (митне оформлення для експорту, транспортні витрати тощо), пов'язані з постачанням товару, здійснюються за рахунок продавця. У випадку, якщо сторони ЗЕД дійшли згоди про покладення обов'язків на продавця щодо розвантаження товару з транспортного засобу, то про це слід вказати в контракті. Зазначений термін може застосовуватися незалежно від виду транспорту, за умови, якщо товар доставляється до сухопутного пункту (місця, кордону), в іншому випадку, тобто при здійсненні постачання в порт призначення, слід застосовувати терміни DЕS або DЕQ. 

DЕS. Вважається, що продавець виконав свої обов'язки щодо постачання, якщо товар, що не пройшов митного оформлення для імпорту, наданий у розпорядження покупця на борту судна в названому останнім покупцем порту призначення. Зазначимо, що продавець в цьому випадку несе всі витрати та ризики, пов'язані з доставкою товару до названого порту призначення до моменту розвантаження. Якщо сторони ЗЕД дійшли згоди про покладання на продавця витрат й ризиків щодо розвантаження товару, то слід застосовувати термін DЕQ. 

DЕQ. Продавець виконав свої обов'язки щодо постачання, якщо товар, що не пройшов митного оформлення для імпорту, наданий у розпорядження покупця на причалі (набережній) у названому ним порту призначення. Продавець в цьому випадку несе всі витрати та ризики, пов'язані з доставкою товару до названого порту призначення та його розвантаженням на причалі (набережній). Термін DЕQ покладає на покупця обов'язок здійснити митне оформлення товару для його імпорту та сплату всіх податків, якими супроводжується імпорт товару. Якщо ж сторони ЗЕД бажають включити у зобов'язання продавця сплату всіх або частини витрат, пов'язаних з імпортом товару, то це слід вказати в зовнішньоекономічному контракті. 

DDU. Умови ідентичні умовам терміну DЕQ, але необхідно врахувати, що цей термін може застосовуватися незалежно від використовуваного виду транспорту (залізничний, автомобільний та ін.), але, якщо постачання здійснюється на борту судна або на причалі (набережній) в порту призначення, потрібно застосовувати термін DЕS або DЕQ. 

DDР. Припускає виконання продавцем максимальних обов'язків - здійснення постачання покупцю товару, який пройшов експортно-імпортне оформлення (проходження митних процедур, сплата податків, митних і інших зборів тощо), але без розвантаження з будь-якого транспортного засобу, що знаходиться в названому в контракті місці призначення. В цьому випадку продавець несе всі витрати та ризики, пов'язані з доставкою товару до визначеного покупцем місця. Зазначимо, що цей термін не повинен застосовуватися, якщо продавець не може одержати імпортну ліцензію. Якщо ж сторони ЗЕД бажають включити у зобов'язання покупця сплату частини витрат, пов'язаних з імпортом товару (наприклад, ПДВ), то про це слід вказати в зовнішньоекономічному контракті. Так само, як і термін DDU, цей термін може застосовуватися незалежно від використовуваного виду транспорту, окрім здійснення постачання на борту судна або на причалі (набережній) в порту призначення. 

Окрім характеристики групи термінів, в Інкотермс-2000 розглядаються детально також питання, пов'язані з обов'язками сторін ЗЕД в розрізі окремих термінів щодо надання товару, сплати вартості товару, ліцензування та експортно-імпортне (в т.ч. митне) оформлення товару, укладення договорів перевезення і страхування, постачання товарів, момент переходу ризиків, розподіл витрат, документального доказу постачання товару, проведення перевірки упакування (маркування), огляду товару та ін. обов'язки. Загалом,  застосування умов Інкотермс-2000 значно полегшує суб'єкту ЗЕД процедуру укладення та виконання типового зовнішньоекономічного контракту.

Четвертий етап:

Виконання замовлення продавцем. 

1. підготовка товару до відвантаження (упаковка товару у відповідності до правил, норм і стандартів);

2. доставка і транспортування товару;

3. страхування вантажу - оформлення страхового полісу;

4. митне очищення - заповнення митної декларації;

5. виставлення платіжного рахунку.

Оформлення угоди на даному етапі супроводжується випискою товаросупроводжувальних і розрахункових документів, таких як:

· рахунок - проформа

· рахунок - специфікація

· пакувальний листок

· сертифікати (продукції .якості,  походження товару)

· повідомлення про готовність до відвантаження

· інвойс - комерційний рахунок, який являє собою пакет документів, що служать основою для розрахункових операцій. До його складу входить рахунок - фактура, з докладним переліком відправлених покупцю товарів і повної інформації про кількість, якість і ціну товару, про нумерацію і маркірування вантажних місць, про способи постачання товару покупцеві. Крім того, в інвойсі перераховуються всі додаткові витрати, а також проставляється номер контракту, вказується величина скидки і методи її надання, номер замовлення і накладної, дата відвантаження, умови і форми платежу. Повідомлення про готовність товару висилається покупцю. Складається накладна, яка супроводжує вантаж. Транспортування вантажу доповнюється завантажувальним ордером. На даному етапі здійснюється процедура рахунку ,тобто виписка документів, необхідних для виставлення рахунку покупцеві. 

· відвантажувальний ордер

· повідомлення про доставку

· транспортна накладна

· коносамент

· повідомлення про відвантаження

· транзитний сертифікат

· страховий поліс

· митна декларація

· виписка із рахунку та ін.

Зовнішньоторговельний типовий контракт купівлі - продажу.

При підписанні контракту, слід уважно визначити його мету, розрахувати проект майбутнього договору, умови, не допускати двоякості фраз, нечіткостей. На сьогодні використовується близько 10 млн. типових контрактів.

Типові контракти на світовому ринку можуть використовуватися в різних формах. Як правило, вони складаються на бланках, виготовлених в типографії.

Використання типового контракту може здійснюватися двома способами:

1) беззаперечне приєднання одної зі сторін до умов кінцевої форми типового контракту, яку запропонувала інша сторона;

2)  використання типового контракту як зразка, який може бути змінений у відповідності до конкретної угоди.

Частіше всього типовий контракт, розроблений одною із сторін угоди, береться за зразок і на його основі шляхом узгодження кожної статті, кожної умови контракту розробляється індивідуальний контракт, який підписується сторонами.

Типові форми контрактів розробляються в основному великими експортерами даного виду продукції, об'єднаннями промисловців і підприємців, асоціаціями, союзами, торгово-промисловими палатами, біржовими комітетами. Наприклад, типові контракти на промислову сировину розробляють союзи підприємців. 

Типові форми контрактів являються обов'язковими для сторін тільки за їх згодою. Звичайно зміст таких угод ґрунтується на праві і практиці країни-розроблювача. І це необхідно враховувати українським підприємцям, які укладають контракт з іноземним партнером.

Типовий контракт - це розроблений у відповідності до встановлених правил документ, який містить ряд уніфікованих умов, прийнятих в практиці міжнародної торгівлі, тобто ніби на перед узгоджених типових умов. Другу частину контракту складають статті, які містять умови про предмет контракту, ціну товару, його якості, термінах поставок, умовах платежу та ін.

Після узгодження сторонами, в контракт вносяться індивідуальні умови угоди.

Контракти заповнюються на готових бланках з типографії.

Структура контракту:

1. Вступна частина чи преамбула ,де визначається назва сторін, номер контракту, дата підписання. 

2. Предмет контракту - назва, вид, сорт, марка, модель товару, що постачається.

3. Кількість товару - одиниця виміру товару (вага, обсяг), порядок визначення кількості, система мір і ваги.

4. Якість товару.

5. Термін і дата поставки. 

Термін розглядається як тимчасовий період, протягом якого продавець зобов’язаний передати товар у власність покупцю. Товар може бути доставлений одночасно чи частинами. 

Крім строків поставки, в контракті вноситься обмовка про дату поставки. Вона визначає момент передачі товару в користування покупця. Це може бути:

1) дата вказана на транспортнім документі, що свідчить про прийняття вантажу до перевезення; 

2) дата складського свідоцтва; 

3) дата підписання акту передачі представниками продавця і покупця.

6. Базисні умови поставки.

Це спеціальні умови, які визначають обов’язки продавця і покупця по доставці товарів і встановлюють момент переходу ризику від продавця до покупця при випадковій загибелі чи пошкодженні товару.

Витрати на доставку товару, які несе продавець, враховуються в ціну товару і визначають її базис. Тому й умови поставки називаються базисними.

Тлумачення базисних умов поставки містяться в міжнародному визнаному документі Інкотермс.

7. Ціна товару.

При встановлення ціни визначається:

· одиниця вимірювання, за якою встановлюється ціна ваги, довжини, площі, обсягу

· базис ціни, який встановлює чи входить в ціну товарів транспортні, страхові й інші витрати по доставці товару.

· спосіб фіксації ціни. Розрізняють такі види цін: 

1) тверда, що встановлюється в момент підписання контракту і залишається без змін, 

2) гнучка  - в момент підписання контракту і коректується у випадку витрат виробництва в період виконання контракту. 

3) рухлива ціна - фіксується в момент підписання контракту, а надалі може бути переглянута в залежності від зміни ринкових цін. 

4) ціни з наступною фіксацією. В даному випадку ціни не обговорюються в момент підписання, проте вказується порядок їх обчислення до моменту платежу це: 

а) валюта ціни, ціна може бути встановлена у валюті країни - експортера, імпортера чи у валюті третьої країни; 

б) рівень ціни - при визначенні рівня ціни в контракті орієнтуються на два рівні цін:  

- опубліковані ціни(довідкові ціни, біржове котирування, ціни аукціонів);  

- розрахункові ціни постачальника, встановлене на нестандартне обладнання, виготовлене, як правило, за індивідуальним замовленням.

8. Умови платежу: 

- валюти платежу. Такою може бутив валюта країни - експортера, країни-імпортера чи третьої країни. Вона може не співпадати з валютою ціни товару., тоді в контракті вказується курс валюти по якому валюта ціни переводиться в валюту платежу.

 - термінів платежу. 

 - способи платежу: готівкою, авансом, кредит

 - форми розрахунків.

9. Упаковування й маркування, які виконують наступні функції:

· зберігають його при транспортуванні і перевантажені

· забезпечують оптимальну заповнюваність транспортних засобів

· інформують населення про товар, його користь і правила користування

Маркування це визначення номеру контракту, реквізити експортера, імпортера і т.д.

10. Здача - прийом.

Приймання відбувається попереднє на підприємстві продавця з метою встановлення відповідності товару і кінцевий - в доставленому місці.

11. Умови про гарантії. Про гарантійне обслуговування. 

12. Рекламації - це претензії покупця до продавця в зв’язку з невідповідністю кількості та якості доставленого товару до умов контракту.

13. Штрафні санкції в форму пені, неустойки, штрафів.

14. Обставини непереборної сили або форс - мажор. Це: різного роду стихійні лиха, політичні і торгово-політичні дії (дії, заборона експорту й імпорту, валютні обмеження, війна). При настанні форс - мажорних обставин, виконання контракту може бути призупинено на період їх дії.

15. Арбітраж. 

В цій статті контракту встановлюється порядок вирішення суперечок, які можуть виникнути між сторонами, якщо вони не можуть вирішити протиріччя іншим шляхом.

Контракт закінчується вказівкою юридичних адрес і підписами продавця та покупця.

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань

1.  Визначити сутність та головні аспекти зовнішньоекономічної діяльності (ЗЕД).

2. Розкрити особливості тарифних методів регулювання.

3. Встановити поняття та види митно - тарифного регулювання зовнішньоекономічної діяльності.
4. Окреслити значення нетарифного обмеження „добровільне обмеження експорту”.

5. Розкрити зміст фінансових методів нетарифного регулювання.
6. Сформувати значення експортного кредитування для національного виробника.

7. Визначити сутність імпортного депозиту.

8. Сформувати функції органів регулювання зовнішньоекономічної діяльності в Україні.

9. Розкрити зміст призначення інструментів регулювання зовнішньоекономічної діяльності.

10.
Назвати умови проведення зовнішньоторговельної операції та види зовнішньоторговельних операцій: основні та допоміжні.

11.
Розкрити зміст операцій купівлі - продажу товарів: експортних, імпортних, реекспортних, реімпортних.

12. Проаналізувати етапи оформлення угоди купівлі - продажу.

13. Сформувати сутність типового контракту та його предмет.

14. Відокремити специфіку базисних умов поставки.

15. Визначити особливості процесу встановлення  ціни товару. 

2. Основні терміни і поняття

№1 Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. Зовнішньоекономічна політика.

2. Фритредерство.

3. Обмеження нетарифні.

4. Митний тариф.

5. Тарифні квоти. 

6. Національний прибуток.

7. Протекціонізм.

8. Реімпорт.

9. Демпінг.

10. Ліцензування.

11. Квотування.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

И.

І.

Ї.
	Система ставок, яка визначає конкретний розмір мита на окремі товари.

Регулювання питань, пов’язаних із встановленням мит та митних зборів, процедурами митного контролю, організацією діяльності органів митного контролю України.

Створена вартість в сфері матеріального виробництва, або частина валового загального продукту, яка зостається за вирахуваннями спожитих в процесі виробництва засобів виробництва.

Продаж товарів за кордоном за завідомо низькими цінами.

Дозвіл, який видається державою на проведення деяких видів господарської діяльності, включаючи зовнішньоторговельні операції. Надання права використовувати захищені патентами винаходи, технологію.

Заходи, які проводяться з метою мінімального доступу на ринок сільськогосподарської продукції товарів у тих випадках, коли нетарифні заходи були перетворені в тарифні еквіваленти.

Способи обмеження імпорту в країну з метою захисту національного ринку. 

Політика направлена на захист національного товаровиробника.

Вільна торгівля.

Політика держави, що регулює усі форми зовнішньоекономічних зв’язків і визначає режим їхнього здійснення, включаючи експорт і імпорт товарів та послуг, капіталів, робочої сили, руху валюти.

Різновид заходів по нетарифному регулюванню зовнішньоекономічної діяльності, що вживаються державними та міжнародними органами з метою обмеження виробництва, експорту та імпорту товарів.

Купівля та вивіз з - за кордону вітчизняних товарів, які не піддавались переробці.


№2 Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1.Типовий контракт

2. Якість товару

3.Термін поставки

4. Базисні умови поставки

5. Ціна товару

6. Умови платежу

7. Маркірування

8. Преамбула

9. Умови про гарантії

10. Рекламації

11. Арбітраж 

Варіанти відповідей
	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

И.

І.
	Частина договору, в якій визначається назва сторін, номер контракту, дата підписання 

 Період доставки товару

Визначення номеру контракту, реквізити експортера, імпортера і т.д.

Витрати на доставку товару, які несе продавець, враховуються в ціну товару і ціна товару

Валюта країни - експортера, країни - імпортера чи третьої країни. Вона може не співпадати з валютою ціни товару, тоді в контракті вказується курс валюти по якому валюта ціни переводиться в валюту платежу.

Приймання відбувається попереднє на підприємстві продавця з метою встановлення відповідності товару і кінцевий - в доставленому місці.

Встановлення гарантійного терміну придатності товару

Претензії покупця до продавця

Вирішення суперечок

Спеціальні умови, які визначають обов’язки продавця і покупця по доставці товарів і встановлюють момент переходу ризику від продавця до покупця при випадковій загибелі чи пошкодженні товару.

Приклад зовнішньоторговельної угоди


3. Тести

1. Митний тариф:

а) перелік митних ставок; 

б) ставки, які визначають розмір оплати з експорту та імпорту товарів;

в)економічний регулятор.

2. Особливі види мита:

а) специфічне, адвалерне, конвенційне;

б) спеціальне, антидемпінгове, компенсаційне;

в)спеціальне, антидемпінгове, змішане.

3. Заборона експорту та імпорту - це:

а)тарифний метод регулювання;

б)нетарифний метод регулювання;

в)вид квотування.

4. Ліцензування  - це:

а) лімітування розміру імпорту; 

б) обмеження у вигляді одержання права чи дозволу на експорт(імпорт) певного обсягу товару;

в) обмеження у вигляді одержання квоти на певний товар.

5. Квоти є:

а) глобальні, генеральні, відкриті;

б) глобальні, групові, індивідуальні;

в) відкриті, індивідуальні, групові;

6. До нетарифного регулювання відносяться:

а) квотування, ліцензування, технічні бар’єри;

б) адвалерні, конвенційні заборони експорту;

в) технічні бар’єри, імпортний депозит.

7. Імпортний депозит - це:

а) попередня застава перед закупівлею товару;

б) попередження про експорт та імпорт;

в) обсяг товарів, що йде на імпорт.

8. Прості митні тарифи - це:

а) коли встановлюються дві і більше ставок по кожному товару; 

б) встановлюється єдина ставка для одного товару;

в) встановлюється визначений ліміт перевезення товару. 

9. Протекціонізм - це:

а) вільна торгівля;

б) захист вітчизняних товарів від іноземної конкуренції;

в) поповнення державного бюджету.

10. Квотування :

а) лімітування розміру імпорту; 

б) антидемпінговий захід;

в) технічні бар’єри.

11. До основних операцій ЗТО відносяться операції:

а) з міжнародного туризму, міжнародних розрахунків, транспортні;

б) з обміну технологіями, орендні, консультаційні;

в) страхування, міжнародний туризм, зустрічна торгівля.

12. До допоміжних операцій відносяться:

а) міжнародні розрахунки, транспортні, страхування;

б) оренда, лізинг, ноу-хау;

в) міжнародні перевезення, міжнародні розрахунки, експортно-імпортні.

13. Реекспортні операції:

а) продаж  і вивезення із країни раніше ввезеного до неї товару без будь - якого перероблення;

б) ввіз в країну раніше вивезеного товару, який не перероблявся.

14. Офорт:

а) пропозиція продавця покупцю про продаж товарів;

б) пропозиція покупця продавцю про продаж товарів;

в) пропозиція покупця продавцю про закупку товарів.

15. Доручення, в якому підтверджується походження товару це:

а) твердий офорт;

б) консульський рахунок;

в) інвойс.

16. Базисні умови поставки:

а) встановлюють момент переходу ризику від продавця до покупця при випадковому пошкодженні товару;

б) визначені умови перевезення товару;

в) встановлені в законодавчому порядку умови транспортування товару.

17. Гнучка ціна:

а) ціна без змін;

б) ціна, що може коригуватися в залежності від зміни ринкових цін;

в) ціна, що коригується у випадку зміни витрат виробництва.

18. Маркування:

а) позначка на товарі;

б) визначення основних реквізитів експортера та імпортера;

в) товар, що не підлягає транспортуванню.

19. Рекламації:

а) претензії покупця до продавця у зв’язку з невідповідністю кількості або якості доставленого товару;

б) претензії продавця  до покупця у зв’язку з невідповідністю кількості або якості товару;

в) реклама експортного або імпортного товару.

20. Арбітраж:

а) порядок вирішення суперечок;

б) зміни в контракті;

в) транспортування товару за кордон.

4. Кросворд  №1
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По горизонталі:

1. Частина чистого прибутку.

2. Показник розбалансованості економіки.

3. Частина товару.

4. Винагорода брокеру за посередницькі послуги.

5. Відносини, пов’язані з рухом товарів, послуг, робочої сили.

По вертикалі:

1. Падіння рівня цін.

2. Посередник.

3. Частка внеску.

4. Надання коштів в борг.

5. Виставочний предмет.

Кросворд  №2
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По горизонталі:

1. Фінансування виробництва за рахунок прибутку від реалізації продукції або інших власних доходів.

2. Партія товарів одного сорту.

3. Умови поставки товару.

4. Документи, що підтверджують угоду страхування.

5. Частина платіжного балансу, що відображає джерела створення та призначення коштів підприємства.

По вертикалі:

1. Різниця між доходами і витратами.

2. Комплекс послуг.

3. Об’єднання компаній.

4. Умови поставки.

5. Збір.

 Кросворд №3
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По горизонталі:

1. Продаж товарів раніше імпортованих на територію України.

2. Оцінка віднесення до категорії.

3. Перевірка.

4. Ставка.

5. Кредитна установа.

По вертикалі:

1. Купівля і ввіз на територію країни товарів, раніше не перероблених за її межами.

2. Зворотна вимога про виплату суми, що була виплачена.

3. Місце купівлі - продажу товарів і послуг.

4. Плата за послуги.

5. Партія товарів одного сорту.

Кросворд №4
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По горизонталі:

1.Вартість, вказана в цінних паперах

2. Велике підприємство.

3. Угода на біржі, яка заклечається з розрахунком на зниження курсу цінних паперів з метою отримання курсової різниці.

4. Поновлення.

5. Послуги.

По вертикалі:

1. Грошова сума, яку боржник має виплатити кредитору в випадку не виконання зобов’язань.

2. Спеціаліст в галузі економіки.

3. Різниця між цінами.

4. Різниця між доходами і витратами.

5.    Міри впливу на економічну діяльність підприємства.
5. Задачі

Задача №1
Канадська фірма „Листок” виробляє 1,4 млн. тон. пшениці урік і 0,5 млн. тон імпортує до країн Центрально - Східної Європи, з яких 0,2 млн. тон становить імпорт до України без запровадження митних тарифів. Ціна за тонну пшениці складає 4 тис. дол. США. Урядом країни вводиться адвалерна ставка в розмірі 4%.

1. Визначити, який максимальний прибуток та мінімальний збиток введення ставки мита принесе сільському господарству Канади?

2. Встановити досягнення СОТ у сфері зменшення величини митних тарифів держав-членів організації за час її існування та вимоги організації до галузі сільського господарства країн, що вступають до цієї організації, зокрема до України.

3. Розглянути вплив введення даної ставки на функціонування національного виробника та запропонувати шляхи вдосконалення його роботи в разі позитивних або негативних результатів впливу.

Задача№2
Польська автомобільна фірма постачає в Україну нові автомобілі „Шкода”, вартість яких визначена в „інвойсі” 10000 дол. США, за курсом валют: 1 дол. США – 4,5 грн, 1 євро – 5,0 грн.

1. Відповідно до законодавства України розрахувати митні платежі при ввезені нового автомобіля „Шкода” на митну територію України в митному режимі „імпорту”, враховуючи що мито становить 4%, акцизний збір 2%, ПДВ - 20%. 

2. Визначити систему управління українським підприємством, для того щоб торгівля з польською фірмою велась на паритетних умовах.

Задача№3
Вантаж підприємства „Веселка” надійшов до митниці призначення 2.12.2002 року. Дата доставки вантажу 2.12.2002 рік. Власник вантажу надав вантаж до митного оформлення 21.12.2003 року. Загальна митна вартість складає 30000 грн. Враховуючи, що перші 15 діб митний збір не сплачується, за кожен наступний день 0,025% від митної вартості.

1. Визначте суму митного збору за перебування товарів під митним контролем.

2. Встановити, які покарання понесе особа, що здійснює поставку вантажу від керівництва своєї фірми за прострочення подання товару до оформлення  та яким чином вона пояснює свої дії.

Задача№4
Українська фірма „Пролісок” уклала зовнішньоекономічну угоду з австрійською фірмою „Флаундер” по експорту мінеральних добрив. 

1. Встановити за яких умов даний товар буде зберігатися під митним контролем.

2. Нарахувати митний збір за перебування товарів та інших предметів під митним контролем.

Загальна митна вартість становить 10000 грн., термін перебування товарів під митним контролем – 65 календарних днів. Визначити суму стягнень, якщо врахувати, що за перші 15 календарних днів плата не стягується, а за наступні 50 днів плата складає 2,5% загальної митної вартості товарів.
3. Скласти акт про прийняття  - передачу товару на зберігання під митним контролем.

Задача№5
Фірма „Міраж” займається зовнішньоекономічною діяльністю. 

1. Визначити, яким чином розраховується база оподаткування для товарів, які ввозяться на митну територію України даною фірмою та вартість товару, що імпортується. Враховуючи, що відомі такі показники: транспортні витрати (ТВ) – 3 тис. грн., витрати з страхування до пункту перетинання митного кордону України(ВС) – 5 тис. грн., брокерські, агентські, комісійні витрати (ІВ) – 4 тис.грн., сума акцизного збору (СА) -  1 тис. грн., інші податки, які включаються до ціни (ІП) – 1 тис.грн., фактурна вартість (В)– 200 грн. ; імпортне мито (М) – 10%. 

2. За подальшої реалізації імпортних товарів на території України платником податку на додану  вартість додається націнка, враховуючи, що вона становить 300грн., слід розрахувати ціну продажу імпортного товару на митній території України.

3. В яких грошових одиницях та за яким валютним курсом  здійснюється вартість робіт (послуг) даної фірми? В якій графі договору фіксується дана інформація?

4. Яким чином та ким  здійснюється контроль за правильністю обчислення і своєчасністю сплати податку на додану вартість з товарів, що імпортуються в Україну.
Задача №6
Ціна тонни цукру в Україні 400 дол. США, у Білорусі – 370 дол. США, у Росії – 250 дол. США. Відповідно до теорії рівноваги Україна є малою країною. Проаналізуйте наступну ситуацію: в Україні вводиться 50 % адвалерний митний тариф на ввезення цукру з Білорусі та Росії. Яким чином ведення митного тарифу вплине на імпорт цукру?

Задача №7
Італійська фірма „Макро” підписала зовнішньоторговельний контракт з українською фірмою „Веска” по експорту товарів хімічної промисловості. При заповненні контракту було визначено, що валютою платежу є долар США, в процесі здійснення операції курс долара значно знизився, а саме на момент підписання становив 1 долар США відповідно 6 гривень, при проведенні угоди 1 долар США - 4 гривні. Прогнозований прибуток даної угоди становив 23 млн. доларів США, яким він буде при падінні курсу долара.  Визначити які збитки понесе фірма „Макро”, та фірма „Веска”. Зробити прогноз подальшого розвитку спільної діяльності двох фірм.

Задача №8
Корейська фірма „Дзарі” підписала зовнішньоторговельний контракт з українською фірмою „Ласка”, згідно до якого фірма „Дарі” має постачати канцелярські товари. При заповненні контракту були чітко визначені умови  претензій в графі „Рекламації”. Після поставки корейських товарів до України, було виявлено декілька недоліків в них, збитки від яких становлять 2 тис. гривень. Враховуючи, що ціна всього товару з Кореї становить 45 тис. гривень,  розрахувати, чи є значними збитками наведені дані, та які міри слід провести українській фірмі, з метою вирішення даної ситуації.

Задача №9
Фінська фірма „Проска” імпортує до України рибні консерви. Партія з 5 ящиків консервів становить вартість 40000 гривень. При здійсненні останньої поставки морським шляхом, відбулася сильна буря на морі , в результаті чого постраждала частина вантажу, втрати за підрахунками Української сторони становили 20000 гривень. Скласти зовнішньоторговельний договір, при умові наявності наступних  даних та встановити шляхи вирішення визначених проблем.

Задача №10
Фірма „Колос” здійснювала поставку  товару виробленого фірмою „Лотос” до місця знаходження контрагента фірми „Фіалка”. При перевезення було пошкоджено частину вантажу. Встановити яка з сторін понесе покарання та  скласти зовнішньоторговельний контракт.

«Конкуренція – це централізоване планування, 

яке впроваджується багатьма самостійними індивідумами»

Фридрих Хаек

РОЗДІЛ II ОСНОВНІ ОПЕРАЦІЇ В ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІЙ ДІЯЛЬНОСТІ 
2.1 Види та процедури оформлення орендних операцій в зовнішньоекономічній діяльності

Орендна операція здійснюється на основі орендного договору. На відміну від договору купівлі - продажу, при якому право власності на товар переходить від подавця до покупця, договір оренди зберігає за орендодавцем право власності на майно, здане в оренду, надаючи орендатору лише право на тимчасове користування цим майном.

Позитивом орендних операції можна відзначити можливість:

· одержати додаткові обсяги збуту продукції в умовах жорсткої конкуренції нам світових ринках;

· орендатору застерегти себе від швидкого морального старіння обладнання: це особливо важливо для малих та середніх підприємств;
· орендаторам одержати сучасне обладнання не роблячи попередніх великих затрат.
Існує три види оренди:

· довготривала з терміном від 3 до 5 років, інколи до 15 під назвою лізинг 

· середньотривала - від 1 до 2 - 3 років, названу хайрінг
· короткострокову від кількох годин до 1 року - рентинг
Об’єктом лізингу є офісне обладнання, будівельно-монтажні комплекси, технологічні системи, промислові підприємства.

Об’єктом хайрінгу є транспортні засоби, дорожньо-будівельні та сільськогосподарські машини, монтажне обладнання

Об’єктом рентингу - транспортні засоби, туристичні спортивні товари короткотривалого користування.

Угода орендного договору. 

Предметом орендного договору є здача об’єкту в найми, в тимчасове користування на встановлений термін  за певну винагороду.

Всі статті схожі з статтями договору купівлі - продажу. Але в статті «Термін дії договору» тривалість терміну залежить від виду оренди. В статтях з умовами про форми і розмір винагородження (орендної плати) повинні обговорені прядок встановлення орендної плати, форми, терміну платежу та ін. В орендну плату включається повна ціна обладнання, мито, податки, технічне обслуговування , ремонт.

Орендна плата встановлюється у вигляді:

· постійної ставки протягом терміну дії договору;

· прогресивно - понижувальної ставки в залежності від тривалості терміну дії договору.
Особлива увага приділяється обов’язкам сторін. Тому як власник майна зацікавлений в його збереженні, а орендатор зобов’язується використовувати обладнання відповідно до умов технічних інструкцій. Страхування майна частіше всього робить орендодавець, але в разі відсутності, це може зробити орендатор.

Орендатор має право передати майно третій особі - суборендатору, але це повинно бути вказано в договорі оренди.

Лізингові операції.

Серед орендних операцій найбільше поширення одержали лізингові операції. В Україні процес лізингу знаходиться в початковій стадії.

Економічна сутність лізингу полягає в передачі одною стороною (лізингодавцем) другій стороні (лізингоодержувачу) матеріальних цінностей в тимчасове користування з виплатою вартості послуг лізингоодержувача у відсотках за кредит.

Лізинг схожий з кредитом, але на відміну від кредиту після закінчення терміну лізингу і виплати всієї суми орендної плати об’єкту лізингу залишається у власності лізингодавця.

Лізинг має ряд спільних рис з орендою. Але він має і свої особливості:

· здача об’єкту лізингу в оренду, як правило, здійснюється фінансовими закладами (лізинговими компаніями);

· тривалість лізингу менше періоду зношення об’єкту лізингу. Він відповідає терміну податкової амортизації (3 -7 років);

· на відміну від традиційної оренди, в лізингових операціях приймають участь 3 суб’єкта:

а) орендодавець - лізинговий посередник, фірма, яка спеціалізується на купівлі - продажу і будівництві рухомого й нерухомого майна виробничого характеру;

б)орендатор - користувач чи споживач об’єкта оренди у вигляді промислового чи торгового підприємництва;

в) продавець, постачальник - фірма виробничого чи торгового профілю по випуску або доставці обладнання згідно до заявки орендатора.

Міжнародний лізинг той коли лізингова компанія, орендатор, лізингова компанія і постачальник чи всі три учасника знаходяться в різних країнах.

Міжнародний лізинг включає в себе прямий лізинг, оперативний, фінансовий.

Прямий лізинг поділяється на експортний, імпортний. 

Оперативний лізинг характеризується здачею предмета оренди на період, значно менший повного терміну амортизації. Предметом оперативного лізингу є автомобілі, персональні комп’ютери, копіювальне обладнання, побутова техніка.

Фінансовий лізинг характеризується середнім і довготривалі за характером договору, амортизацією повної чи більшої частини об’єкту.

Існує багато різновидів лізингових угод (наприклад груповий лізинг, з поверненням, пов’язаний з податковими пільгами, із спеціальними послугами, генеральний , компенсаційний і т.ін.)

Переваги та недоліки лізингових операцій.
1. Переваги для орендатора:

· можливість використання нової дорогої техніки, високих технологій;
· питання фінансування і придбання обладнання вирішується одночасно. Лізинг дозволяє 100% кредитування угоди;

· не використовується позичений капітал, і в балансі підприємства підтримується оптимальне співвідношення власного й позиченого капіталу;

· лізинг дозволяє також спочатку використання машини, а потім купити їх, а обладнання в сезонних галузях орендувати лише на період його фактичної експлуатації;

· лізингові платежі в повному обсягу відносяться на собівартість продукції (робіт, послуг), виробленої лізингоодержувачем, і власне знижують податкове обкладення прибутку;

· порядок здійснення лізингових платежів більш гнучкий, ніж при кредитних угодах;

· орендні платежі частіше всього фіксовані, що сприяє стабільності фінансових планів орендатора.
2. Переваги для лізингоодержувача

 - розширюється коло банківських операцій, росте кількість клієнтів і відповідно збільшується дохід;

· знижується ризик витрат від неплатоспроможності клієнтів;

· податкові пільги частково одержує і орендодавець;

· банк одержує дохід у вигляді комісійних від лізингу;

· встановлюються більш тісні зв’язки з виробниками, що створює для лізингодавця нові можливості ділового співробітництва;

· документація більш проста і коротша (у часі) у порівнянні з банківським кредитуванням.

3. Для постачальника основною перевагою лізингу являється розширення можливостей збуту продукції, одержання термінового платежу готівкою.

Отже,  лізингові операції мають великі переваги для всіх учасників цих операцій.

Недоліки лізингу:

· в деяких випадках лізинг може бути дорожчими від купівлі за рахунок банківської позики;

· лізингоодержувач, який не є власником товару, обмежений в користуванні об’єктом, взятим в оренду;
· у деяких випадках лізинг промислового обладнання (особливо короткотерміновий) при несприятливій кон’юктурі може виявитися збитковим для орендатора.

При розробці лізингових угод не існує типових контрактів. Вони повинні містити в собі такі статті: об’єкт лізингу; термін, на який приймається договір; доставка і прийом в експлуатацію об’єкта лізингу; розмір і порядок виплати лізингових платежів; використання обладнання; умови повернення об’єкта лізингу; умови страхування об’єкта лізингу; права й обов’язки сторін; порядок вирішення суперечок; форс - мажорні обставини; різне; додатки.

При визначенні об’єкта лізингового договору вимагається його чіткий опис, точна назва і вказівка на приналежність. В договорі повинно бути чітко визначено місцезнаходження об’єкта договору. 

Лізинговий договір вступає в силу з дати підписання акту прийому обладнання як об’єкта угоди, здатного в експлуатацію, і діє на протязі встановленого в ньому терміну.

В статті «Права й обов’язки сторін» лізингового договору передбачаються обов’язки лізингодавця:

· підписати договір купівлі - продажу з фірмою - постачальником на узгоджених комерційних і технічних умовах;

· відправити постачальнику розпорядження про поставку об’єкта угоди.

Лізингоодержувач повинен:

1. прийняти всі права лізингодавця по відношенню до постачальника і звільнити його від усіх зв’язаних з цим витрат;

2. провести прийом об'єкту лізингової угоди, здійснити за свій рахунок монтаж і введення обладнання в експлуатацію

3. при виявленні недоліків, їх перелік вказується в протоколі приймання і повідомляється лізингодавцю, який повинен вимагати від постачальника їх усунення.

Лізингоодержувач поводить за свій рахунок технічне обслуговування і необхідний ремонт, виплачує всі податки, що сплачуються в країні відповідно до лізингового контракту.

В статті «Лізингові платежі» вказується їх склад, розмір, спосіб, форма і періодичність виплат, а також метод визначення лізингових платежів за згодою сторін.

Лізингові платежі являють собою виплати лізингодавцю, що проводяться лізингоодержувачем за надане йому право користування майном.

До складу лізингових входять такі платежі: ті, що повертають повну вартість майна; виплачувані лізингодавцю для погашення відсотку за кредит для придбання майна; комісійна винагорода лізингодавцю; страхові платежі відповідно договору страхування майна, якщо воно застраховане лізингодавцем; за додаткові послуги лізингодавця; податки на власників транспортних засобів і т.ін.

За формою лізингові платежі можуть бути грошовими, компенсаційними(продукцією або послугами), змішані. За періодичністю виплат - щорічними, піврічними, квартальними, щомісячними.

Лізингові фірми рідко виступають як незалежні. В більшості вони являються філіалами і дочірними компаніями великих промислових і торгових фірм, банків, страхових товариств.

1. Завдання та запитання для самоперевірки знань

1. Поняття орендних операцій. 

2. Види орендних операцій. 

3. Об’єкт міжнародної оренди. 

4. Умови лізингового договору. 

5. Умови сплати орендної плата. 

6. Функції орендатора та суборендатора. 

7. Умови орендного договору. 

8. Сутність прямого лізингу? 

9. Поняття оперативного та фінансового лізингу.  

10. Недоліки та переваги хайрінгу та рентингу. 

11.Переваги та недоліки лізингу. 

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.
Поняття:
1.Оренда.

2. Експортна оренда.

3. Імпортна оренда.

4. Об’єкт оренди.

5. Хайрінг.

6. Рейтинг.

7. Лізинг.

8. Орендна плата.

9. Види лізингу.

10. Лізингоодержувач.

11. Лізингові платежі.

Варіанти відповіді:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.

Ї.
	Тимчасове користування.

Середньострокова оренда.

Короткострокова оренда.

Оренда майна, яке було імпортоване.

Оренда майна, яке було експортоване.

Предмет, товар.

Довгострокова оренда.

Постійна ставка, яка встановлюється  протягом терміну дії договору або прогресивно - понижувальна ставка в залежності від тривалості терміну дії договору.

Виплати лізингодавцю, що проводяться лізингоодержувачем за надане йому право користування майном.
Оперативний та фінансовий лізинг.

Особа, яка повинна прийняти всі права лізингодавця по відношенню до постачальника і звільнити його від усіх зв’язаних з цим витрат.


3. Тести

1. Оренда:

а) надання певного об’єкта в тимчасове користування;

б) продаж певного об’єкту;

в) купівля об’єкту.

2. Хайрінг:

а) вид середньострокової оренди;

б) довгострокова оренда;

в) короткострокова оренда.

3. Лізинг:

а) передача матеріальних цінностей в тимчасове користування;

б) передача матеріальних цінностей в тимчасове користування з звільненням від сплати послуг;

в) передача матеріальних цінностей в тимчасове користування з виплатою вартості послуг. 

4. Оперативний  лізинг:

а) оренда предмету на період, значно менший повного терміну амортизації;

б) експортний лізинг;

в) лізингова компанія, орендатор, постачальник знаходяться в різних країнах.

5. Прямий лізинг:

а) орендна угода між юридичними особами різних країн;

б) орендатор і орендодавець є юридичними особами однієї країни;

в) міжнародний лізинг.

6. Орендар:

а) користувач чи споживач об’єкта оренди у вигляді промислового чи торгового підприємства;

б) лізинговий посередник, фірма, яка спеціалізується на купівлі - продажу і будівництві рухомого й нерухомого майна;

в) фірма виробничого чи торгового профілю по випуску або поставці обладнання.

7. Орендна плата:

а) плата за надання в порядку оренди майна;

б) майновий договір про надання майна в оренду;

в) винагорода.

8 Лізингові платежі:

а) виплати лізингодавцю, що проводяться лізингоодержувачем за надане йому право користування майном;

б) кредитні зобов’язання лізингоодержувача;

в) виплати лізингоодержувачем, що проводяться лізингодавцю за надане йому право користування майном.

9. Роялті - це:

а) платіж у відсотках;

б) фіксована сума винагороди;

в) сплата встановленого авансу та поступова виплата відсотків.

10. Паушальний платіж - це:

а) платіж у відсотках;

б) фіксована сума винагороди;

в) сплата встановленого авансу та поступова виплата відсотків.

4. Кросворд №1
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По горизонталі:

1.Цінний папір.

2.Стягнення.

3.Одержання в найм.

4. Заборона вивозу (ввозу) товарів, валют.

5. Ринок, де проводиться торгівля цінними паперами.

По вертикалі:

1. Об’єкт купівлі - продажу або обміну.

2. Ставлення інвестора до можливості заробити або втрати гроші.

3. Випуск в обіг грошових знаків, що призводять до збільшення грошового обігу 

4. Ланка розвитку суспільства.

5. Судно  поблизу узбережжя.

Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Ринок 

2. Фінансова допомога.

3. Одержання в найм.

4. Посвідчення, яке видається складом про прийняття товару на зберігання.

5. особа, що має місце проживання в даній країні.

По вертикалі:

1. Посередник.

2. Особа, яка продає (купує)  цінні папери за ціною більш низькою ніж ціна за якою була продана.

3. Пропозиція продавця покупцю.

4. Особа, що займається імпортом.

5. Перевіз товарів через певну територію.

5. Задача

Задача №1

Офісне обладнання фірмою „Епос” надається у виняткове користування фірмі „Веселка” на період 5 років. 

1. Визначити:

-   який вид операцій присутній;

-   назви сторін, що фіксуються в договорі; 

- яка сторона здійснює обслуговування технічне та надає послуги страхування;

-  чи присутня винагорода в здійсненні даної операції, та якщо присутня то від чого залежить міра її сплати?

2. Розрахувати суму відповідної винагороди, якщо врахувати, що аморти-заційні відрахування (А) – 100 тис. грн., ; сума, виплачена фірмою „Веселка” за взятий кредит на покупку майна (ПК) – 300 тис. грн.; сума комісійної винагороди фірми „Епос” (ПКОМ) – 34% до невиплаченої вартості майна; сума платежів за додаткові послуги даної фірми (ПУ) – 450 тис. грн; сума НДС, яку виплачує фірма „Епос” в бюджет (НД) – 130 тис. грн.

Задача №2

Фірма „Весна” надала в середньострокове користування фірмі „Проба”  монтажне обладнання, але фірма „Проба” не виконала  вимоги орендної угоди  графи „орендна плата”, згідно до якої в орендну плату входить сплата податків. Яким чином можна вирішити ситуацію, яка склалася між двома суб’єктами оренди? Розрахувати, суму яку зекономила фірма „Проба” в разі невиплати податків, а саме податку з прибутку підприємств, якщо дохід підприємства становить 25 тис. гривень за квартал? Визначити який вид оренди присутній.

Задача №3

Фірма „Кровка” надала в короткострокове користування фірмі „Бонка”  автомобіль, але в результаті користування фірма „Бонка” пошкодила об’єкт оренди. Яким чином можна вирішити ситуацію, яка склалася між двома суб’єктами оренди? Які претензії можуть бути висунуті фірмою „Кровка” до фірми „Бонка”, чи можуть вони бути вказані в графі „рекламації” договору? Визначити який вид оренди присутній.

Задача №4
Легковий автомобіль „Шкода” фірмою „Лора” надається у виняткове користування фірмі „Роман” на період 1 року. 

1. Визначити:

-  який вид операцій присутній;

-  назви сторін, що фіксуються в договорі; 

- яка сторона здійснює обслуговування технічне та надає послуги страхування;

-  чи присутня винагорода в здійсненні даної операції, та якщо присутня то від чого залежить міра її сплати?

Скласти зовнішньоторговельну угоду враховуючи специфіку завдання.

Задача №5
Трактор підприємством  „Калина” надається у виняткове користування підприємству малого бізнесу „Троянда” на період 2 років. 

1. Визначити:

- який вид операцій присутній;

- назви сторін, що фіксуються в договорі; 

- чи присутня винагорода в здійсненні даної операції, та якщо присутня то від чого залежить міра її сплати?

2. Розрахувати суму відповідної винагороди, якщо врахувати, що амортизаційні відрахування (А) – 20 тис. грн., ; сума; сума платежів за додаткові послуги даної фірми (ПУ) – 450 тис. грн; сума НДС, яку виплачує фірма „Калина” в бюджет (НД) – 130 тис. грн.

2.2 Компенсаційні операції в зовнішньоекономічній діяльності
Основу компенсаційних операцій складають операції зустрічної торгівлі і експортно-імпортні операції в рамках виробничого кооперування і науково-технічного співробітництва. 

В основі зустрічної торгівлі лежить підписання зустрічних угод, що взаємопов’язують експортні й імпортні операції. Обов’язковою умовою зустрічних угод є зобов’язання експортера прийняти у вигляді виплати своєї поставки певні товари покупця або організувати їх придбання в третій країні.  На сьогоднішній день значно зросла частка даних угод  більш ніж 40%. Таке збільшення розвитку міжнародної зустрічної торгівлі пояснюється:

· зростанням цін на енергоносії, що змусило розвинені країни платити за свій експорт зустрічними поставками сировини і палива замість великих кількостей конвертованої валюти;

· прагненням країн, що розвиваються в ці роки до прискорення індустріалізації свого розвитку. В рамках зустрічної торгівлі вони постачають сировину в обмін на технології, машини, обладнання з розвинених країн;

· зустрічну торгівлю стали використовувати і в зв’язку з встановленням деякими країнами протекціоністських і валютних бар’єрів по відношенню до іноземних фірм;

· зустрічна торгівля дає можливість розвивати зовнішню торгівлю, навіть коли є відсутність конвертованість валюти, дефіцит платіжного балансу, інфляція.

Міжнародні зустрічні угоди  поділяються на три види:

1. Товарообмінні й компенсаційні на безвалютній основі

Визначають оплату поставок в товарній фірмі, коли продаж одного чи кількох товарів одночасно зв’язується з покупкою іншого товару і розрахунки в іноземній валюті не проводяться.
Розрізняють а) угоди з одночасною поставкою (бартерні й прямі компенсаційні угоди); б) угоди з довготривалим терміном поставки, або загальні глобальні угоди.
А) Бартерні угоди - обмін узгодженої кількості одного товару на інший без використання грошових форм розрахунків. Особливості угоди:

· разовий характер угоди й участь в ній двох сторін

· оформлення угоди одним контрактом

· визначення в контракті кількості та якості товарів взаємного постачання, інколи без запису в договорі їх грошової оцінки

· здійснення угоди повністю на основі зустрічних зобов’язань без використання грошових переказів.

· одночасне виконання зустрічних поставок.

Метою  бартеру є:

· пом’якшення проблеми інвалютного фінансування імпорту

· спрощення порядку розрахунків

· розширення можливостей вкорінення на ринок країни контрагента

· додаткова можливість одержання імпортного обладнання, реалізація якого утрудняється на звичайних комерційних умовах та ін.

В Україні головна причина використання бартеру - нестача інвалютних засобів, неплатоспроможність багатьох господарських суб'єктів.

Основними недоліками бартеру є:

· обов’язковість збігу потреб партнерів. Продавець, зацікавлений у баретері, змушений шукати покупця, який має той товар, якого потребує продавець.

· Бартер найчастіше пов’язаний з проведенням складних цінових переговорів та з узгодженням кількості зустрічних товарів, ускладнюється процес контролю, керування процесами.

· Односторонність вигоди., коли контракт оформлюється під тиском одного з партнерів.

· Великі витрати часу пов’язані з виконанням роботи, тому як багато фірм не знають специфіки товарів, якими обмінюються.

Б) Прямі компенсаційні угоди - на відміну від бартерної угоди, вони передбачають узгодження цін на взаємно доставлену продукцію. В даній угоді беруть не два товару участь, а значно більше. Сторони направляють списки товарів, що підлягають обміну. Угоди такого типу використовуються універсальними торговими фірмами, експортно-імпортними фірмами.
В) Товарообмінні угоди з тривалим терміном виконання -  це угоди, які підписуються на безвалютній основі на рівні фірми. Загальні або глобальні угоди підписуються між великими компаніями та державними організаціями, міністерствами.
2. Компенсаційні на комерційній основі - угода, при якій поставка та зустрічна поставка здійснюється на протязі встановленого періоду на основі контракту купівлі - продажу, або плюс до нього угод про зустрічні закупки. 
Поділяються на три підвиди:
А) Короткочасні компенсаційні угоди містять зобов’язання експортера закупити товари в імпортера, проте при компенсації, на відміну від бартеру, поставки оплачуються незалежно одна від одної. Повна компенсація передбачає стовідсотковий обмін товарами. Часткова - це оплата готівкою частини товару.
Б) Зустрічні закупки. За умовами даної угоди продавець постачає покупцю товар за звичайними комерційними умовами й одночасно зобов’язується закупити в нього зустрічний товар. 
Зустрічні закупки мають таки види:
а) паралельні угоди - це угоди, які оформляються трьома контрактами. Один на експорт товарів і їх оплату, другий на контр закупку і її оплату. Третій - базова угода, яка пов’язує договори на експорт та імпорт.
б) угода «офсет» - обов’язком даної угоди є те, що зустрічні зобов’язання юридично не оформляються. 
в) трикутні компенсації - переключення потоків. Тобто зустрічна поставка здійснюється не а адрес експортера, а організується в яку-небудь третю країну, а третя країна здійснює платіж на користь експортера.
г) угода з передачею фінансових зобов’язань  - порядок повернення торгових операцій може бути такою як і при трикутній компенсації, але існує  і двостороння клірингова угода між імпортером і третьою стороною. Дані угоди (світч) - це не товарні угоди, а операції з іноземною валютою.
3. Компенсаційні угоди на основі виробничого співробітництва. 

Передбачають, що поставками промислового обладнання будуть оплачуватися зустрічними поставками товарів, виготовлених з допомогою закупленого обладнання. Даний вид компенсаційних угод характеризується такими рисами:

1. підписанням як мінімум трьох контрактів:

· для поставки обладнання і надання технічних послуг

· зустрічну поставку на основі довгострокового контракту;

· банківська угода про фінансування поставок обладнання;

2. довгострокові терміни виконання зобов’язань по зустрічних компенсаційних закупках (можуть охоплювати період від 20 до 25 років);

3. широке використання кредитування за рахунок урядових кредитів в рамках міждержавних угод, а також банківських кредитів;

4. зворотні закупки, які можуть значно перевищувати вартість підприємства;

5. перегляд цін до закінчення терміну договору про промислове співробітництво;

Компенсаційні угоди на основі угод про промислове співробітництво поділяються на:

· великомасштабні довгострокові компенсаційні угоди зі зворотною закупкою товарів;

· угоди про розподіл продукції

· угоди розвиток - імпорт

· операції на давальницьку сировину

А) Проекти зі зворотною закупкою на комерційній основі товарів.

Такі угоди передбачають поставку на умовах кредиту комплексного обладнання, будівництво промислових об’єктів, надання інжинірингових послуг з оплатою надалі зустрічними поставками продукції, виготовленої на цих підприємствах . 

Для замовника така угода дає можливість використовувати місцеву сировину, матеріали, робочу силу (так як загалом так операції стосуються поставок палива та сировини).

Для постачальника угоди означають створення умов для погашення кредитів, передумов одержання товару, необхідного для внутрішнього ринку і більш дешевого, можливість створення великомасштабного виробництва на протязі великого періоду.

Б) Угоди про розподіл продукції здійснюється на основі договорів про будівництво промислових об’єктів під ключ. В даному випадку експортер може передавати свою технологію, ліцензії на винаходи і ноу-хау, постачати обладнання і матеріали. Оплата будівництва підприємства передбачається постачальниками виробленої на даному підприємстві продукції у встановленій раніше пропорції до всієї випущеної продукції, як правило це 20 - 40%. 

В) Угоди розвиток  - імпорт, пов’язані з будівництвом підприємств оброблювальної промисловості або з поставкою комплексного обладнання для таких підприємств на соснові довгострокового кредитування. 

Г) Угода на давальницьку сировину передбачає, що країна яка володіє ресурсами, але не володіє достатніми виробничими потужностями для його переробки, відправляє частину даної сировини для переробки в іншу країну і розраховується за це частиною виробленої продукції.

1. Завдання та запитання для самоперевірки знань

1. Дати визначення компенсаційним операціям.

2. Поняття зустрічної торгівлі. 

3. Сутність товарообмінних угод на безвалютній основі. 

4. Охарактеризувати товарообмінні угоди з тривалим терміном виконання. 

5. Розкрити сутність компенсаційних угод на комерційній основі. 

6. В чому полягає зміст зустрічних закупок?

7. Трикутні компенсації. 

8. Компенсаційні угоди на основі виробничого співробітництва.

9. Розвиток бартерних відносин в Україні.

10. Визначити найбільш розвинутий вид компенсаційних операцій.
2.Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. Зовнішньоторговельний дефіцит.

2. Компенсаційні операції.

3. Бартерні угоди.

4. Прямі компенсаційні угоди.

5. Авансові закупки.

6. Зустрічні закупки.

7. Паралельна угода.

8. Угода офсет.

9. Угода розвиток - імпорт.

10. Трикутні компенсації.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.
	Перевищення імпорту країни над експортом, від’ємне сальдо зовнішньої торгівлі.

Договір купівлі - продажу, в якому вартість постачання імпортних товарів покривається експортом зроблених з їхньою допомогою товарів.

Операції обміну.

Угоди по будівництву підприємств оброблювальної промисловості та поставкою комплексного обладнання на основі довгостроково кредитування.

Зобов’язання сторін не оформлюються юридично.

Угоди, які оформлюються трьома контрактами.

Передача зустрічної поставки не на адресу експортера, а на адресу третьої країни.

Поставка товарів за звичайними комерційними умовами та зобов’язання закупити зустрічний товар.

Поставка товарів на однакову вартість без розрахунків у грошовій формі.

Паралельна зустрічна угода, оформлена в зворотному порядку.


3.  Тести

1. Компенсаційні операції:

а) операції зустрічної торгівлі;

б) операції виробничого кооперування;

в) операції з давальницькою сировиною.

2. Зустрічна торгівлі пов’язує:

а) кредит та позику;

б) експорт та імпорт;

в) страхування та охорону.

3. Бартерні угоди:

а) угода з одночасним  постачанням;

б) операції з обміну узгодженої кількості товару на інший без грошових розрахунків;

в) операції з обміну товару з присутністю грошових розрахунків.

4. Зустрічні закупки:

а) зобов’язання продавця покупцю про купівлю в нього зустрічного товару;

б) зобов’язання покупця продавцю про купівлю в нього зустрічного товару;

в) зобов’язання про закупку товарів у експортера або імпортера.

5. Угода «офсет»:

а) неписьмова угода;

б) угода, щодо подальшого кредитування угоди;

в) угода про надання послуг компенсації.

6. Авансові закупки:

а) паралельна зустрічна угода;

б) одержання експортерами товарів в обмін на зобов’язання фірми закупити;

в) надання експортером права власності на куплений у фірми товар.

7. Давальницька сировина:

а) сировина, яка потребує переробки;

б) сировина, що переробляється за кордоном;

в) сировина, що передається на переробку, і після вертається назад готовим товаром.

8. Міжнародні зустрічні угоди: 

а) компенсаційні угоди на комерційній та безвалютній основі;

б) угоди зі зниженою ставкою податку;

в) угоди щодо надання кредитної лінії.

9. Компенсаційні угоди на основі договорів про виробниче співтовариство:

а) оплата промислового обладнання з орендних надходжень;

б) оплата поставок промислового обладнання зустрічними поставками товарів;

в) оплата промислового виробництва з доходів експорту - імпорту.

10. Патент:

а) дозвіл на експорт  - імпорт товарів та послуг;

б) документ, що засвідчує право власності на даний винахід.

4. Кросворд №1
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По горизонталі:

1. Дозвіл

2. Частина, норма.

3. Можливість купувати контракти на біржі.

4. Чиста вага товару.

5. Свідоцтво.

По вертикалі:

1. Платоспроможність.

2. Посередник.

3. Оренда.

4. Ставка.

5. Повідомлення.

Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Не законне переміщення товарів, послуг.

2. Елемент ринкового механізму.

3. Надбавка до котування на біржі.

4. Діяльність по консультуванню.

5. Товари, що переробляються.

По вертикалі:

1. Товаророзпорядчий документ.

2. Образ товару, особи, країни.

3. Плата.

4. Вантаж, який перевозиться на судні.

5. Довіреність.

5. Задачі
Задача №1

Країни Центральної Європи: Росія, Білорусь, Молдова здійснюють зовнішньоекономічну діяльність, обумовлену високими економічними показниками. Серед основних статей торгівлі незначну частину займає бартерна торгівля, а саме  канцелярськими товарами. Проте слід зауважити, що  на початку року кількість бартерних операцій становила між Росією та Молдовою  - 60 , між Росією та Білоруською Республікою - 50, між Молдовою та Білоруською Республікою - 40. Серед яких поставки з Білоруської Республіки становили 12% всіх бартерних угод даної держави до кожної з країн. На кінець року країни вирішили скасувати бартерні операції та перейти на грошові розрахунки. 

1. Визначити, яка сторона отримає від прийняття даного рішення більші переваги.

2. Розрахувати, як змінився внутрішній ринок канцелярських товарів кожної країни після скасування бартерної угоди.

3. Розрахувати, як змінився товарооборот між країнами після скасування бартерної торгівлі.

Задача №2

Українська фірма «Корсар» здійснює зовнішньоекономічну діяльність з туркменською фірмою «Корала», в основі розрахунків між двома сторонами лежать бартерні відносини, згідно до яких туркменська сторона поставляє блузки в обмін на українське взуття. Розрахувати ,скільки становлять похибки в бартерній операції та  на користь якої сторони. Враховуючи, що 1 пара українського взуття коштує 200 гривень, партія становить  2000 пар взуття, в той час блузка вироблена в Туркменістані коштує 150 гривень, партія блузок ,яка транспортується до України становить 200 штук. Встановити. Згідно до розрахунків чи вигідно наведеним  фірмам здійснювати бартерні відносини.

Задача №3

Фірма з України постачає польській фірмі станки для виготовлення цвяхів,  вартість 1 станка - 3 тис. гривень в обмін на поставки цвяхів 1 цвях коштує 5 коп.,  в упаковці 100 штук, в партії 600 упаковок. Встановити чи є вигідною торгівля між двома фірмами з врахуванням її специфіки здійснення. Та визначити який вид компенсаційних операцій присутній.

Задача№4

При наданні майна або обладнання в оренду формується лізинговий проект. В основі лізингового проекту лежать лізингові платежі. Якщо враховувати, що амортизаційні відрахування (А) – 100 тис.грн., ; сума, виплачена лізингоодержувачу за взятий кредит на покупку майна (ПК) – 300 тис.грн.; сума комісійної винагороди лізингодавця (ПКОМ) – 34% до невиплаченої вартості майна; сума платежів за додаткові послуги лізингодавця (ПУ) – 450 тис. грн; сума НДС, яку виплачує лізингодавець в бюджет (НД) – 130 тис.грн.

Скільки буде становити сума лізингового платежу (ЛП) - ?

Задача №5

Формою ліцензійної винагороди згідно ліцензійної угоди визначено роялті.  Визначити ставку роялті, якщо відомо, що прибуток ліцензіата становить 450 тис.дол.США, а річна вартість продажу – 320 тис.дол.США.

2.3 Визначення та процес здійснення торговельно–посередницьких операцій

Торговельно - посередницькі операції  - це операції, пов’язані з купівлею - продажем товарів, що здійснюються за дорученням експортера чи імпортера незалежним посередником на основі спеціальних угод чи окремих доручень.

Посередники - це особи, що об’єднують сторони, які бажають укласти угоду. Самостійна торгівля на зовнішніх ринках часто буває не під силу самим виробникам, тому вони й використовують посередників. В ролі останніх можуть виступати посередницькі фірми, або такі форми продажу торги, аукціони, біржі.

Основними функціями торговельно-посередницьких фірм є пошук іноземних партнерів, вивчення ринку збуту, здійснення транспортування і страхування, кредитно-фінансове обслуговування учасників угоди, оформлення документів при укладенні угод, виконання митних формальностей, приведення рекламних та інших підприємств для руху товару на зовнішні ринки.

Торговельно-посередницькі операції дозволяють залучати капітал посередників для здійснення транспортних, страхових, збуту і сервісних операцій, що дає можливість експортеру економити власні кошти; створюють умови, при яких посередники часто беруть на себе обов’язки і ризик по доставці товару в країну експортера, підготовці його до збуту, сортуванню упаковці, маркуванню і т.д. Операції є зручними з огляду на те, що посередники часто мають власну сітку збуту, складські приміщення, роздрібні магазини, що дозволяє економити кошти експортерів при здійсненні збуту товарів; посередники мають більш тісні контакти із споживачами, тому володіють більшою інформацією про їх вимоги до якості, конкурентноздатності, краще знають їх попит і можуть активніше реагувати на його зміни.

Головним недоліком використання посередників є підвищення цін на імпортні товари і зниження доходів від експорту, що пояснюється тим, що  частина виручки залишається у посередника; а також відірваність експортера безпосередньо від  своїх покупців та безпосереднього вивчення ринку.

Види торговельно-посередницьких операцій:

1. Операції по перепродажу. При яких торговий посередник виступає стороною договору як з експортером, так і з кінцевим покупцем і стає власником товару після його оплати.
2. Комісійні операції.

Здійснення однією стороною (комісіонером), за дорученням другої сторони (комітентом), угод від свого імені, але за рахунок комітента.

Взаємовідносини між комітентом і комісіонером регулюються договором комісії. Суть даної угоди в наступному: посередник, що добре знає ринок, підписує договір комісії з комітентом про поставку товару на реалізацію, знаходить покупця і укладає з ним договір купівлі -продажу.

3. Агентські операції. 

Полягають в дорученні одною стороною, названої принципалом, незалежній від неї другій стороні, названій торговим чи комерційним агентом, здійснення фактичних і юридичних дій., пов’язаних з продажем чи покупкою товару на оговореній території за рахунок і від імені принципала.

Агентські операції носять більш тривалий характер, мінімальні термін угоди - 2 роки.

4. Брокерські операції.

Суть операції полягає у встановленні через посередника - брокера контракту між продавцем і покупцем. Вони зводять зацікавлених подавців та покупців, самі  при цьому не є стороною договору і не приймають участь зі своїм капіталом.

На відміну від агента брокер не є представником, не знаходиться в договірних відносинах ні з одною із сторін і діє на соснові окремих доручень.

 Брокерське обґрунтування за договорами.

Брокерські фірми за допомогою брокерів купують і продають товари, грошові номінали чи акції від імені інших осіб. Крім того, вони надають клієнтам також додаткові послуги, в тому числі й у вигляді кредитів, інформації про кон'юнктуру ринку, реклами тощо.

Брокерська фірма - це посередник між продавцями й покупцями цінних паперів на біржі. Вона всебічно вивчає кон'юнктуру ринку, можливості закупівлі та збуту акцій. Схема операцій, здійснюваних брокерами, така: заява інвестора про готовність придбати акції - оцінка брокером кон'юнктури ринку - завершення операції. Процес пошуку інвестора називається ринком.

Біржа як комерційне підприємство забезпечує брокерів приміщенням, зв'язком, здійснює облік операцій, визначає біржові ціни (котирування), сприяє розрахункам, розробляє типові контракти, веде арбітражне розслідування та розглядає спори.

Брокери здійснюють посередницькі послуги при здійсненні операцій купівлі-продажу, як на біржі, так і поза нею від імені члена чи клієнта біржі, за їхній рахунок. Вони всебічно знають кон'юнктуру ринку, можливості закупівлі і збуту продукції, спеціалізуються на досить вузькому асортименті товарів. Завдання брокера полягає в тім, щоб допомогти включити товар у загальний ринковий оборот. 

Продавці-товаровласники не пізніше, ніж за день до торгів дають брокерам, що діють на товарних біржах, доручення про продаж товарів. Брокерами вважаються особи, що купили на біржі брокерське місце через брокерські контори. Торги відбуваються по секціях, у кожній з який призначається маклер - ведучий торгів. Маклер надає брокеру, у порядку надходження їхніх прохань, слово для оголошення пропозиції. Протягом наступних трьох хвилин відбувається з'ясування попиту, при цьому брокер не може змінювати умов продажу. Якщо брокер не оголосив про зняття пропозиції, воно вважається дійсним, і покупці протягом усіх біржових зборів до публічного скасування пропозиції мають право укласти угоду з брокером. У той же час кожен бажаючий теж має право укладати угоди на біржі від свого імені і за свій рахунок як особисто, так і через професійних посередників в особі біржових маклерів і брокерських контор. Виключним правом організації подібних контор повинні користатися члени біржі. 

На закритих товарних біржах угоди полягають тільки між біржовими маклерами і брокерами, що представляють інтереси і виступають від імені, як учасників біржі, так і разових відвідувачів. На відкритих біржах контракти можуть укладати і клієнти біржі як самостійно, так і через своїх посередників. Успішна діяльність товарних бірж знаходиться в прямої залежності від брокерських контор. Брокери одержують доход в основному не від членства на біржі, а від власної посередницької діяльності. Чим більше брокер провів угод, тим велику одержить комісію. 

При здійсненні брокерської діяльності на ринку цінних паперів брокер зобов'язаний відкрити в кредитній організації окремий банківський рахунок для обліку на ньому коштів клієнта, що надійшли брокеру у виконання укладеного з клієнтом відповідно до законодавства договору. 

Здійснення брокерської діяльності на ринку цінних паперів з використанням коштів клієнтів без відкриття і використання спеціальних брокерських рахунків не допускається. 

При наявності в брокера декількох клієнтів, з якими укладені договори, брокер вправі для обліку коштів цих клієнтів відкрити один або кілька спеціальних брокерських рахунків, у тому числі спеціальні брокерські рахунки для відособленого обліку коштів кожного клієнта. 

Брокер, що здійснює угоди купівлі - продажу цінних паперів в інтересах клієнтів з наступним проведенням розрахунків за результатами клірингу зазначених угод через кредитну організацію, що уклала договір із кліринговою організацією, з якою брокером укладений договір на клірингове обслуговування, зобов'язаний відкрити спеціальний брокерський рахунок у зазначеній кредитній організації. 

Брокер не вправі поєднувати приналежні йому кошти і які є на його банківському рахунку з коштами клієнтів, що враховуються на спеціальних брокерських рахунках. 

Кошти клієнтів і (або) зазначених клієнтами третіх осіб, призначені для інвестування в цінні папери, а також кошти покупців цінних паперів клієнтів у виконання договорів купівлі-продажу цінних паперів, укладених брокером в інтересах клієнтів, повинні надходити на спеціальний брокерський рахунок. 

Із суми коштів, що належать клієнту і які враховуються на спеціальному брокерському рахунку, брокер, якщо інше не передбачено договором, вправі самостійно одержати належне йому відповідно до договору винагороду, а також відшкодувати понесені в зв'язку з виконанням договору витрати.

Брокер вправі самостійно одержати належну йому відповідно до договору суму неустойки (штрафу, пені) за невиконання чи неналежне виконання клієнтом обов'язків за договором лише у випадку, якщо це передбачено договором.

Із суми коштів, що належать клієнту і які враховуються на спеціальному брокерському рахунку, брокер вправі робити розрахунки з продавцями цінних паперів у виконання договорів купівлі - продажу цінних паперів, укладених брокером в інтересах клієнта. 

Передача (повернення) брокером клієнту усіх або частини коштів, що находяться на спеціальному брокерському рахунку, здійснюється протягом терміну дії договору за письмовою вимогою клієнта на умовах, установлених законодавством, а у випадку, якщо такі умови не встановлені, - на умовах, зазначених у договорі.

Виконання письмової вимоги клієнта повинне бути здійснено брокером у термін, що не перевищує 3 дні, якщо інше не передбачено законодавством чи договором із клієнтом. 

У випадку призупинення дії чи анулювання ліцензії брокера, а також при припиненні договору між брокером і клієнтом брокер зобов'язаний передати клієнту приналежні йому і що знаходяться на спеціальному брокерському рахунку кошти, за винятком коштів, що підлягають перерахуванню продавцям цінних паперів по договорах закупівлі-продажу, укладеним брокером в інтересах клієнта до настання кожного з зазначених у дійсному пункті обставин, а також інших коштів, що брокер вправі одержати з коштів клієнта у відповідності с законодавством і не суперечними йому умовами договору з клієнтом. 

Заборгованість брокера перед клієнтом по поверненню клієнту належних йому коштів, і що враховуються на спеціальному брокерському рахунку, підлягає погашенню брокером за рахунок його власних коштів у порядку й у терміни, передбачені законодавством і брокером із клієнтом. 

У випадку накладення арешту на кошти клієнта, що враховуються на спеціальному брокерському рахунку, накладання на них стягнення по зобов'язаннях клієнта, а також в інших передбачених законодавством випадках, брокер зобов'язаний надати інформацію про наявність і суму коштів клієнта на спеціальному брокерському рахунку уповноваженому державному  органу  чи посадовій особі по його запиту. 

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань

1. Визначити напрямки проведення торговельно-посередницьких операцій

2. Функції, які виконують посередницькі фірми.  

3. Встановити види посередницьких операцій. 

4. Що лежить в основі операцій по перепродажу? 

5. Етапи здійснення комісійних операцій.

6. Специфіка здійснення  агентських операцій.

7. Складові брокерських операцій.

8. Договори з посередниками: про надання права на продаж.

9.  В чому суть договорів комісії, консигнації? 

10. Специфіка агентського договору.

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. Зовнішньоторговельна угода.

2. Допоміжні операції.

3. Твердий офорт.

4. Інвойс.

5. Типовий контракт.

6. Орендні операції.

7. Лізинг.

8. Зустрічна торгівля.

9. Бартерні угоди.

10. Агентський договір.

11. Договір консигнації.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.

Ї.
	Угода між двома сторонами ,яка має за мету встановити законі відносини.

Договір між принципалом та агентом, який визначає характер та обсяг доручення, розмір комісійної винагороди.

Здача в найм, в тимчасове та виключне користування на основі угоди.

Пропозиція продавця покупцю.

Комерційний документ.

Різновид комісійних операцій.

Довгострокова оренда.

Торгівля на взаємовигідних умовах.

Обмін товарами на безоплатній основі.

Операції з міжнародних розрахунків, страхування.

Матеріально оформлена угода двох або більше суб’єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів.


3. Тести

1. Посередник - це:

а) маклер;

б) брокер;

в) кредитор.

2. Яка це операція?

Доручення принципала комерційному агенту на здійснення юридичних і фактичних дій по покупці - продажу товарів.

3. Операції по перепродажу товарів

а) здійснення комісіонером за доручення комінтерну угод від свого імені але за рахунок комітента;

б) встановлення контракту між продавцем та покупцем через посередника;

в) здійснення торговими посередниками від свого імені і за свій рахунок.

4. Брокерські операції

а) здійснення комісіонером за доручення комінтерну угод від свого імені але за рахунок комітента;

б) встановлення контракту між продавцем та покупцем через посередника;

в) здійснення торговими посередниками від свого імені і за свій рахунок.

5. Міжнародний обмін технологіями:

а) міжнародний поділ праці;

б) міжнародний обмін результатами науково - технічної діяльності;

в) обмін промисловою технологією.

6. Товарний знак:

а) позначки, що відрізняють товари і послуги одних осіб від інших;

б) штамп; 

в) зареєстроване у встановленому порядку позначка, яка служить для того, щоб відрізняти товари.

7. Патент на винахід:

а) право на використання та реалізацію винаходу;

б) дозвіл на використання винаходу;

в) свідоцтво видане винахіднику про його виняткове право на використання цього винаходу.

8. Ліцензія:

а) право на використання та реалізацію винаходу;

б) дозвіл на використання винаходу;

в) свідоцтво видане винахіднику про його виняткове право на використання цього винаходу.

9. Виняткова ліцензія:

а) ліцензія, під час продажу якої ліцензіар дозволяє ліцензіату використовувати винахід , залишаючи за собою право  як їх самостійного використання, так і надання аналогічних за умовами ліцензій іншим особам; 

б) ліцензія, під час продажу якої ліцензіату надаються виняткові права на її використання протягом періоду дії угоди;

в) ліцензія, під час продажу якої ліцензіар надає ліцензіату монопольне право на використання винаходу.

10. Вид ліцензійних платежів в відсотках:

а) паушальний платіж;

б) участь в капіталі;

в) роялті.
4. Кросворд №1
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По горизонталі:

1. Винагорода брокеру за посередницькі послуги.

2. Показник розбалансованості економіки.

3. Відмова від угоди.

4. Повідомлення.

5. Продукт людської праці.

По вертикалі:

1. Надання в борг.

2. Угода на біржі.

3. Частина прибутку.

4. Посередник.

5. Вид непрямого податку.
Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Вклади коштів, що отримані у формі доходів від інвестиційних операцій.

2. Вид оренди.

3. Одне з найменувань міжнародного договору.

4. Документ ,який вміщує основні відомості про  переміщення через кордон вантажу, валюти, цінностей.

5. Прибуткова стаття держави.

По вертикалі:

1. Документ.

2. Форма безготівкових розрахунків

3. Встановлена вартість.

4. Штрафні санкції за простій судна.

5. Доступ.

5. Задачі

Задача №1

Фірма „Кароліна”, що займається зовнішньоекономічною діяльністю має за мету вперше провести операцію з експорту медикаментів в Болгарію на фірму „Роза”. 

 Відомо, що при здійсненні даної  угоди українська фірма „Кароліна”  використовувала послуги торговельних посередників, які діяли від її  імені, за її  рахунок та дорученням:

-  визначити який вид торгово–посередницьких операцій використовувався; 

- розрахувати  прибуток посередника та фірми „Роза”, якщо відомо, що витрати на проведення операції становлять 5 тис. грн., а прибуток від операції – 12 тис. грн.?

 - Визначити від імені якої сторони та за чий рахунок відбувається операція

Задача №2

Фірма „Сальвадор”, що займається зовнішньоекономічною діяльністю має за мету вперше провести операцію з експорту взуття в Туреччину на фірму „Самшит” морським шляхом. При здійсненні даної  угоди українська фірма „Сальвадор”  використовувала послуги торговельних посередників , які діяли від її  імені, за її  рахунок та дорученням. Витрати на проведення операції становлять 3 тис.грн., а прибуток від операції – 10 тис.грн.

1. Надайте допомогу даному підприємству з якого етапу слід розпочати дану операцію, а саме які документи оформити при отриманні дозволу на проведення зовнішньоекономічної операції, перед здійсненням митного контролю та безпосередньо при його проходженні.

2. Визначити який вид торгово–посередницьких операцій використовувався  

3. Розрахувати  прибуток посередника та фірми „Сальвадор”

4. Визначити від імені якої сторони та за чий рахунок відбувається операція.

5. Які умови поставки задіяні в даній угоді?

Задача №3

Українська фірма „Боровик” підписала зовнішньоторговельну угоду з австрійською фірмою „Вітерець” по експорту мінеральних добрив.

1. Встановити за яких умов одна з двох фірм має звернутися до послуг посередників. 

2. Який вид посередників буд е вданому випадку вигідним?

3. Визначити від чого залежатиме  оплата праці попередника та розрахувати її якщо прибуток фірми „Боровик” 20000 гривень, в прибуток фірми „Вітерець” на 10% менший і з враховує  податок на прибуток підприємств.

Задача №4

Іспанська фірма „Пронто” підписала зовнішньоторговельну угоду з швецькою фірмою „Сорно” по імпорту вина.

1. Встановити за яких умов одна з двох фірм має звернутися до послуг посередників. 

2. Який вид посередників буде вданому випадку вигідним?

3. Визначити від чого залежатиме  оплата праці попередника та розрахувати її якщо прибуток фірми „Пронто” 10000 євро, в прибуток фірми „Сорно” на 10% менший і з враховує  податок на прибуток підприємств, який в Швеції становить 65%.

Задача №5

Фірма „Краско” згідно зовнішньоторговельної угоди з фірмою „Сонце” має постачати останній кожен місяць по 150 кл. кондитерських виробів. Проте для того щоб  підписати угоду фірма „Краско” звернулась до посередників, які будуть діяти від свого імені але за рахунок фірми „Краско”. Розрахувати який вид посередників присутній в даному випадку. Визначити чи  залежатиме  оплата праці попередника від кількості поставлено продукції. 

2.4 Операції з міжнародного обміну науково - технічними знаннями.

Науково - технічні знання є результатом науково - технічної діяльності, яка передбачає проведення наукових досліджень і дослідно-конструкторських робіт (НДДКР). Вони можуть відстоюватись у власника або укладенням торгової угоди купівлі - продажу або підписанням договору про їх використання протягом певного періоду за певну винагороду.

Зміст операцій по торгівлі науково - технічними знаннями і полягає в передачі на комерційній основі іноземному партнеру результатів науково - практичної  діяльності, що мають як наукову так і практичну цінність. На практиці дані операції одержали назву міжнародний обмін технологіями.

Види переданої технології є знання та досвід, втілені в таких об’єктах промислової власності як винаходи, корисні моделі, промислові зразки, товарні знаки й інші об’єкти, захищені охоронними документами;

А) Винахід - це новизна, винахідницький рівень і промислове використання. Ці критерії вводяться спеціальним законодавством і уточнюються в нормативних актах патентного відомства.

Відповідно закріплення винаходу визначається патентом. Патент на винахід - це свідоцтво, видане компетентним органом винахіднику і свідчить про його виняткове право на використання цього винаходу. 

Якщо патентовласник передає свої права на винахід частково, тобто залишаючись власником винаходу, дозволяє на певний період за винагороду використати винахід, який охороняється патентом, то це - купівля - продаж ліцензії на використання винаходу. Угода здійснюється на основі ліцензійного договору.

Патентна ліцензія повинна обов’язково реєструватися в патентному відомстві країни ліцензіата. Надання за кордон ліцензій на використання винаходів називається міжнародним ліцензуванням.

Основними перевагами торгівлі ліцензіями для ліцензіара є можливість в короткі строки окупити витрати на науково - дослідницькі роботи, використані на розробку винаходу; одержати додатковий прибуток за рахунок швидкого освоєння винаходу і випуску на його основі нової продукції; використати місцеву, більш дешеву, робочу силу;

В той же час наявність переваг для ліцензіата теж не залишає сумніву, а саме можливість економії на науково - дослідних роботах, одночасний доступ до передових науково - технічних досягнень, можливість здійснення процесу диверсифікації

Недоліки торгівлі ліцензіями є посилення залежності ліцензіата від іноземної техніки і технології, та припинення деяких власних наукових досліджень.

Умови  міжнародної  ліцензійної  угоди є наступні:

1. Вибір технології.

2. Оцінка вибраної технології, а саме встановлення контакт з фірмою власником технології, визначається обсяг інформації, аспекти щодо видачі ліцензії. З фірмою укладається угода про секретність, яка дозволяє визначити межі використання інформації і захистити її від розголошення. 
3. Після вибору та оцінки технології підписується ліцензійний договір. 

4. Зміст ліцензійної угоди включає такі умови: преамбула, предмет угоди (може бути запатентований винахід, технічні знання, товарний знак), обов’язки сторін, термін дії та ін.
Головну роль в  міжнародній ліцензійній угоді є визначення виду ліцензії:

1. Невиняткова ліцензія, під час продажу якої ліцензіар дозволяє ліцензіату на певних умовах використовувати винахід чи секрет виробництва, залишаючи за собою право як їх самостійного використання. так і надання аналогічних за умовами ліцензій будь - яким іншим особам (фірмам);

2. Виняткова ліцензія, під час продажу якої ліцензіар надає ліцензіату виняткове (монопольне) право на використання винаходу в межах визначеної території. 

3. Повна ліценція, під час продажу якої ліцензіату надаються виняткові права на її використання протягом періоду дії угоди. 

Винагорода виплачується ліцензіару ліцензіатом за надання права використання предмета угоди.

 Форми ліцензійної винагороди є такі:

· Роялті - це періодичні відчислення від доходів покупця на протязі періоду дії угоди. Вони встановлюються у вигляді певних фіксованих ставок і виплачуються ліцензіатом через узгоджені відрізки часу. Роялті визначається наступними методами розрахунку:

1. із вартості виробленої за ліцензією продукції;
2. із суми продажу ліцензованої продукції;
3. з одиниці випущених чи реалізованих виробів у вигляді відсотків;
4. з кількості переробленої за запатентованим методом сировини

Р  = П/С*100,

де Р - ставка роялті, П - прибуток ліцензіата, С - річна вартість продажу;

· Паушальний платіж - твердо фіксована сума винагороди, виплачена одночасно. Він може проводитися як одноразово, так і в розстрочку. Паушальний платіж в чистому вигляді зустрічається рідко. Як правило, він використовується в таких випадках, коли вартість ліцензії відносно мала в порівнянні з вартістю обладнання, або коли важко контролювати за показниками діяльності ліцензіата.

· Комбінований платіж передбачає виплату авансового паушального платежу при підписанні угоди і платежу роялті в залежності від обсягу виробництва і реалізації.

Також винагорода може бути опосередкованою грошовою винагородою і не грошовою винагородою, а саме:

а) доходи від операцій, пов’язаних з ліцензіями; 

б) дивіденди, якщо ліцензіар бере фінансову участь у підпри​ємстві ліцензіата;

в) прийняття заходів щодо зміни вартості чи розподілу затрат, наприклад, затрат на підтримку чи захист прав на винахід або товарний знак;

г) отримання інформації про ринок, що допоможе вигідніше пре дати інтелектуальну власність;

ґ) передача ліцензіару акцій, інших цінних паперів, а також відправлення на адресу ліцензіара товарів, у т.ч. товарів за ліцензією та іншого.

Практика зарубіжних фірм свідчить, що вони не розголошують прийоми і методи розрахунку винагород. Окремі спеціалісти навіть не рекомендують використовувати формули для встановлення розрахункової ціни об'єкта інтелектуальної власності.

Виплата твердої суми винагороди використовується, як правило, в тих випадках, коли фірма-покупець мало відома на ринку, і є сумніви, чи вдасться їй налагодити успішний випуск і комерційну реалізацію винаходу, розробки і т. ін. Такий платіж може бути використаний, якщо вкрай важко проконтролювати обсяг випущеної за ліцензією продукції. У цьому випадку ліцензіар може просто не отримати необхідних для роз​рахунків даних.

Тверді платежі можуть бути присутні в більшості ліцензійних контрактів, але їх розміри, як показує практика, складають в середньому І0-20 % загальної ціни ліцензії. Вони є своєрідним авансом, який виплачується ліцензіару після передачі ліцензіату, наприклад, технічної документації тощо.

Роялті як своєрідна участь ліцензіара в прибутку ліцен​зіата є основною формою винагороди. Питання про розмір процента відрахувань (ставка роялті) і про те, чого повинні збиратися ці відрахування (база роялті), - найбільш складне в світовій ліцензійній торгівлі.

База роялті може мати декілька варіантів вибору: економіч​ний ефект, прибуток, обсяг реалізації у грошовому виразі чи натуральних показниках, вартість переробленої сировини і т. ін. Час​тіше в ліцензійній торгівлі використовується обсяг реалізації продукції у грошовому виразі. Причому для того, щоб гарантува​ти ліцензіару надійність і стабільність платежів, використову​ється не фактична продажна ціна, а середня ціна, яка діє в цей момент на товарному ринку. Для сировинних товарів - це бір​жове котирування, для інших - довідкові індекси цін, які періодично публікуються зарубіжними кон’юнктурними виданнями і бю​летенями спеціалізованих фірм.

Ставка (процент) роялті залежить від ряду факторів:

- обсягу патентної охорони, якості складання формули винахо​ду (найбільш високі ставки роялті використовувались саме в тих випадках, коли винахід захищений цілим блоком патентів у різних країнах);

- виду ліцензійного контракту (найдорожча ліцензія - повна, найдешевша - проста ліцензія);

- строку дії ліцензії (чим більший строк, тим менший процент відрахувань),

- можливість контролювати випуск продукції за ліцензію (у тих випадках, коли контроль ускладнений, ставка підвищується. Наприклад, якщо для ліцензій на машини та обладнання середня ставка роялті складає 5-7 % обсягу продажу, то для хімічного виробництва вона зростає до 10-12 %);

- інших факторів.

Методи визначення роялті умовно поділяють на дві групи: аналітичні й емпіричні.

Аналітичний метод, як правило, базується на прямому розра​хунку додаткового прибутку чи економії ліцензіата. Обчислення проводять на основі оцінок па​раметрів майбутнього виробництва конкретного покупця ліцензії. Слід зазначити, що результати таких обчислень залежать не тіль​ки від економічних характеристик технологій чи виробів, які лі​цензуються, а й від критеріїв, за якими оцінюються підсумки господарської діяльності ліцензіата. Ці критерії передбачають спочатку вибір належного показника прибутковості (в практиці західних фірм можуть використовуватися декілька показників прибутковості), а потім вибір базової величини такого показника, з яким порівнюються результати освоєння ліцензії.

Емпіричні методи. У зв’язку з труднощами, які виникають при виявленні роялті через додатковий прибуток, в практиці торгівлі ліцензіями широко застосовуються емпіричні методи. Їх перевага - відносна простота, а недолік - середні показники, відірваність від конкретної ситуації, що часто приводить до помилкових результатів. Розглянемо деякі з цих методів. 

Метод визначення роялті за аналогією є най розповсюдженим. Слід зазначити, що найчастіше зустрічаються два варіанти. Перший, коли ліцензіар встановлює роялті за прецедентами ліцензійних угод, які він раніше укладав. При цьому роялті фіксується в тому ж самому розмірі, що й раніше, незалежно від відмінностей в кон'юнктурі і умов ліцензійних угод. Такий спо​сіб, який означає нівелювання всіх ліцензіатів і встановлення рівня роялті (як правило, максимально можливого) єдиного для всіх покупців, застосовується в основному при монопольному ста​новищі ліцензіара й великому попиті на технологію. 

Другий варіант - коли роялті призначаються ліцензіаром за аналогією з ліцензійною угодою на подібну продукцію між третіми фірмами. Недоліки емпіричних методів призвели до того, що деякі дос​лідники стали пропонувати компромісні варіанти розрахунку роялті, які допомагають уникнути складних обчислень роялті, підвищити їх точність і надійність в порівнянні з емпіричними метода​ми.

Перераховані вище методи визначення роялті не вичерпують усіх способів, які використовуються в практиці міжнародної торгівлі і застосовуються для встановлення цього найважливішого параметра розрахунку ціни ліцензії. Крім того, комерційний аналіз провідних компаній при купівлі-продажу обмежується розрахунком роялті. 

Б) Корисні моделі - конструктивне виконання засобів виробництва і предметів споживання, а також їх складових частин. 

В) Промислові зразки - художньо конструкторське вирішення виробу, яке визначає його зовнішній вигляд.

Г) Товарний знак -позначки, здатні відрізняти товари і послуги одних осіб від однорідних товарів і послуг інших осіб. Власники зареєстрованих товарних знаків мають виняткові права не дозволяти третім сторонам використовувати ідентичні  знаки на товари, що схожі на ті, стосовно яких зареєстровано товарний знак. У сприянні споживача наявність товарного знака - це гарантія високої якості. Зареєстрований товарний знак захищає від несумісної конкуренції.

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань

1. Сутність операцій з міжнародного обміну науково - технічними знаннями.

2. Проаналізувати види міжнародного обміну технологіями.  

3. Визначити захищеність товару під  товарним знаком. 

4. Головіні характеристики «ноу-хау». 

5. Які є  види ліцензійних операцій? 

6. Патент та його форми. 

7. Встановити умови ліцензійної угоди.

8. Що є виключна та повна ліцензія?

9. Особливості угоди на продаж ноу-хау.

10. Що є копірайт?

11. Визначити учасників ліцензійної угоди.

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. Ліцензія.

2. Патент.

3. Види ліцензій.

4. Винагорода.

5.Товарний знак. 

6. Роялті.

7. Паушальний платіж.

8. Комбінований платіж.

9. Міжнародних ліцензійних операцій.

10. Зустрічні закупки.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.
	Свідоцтво про винахід видане винахіднику.

Позначки, здатні відрізняти товари та послуги одних осіб від однорідних товарів і послуг інших.

Виплата винагороди у відсотках.

Фіксована сума винагороди.

Поєднання відсоткової ставки та встановленої суми.

Дозвіл на проведення зовнішньоторговельної операції.

Разова, генеральна, глобальна.

Виплати за проведені роботи.

Здійснення угод по взаємній торгівлі.

Операції по торгів патентами та ліцензіями та технічними послугами.


3.  Тести

1.  Міжнародний обмін технологіями:

а) міжнародний поділ праці;

б) міжнародний обмін результатами науково - технічної діяльності;

в) обмін промисловою технологією.

2. Товарний знак:

а) позначки, що відрізняють товари і послуги одних осіб від інших;

б) штамп;

в) зареєстроване в встановленому порядку позначка, яка служить для того, щоб відрізняти товари.

3. Патент на винахід:

а) право на використання та реалізацію винаходу;

б) дозвіл на використання винаходу;

в) свідоцтво видане винахіднику про його виняткове право на використання цього винаходу.

4. Ліцензія:

а) право на використання та реалізацію винаходу;

б) дозвіл на використання винаходу;

в) свідоцтво видане винахіднику про його виняткове право на використання цього винаходу.

5. Розшифрувати абревіатуру „ТЕО”. 

6. Генеральна ліцензія:

а) ліцензія під час продажу якої ліцензіар дозволяє ліцензіату використовувати винахід , залишаючи за собою право  як їх самостійного використання, так і надання аналогічних за умовами ліцензій іншим особам;

б) під час продажу якої ліцензіату надаються виняткові права на її використання протягом періоду дії угоди;

в) під час продажу якої ліцензіар надає ліцензіату монопольне право на використання винаходу. 

7. Винагода:

а) грошова подяка; 

б) виплати ліцензіара ліцензіату;

в) виплати ліцензіата ліцензіару.

7.  Комбінований платіж:

а) виплата авансового платежу при підписанні угоди і платежу роялті; 

б) виплата фіксованої сум винагороди;

в) відрахування від доходів покупця.

8. Роялті:

а) періодичні відрахування від доходів покупця протягом періоду дії угоди;

б) виплата відрахувань від доходів покупця на момент підписання угоди;

в) виплати встановлені покупцем.

10 . Паушальний платіж:

а) фіксована сума винагороди, виплачена поступово за договором;

б) фіксована сума винагороди, виплачена одночасно;

в) виплату авансу за умовами угоди.

4. Кросворд №1
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По горизонталі:

1. Дозвіл на проведення зовнішньоекономічної діяльності.

2. Письмова пропозиція на продаж партії товарів.

3. Капіталовкладення.

4. Особа ,яка робить визначені операції за дорученням принципала.

5. Організація, що створена для виконання торгівельних угод.

По вертикалі:

1. Партія  або одиниця товару, що виставляється на продаж на документі.

2. Продаж товарів по заниженим цінам.

3. Разове комісійне доручення імпортера однієї країни комісіонеру іншої країни на покупку товару.

4. Погодження на оплату документів.

5. Перевезення валюти з однієї країни іншу.

Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Ринок, де проводиться торгівля цінними паперами
2. Стягнення.

3.Одержання в найм.

4. Заборона вивозу (ввозу) товарів, валют.

5. Інструмент нетарифного регулювання зовнішньої торгівлі
По вертикалі:

1. Об’єкт купівлі - продажу або обміну.

2. Ставлення інвестора до можливості заробити або втрати гроші.

3. Випуск в обіг грошових знаків, що призводять до збільшення грошового обігу 

4. Ланка розвитку суспільства.

5. Судно  поблизу узбережжя.

5. Задачі.

Задача №1

Громадянин України запатентував свій винахід і згідно угоди продав його фірмі „Нептун”, формою винагороди є роялті. Вирахувати , яку суму винагороди отримує винахідник, якщо прибуток підприємства „Нептун” становить 30000 гривень, а річна вартість продажу  50000 гривень.

Задача №2

Ліцензіат згідно угоди отримав винахід в користування, слід розрахувати, якою є річна вартість продажу ,  якщо прибуток ліцензіата становить 200000 гривень, а відсоткова ставка роялті 20%. Встановити чи вигідні умови контракту для обох сторін.

Задача №3

Згідно ліцензійної угоди  винагорода за користування винаходом становить 10%, якщо відомо, що річна вартість продаж фірми ліцензіата становить 300000 гривень, слід встановити прибуток ліцензіата від використання винаходу.

Задача №4

Велика фірма „Санта” згідно ліцензійної угоди отримала винахід в користування від винахідника Семенова О.І.,  слід розрахувати, якою є річна вартість продажу ,  якщо прибуток ліцензіата становить 120000 гривень, а відсоткова ставка роялті 10%. Встановити чи вигідні умови контракту для обох сторін.

Задача №5

Згідно ліцензійної угоди  винагорода за користування винаходом становить 5%, якщо відомо, що річна вартість продаж фірми ліцензіата „Росток” становить 14000 гривень, слід встановити прибуток ліцензіата від використання винаходу.

2.5 Проведення інжинірингових та франчайзингових операцій

Інжиніринг - це один із видів зовнішньоекономічної діяльності, який передбачає надання комплексу послуг виробничого, комерційного і науково - технічного характеру. Інжинірингові послуг пов’язані з підготовкою виробничого процесу (передпроектні, проектні, післяпроектні, спеціальні) та забезпеченням нормального ходу процесу виробництва і реалізації продукції. 

Об’єктом інжинірингу можуть бути:

· Цілі проекти , які вперше розробляються;

· Окремі, різні за масштабами технічні, економічні, фінансові, організаційні заходи, спрямовані на підвищення ефективності виробництва.

Інжинірінг передбачає надання на основі договору на інжиніринг одною стороною (консультантом) другій стороні (замовнику) комплексу чи окремих видів інженерно - технічних послуг, пов’язаних з проектуванням, будівництвом, введенням об’єкта в експлуатацію, з розробкою нових технологічних процесів на підприємстві замовника.

Інжиніринг може бути таких видів:

1. консультативний інжиніринг, який пов’язаний з інтелектуальними послугами, що здійснюються при проектуванні об’єктів, розробці планів будівництва і контролю за проведенням робіт;

2. технологічний інжиніринг нараховує надання замовнику технологій, необхідних для будівництва промислових об’єктів їх експлуатації.
3. будівельний або загальний інжиніринг, що полягає головним чином в постачанні обладнання, техніки, монтажу устаткування, враховуючи при необхідності інженерні роботи.
Інжинірингові послуг надаються у вигляді технічної документації, результатів досліджень ,вихідних даних для будівництва, економічних розрахунків, кошторисів ,рекомендацій тощо.

Кожен із цих видів інженерно - технічних послуг може бути предметом самостійного договору.

В останній час на світовому ринку інжинірингових послуг з’явився новий вид послуг - послуги реінжинірингу, які надають іноземні інжинірингові фірми.

Реінжиніринг є інженерно - консультаційні послуги по перебудові систем організації та управління виробничо-торговими й інвестиційними процесами господарського об’єкту з метою підвищення його конкурентноздатності і фінансової стійкості. Реінжиніринг поділяється на два види :кризовий і реінжиніринг розвитку.

Кризовий направлений на вирішення кризисних проблем підприємництва (банкрутства).

Реінжиніринг розвитку використовується у тих випадках, коли динаміка розвитку знижується і діюча структура організації й управління підприємством вже досягла межі в одержання прибутку. В процесі реорганізації системи управління господарського суб’єкта на основі реінжинірингу здійснюється перехід від бізнес - процесу до бізнес - процес - реінжинірингу. Бізнес - процес являє собою дію персоналу управління в господарському процесі. Бізнес - процес - реінжиніринг - це оптимізація системи управління господарськими процесами, враховуючи зовнішньоекономічну  діяльність.

Умови міжнародних договорів про надання інженерно - технічних послуг.

 Інженерно - будівельні послуги зазвичай надаються на основі договору підряду чи контракту про технічне сприяння в будівництві.  Якщо будівництво здійснюється за рахунок покупця, надання продавцем технічних послуг оформляється трьома способами:

1. врахування переліку цих послуг в контракті купівлі - продажу обладнання;

2. укладенням спеціальної угоди про експортні поставки і монтаж обладнання

3. укладення угоди про надання технічних послуг в доповнення до контракту купівлі - продажу обладнання.

При здійсненні інжинірингових операцій використовуються різні види типових контрактів, найбільш розповсюдженим є договір розроблений Комітетом по розвитку торгівлі ЄЕК ООН «Керівництво по складанню міжнародного договору на консультативний інжиніринг».

Міжнародний договір на консультативний інжиніринг, як і будь - який інший договір, має такі розділи, як сторони угоди, преамбула, предмет договору, обов’язки сторін, методи нарахування винагороди і т.ін. 

Але при визначенні сторін договору треба мати на увазі, що в здійсненні проекту можуть приймати участь багато юридичних осіб, враховуючи фірми, фінансові заклади, державні заклади та ін. Може бути укладено декілька договорів, пов’язаних з одним і тим же проектом, тому важливо передбачити в кожному договорі хто є стороною. 

Особливої уваги заслуговує розробка розділу, що стосується обов’язків консультанта. В обов’язки консультанта входить проведення попередніх техніко - економічних обґрунтувань і досліджень, пов’язаних з проектуванням, підготовка проектної документації, креслень, специфікацій, оцінка пропозицій про будівництво об’єктів, контроль за будівництвом, набір персоналу. Замовник, в свою чергу зобов’язується надавати в користування консультанта документації, спеціальні знання, приміщення, обладнання, інформацію про місцеве законодавство в галузі промислових і соціальних відносин.

Вартість інжинірингових послуг може оцінюватися як погодинна оплата спеціалістів, оплата фактичних послуг та фіксованої винагороди, процент від вартості будівництва або монтажу об’єкту. оплата фактичних послуг плюс процент прибутку від експлуатації.

Франчайзинг - це спосіб діяльності, при якому франчайзер (подавець) передає франчайзу  (покупцю)  право на використання своєї торгової марки, яка важлива для бізнесу покупця і за допомогою якої продавець надає постійну допомогу покупцю в його бізнесі, що виходить за рамки формальних відносин між ними. У багатьох випадках франчайзер бере на себе і функцію постачання. Найбільш поширений засіб проникнення франчайзера в іншу країну полягає у виборі головної фанчайзи і передачі цій організації прав у країні або регіоні. Потім покупець відриває власну торгівлю або торгівлю через субфранчайз. Роялті субфранчайзам виплачує головна франчайза , що потім перераховує встановлену проценту ставку франчайзеру.

Існує три типи франчайза:

1. виробничий, що передбачає поставку франчайзером основних елементів чи комплектуючих для виготовлення продукції, яка реалізується потім під фірмовою назвою (товарним знаком) головної компанії франчайзера;

2. торговий, що являє собою організацію справи, при якій франчайзіат купляє у відомої фірми право на продаж її товарів з її товарним знаком;

3. ліцензійний, що є найбільш поширеним типом. Суть його в тому, що франчайзер, зацікавлений в просуванні свого товарного знаку, видає франчайзіату ліцензію на право відкриття магазинів, кіосків для продажу покупцям набору товарів і послуг під іменем франчайзера.

Перевагами  для франчайзера від франчайзингу є можливість йому збільшити кількість торгових точок (виробництв), що розповсюджують (надають) послуги, розширити джерела доходів (прибутків) за рахунок зусиль франчайзіата, знизити рівень витрат виробництва і повернення на одиницю товару, так як франчайзіат сам покриває витрати на утримання свого підприємства.

Ризиком  франчайзінгу для франчайзера є не просте здійснення контролю франчайзіатів, можливість згубити свою репутацію через погану роботу франчайзіата, невпевненість, що всі франчайзіати подадуть йому правдивий звіт про свою діяльність

Для франчайзіату основні переваги полягають в можливості стати самостійним підприємством, здійснювати бізнес під визнаним торговим знаком, продавати продукт і надавати послуги на ринках, які недоступні для даної фірми. Недоліки для франчайзіата можуть бути занадто сильний контроль з боку франчайзера, який може залишати мало можливості франчайзіату для самовираження, великі витрати на послуги франчайзера

Загалом, франчайзінг є доцільний для таких галузей, як харчова промисловість, автопослуги, побутове і ремонтне обслуговування.

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань.

1. Визначення поняття «інжиніринг». 

2. Види інженерно - технічних послуг.

3. Особливості інжинірингу. 

4. Реінжиніринг. 

5. Умови договорів про надання інженерно - технічних послуг.

6.  Визначення поняття «франчайзинг». 

7. Франчайзіат. Франчайз. Франчайзер. 

8. Типи франчайзингу, його  недоліки.

9. Визначити ризики для обох сторін від ведення франчайзингу.

10. Приклади здійснення франчайзингу на Україні.

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. Інжиніринг.

2. Франчайзинг.

3. Реінжиніринг.

4. Франчайзер та франчайзіат.

5. Торговий франчайзинг.

6. Замовник.

7. Технологічний інжиніринг.

8. Ліцензійний франчайзинг.

9. Франчайз.

10. Будівельний інжиніринг.

11. Консалтинг.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.

Ї.
	Постачання обладнання, техніки або монтажу устаткування.

Надання замовнику технологій, необхідних для будівництва промислових об’єктів.

Угода про передачу товарного знаку.

Консультаційні послуги.

Інженерно - консультаційні послуги перебудові систем організації та управління виробничо-торговими й інвестиційними процесами господарського об’єкту.

Діяльність по наданню комплексу послуг виробничого, комерційного характеру.

Учасники франчайзингової  угоди.

Система передачі чи продажу ліцензій на технологію і товарний знак.

Процес, при якому франчайзіат купує у відомої фірми право на продаж її товарів з її товарним знаком.

Франчайзер видає ліцензію на просунення свого товарного знаку франчайзіату.

Покупець.


3. Тести

1. Інжиніринг - це:

а) надання комплексу послуг; 

б) передача технологій; 

в) патентні операції.

2. Франчайзинг - це:

а)різновид лізингу;
б)система передачі чи продажу ліцензій на технологію і товарний знак;
в) страхування.
3. Будівельний інжиніринг - це:

а) загальний інжиніринг;
б) надання замовнику технологій, необхідних для будівництва промислових об’єктів і їх експлуатації;
в) надання інтелектуальних послуг.
4. Реінжиніринг - це:

а) продаж ноу -хау;
б) інженерно - консультаційні послуги по перебудові системи управління;
в) послуги, що надаються іноземними інжиніринговими фірмами.
5. Бізнес - процес - це:

а) дія персоналу управління в господарському процесі;
б) оптимізація системи управління господарськими процесами;
в) інженерно - консультаційні послуги по перебудові системи управління.
6. Франчайзіат є:

а) ліцензіар франчайза, який представляє головну фірму системи франчайзингу;
б) ліцензіат франчайза;
в) договір, в якому відображені умови бізнесу.
7. Торговий франчайзер - це:

а) передбачає поставку франчайзером основних елементів чи комплектуючих для виготовлення продукції, яка реалізується під компанією франчайзінга;

б) організацію справи при якій франчайзіат купляє у відомої фірми право на продаж її товарів з ї товарним знаком;

в) франчайзер видає франчайзіату ліцензію на право відкриття магазинів для продажу покупцям набору товарів і послуг під іменем франчайзера.

8. Галузі найменш привабливі для залучення іноземних інвестицій:

а) хімічна промисловість;

б) харчова промисловість;

в) будівництво.

9. Транснаціональні корпорації - це:

а) підприємства, які базуються на спільному капіталі суб’єкті господарської діяльності країни та іноземних суб’єктів господарської діяльності, на спільному управлінні та на спільному розподілі результатів та ризиків;

б) міжнародні за складом та з характером діяльності суб’єкти господарського життя, які функціонують на принципах корпоративної власності з акціонерною формою управління та розпаду прибутків у міжнародному масштабі;

в) частина держави ,що є частино господарського комплексу країни, де забезпечується виробництв та перерозподіл суспільного продукту для досягнення конкретної цілі з виростанням спеціальних механізмів регулювання.

10. Спільні підприємства  -це:

а) підприємства, які базуються на спільному капіталі суб’єкті господарської діяльності країни та іноземних суб’єктів господарської діяльності, на спільному управлінні та на спільному розподілі результатів та ризиків;

б) міжнародні за складом та за характером діяльності суб’єкти господарського життя, які функціонують на принципах корпоративної власності з акціонерною формою управління та розпаду прибутків у міжнародному масштабі.;

в) частина держави ,що є частино господарського комплексу країни, де забезпечується виробництв та перерозподіл суспільного продукту для досягнення конкретної цілі з виростанням спеціальних механізмів регулювання.

4. Кросворд №1
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По вертикалі:

1. Умова поставки в міжнародній торгівлі.

2. Середньострокова оренда.

3. Національна грошова одиниця.

4. Посередник.

5. Вклад коштів в економіку.

По горизонталі:

1. Плата власнику транспортного засобу за перевіз товару.

2. Партія товару одного сорту.

3. Складське свідоцтво.

4. Грошове взимання.

5. Вивіз товарів, послуг.

Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Обмеження

2. Закріплення домовленостей.

3. Особа, що здійснює декларування товару.

4. Посередник.

5. Знижка в міжнародних розрахунках.

По вертикалі:

1. Фіксована частка.

2. Доручення за векселем.

3. Прибутки бюджету.

4. Митний податок в 7 столітті.

5. Особа, що має постійне місце проживання за межами країни.

5. Задачі
Задача №1

Відома успішна фірма „Фіалко”, яка здійснює свою діяльність в ресторанному бізнесі  надала ліцензію на відкриття ресторану „Фіалко” малій фірмі „Сальто”. Фірма „Сальто” може отримати такі види допомоги від головної фірми вибір місця розташування за допомогою науково обґрунтованих методів; 10 дений курс для підготовки фахівців для роботи на даному підприємстві, надання рекламних матеріалів. В той же час фірма „Сальто” має мати певну суму для початку бізнесу, щомісяця відраховувати головній компанії 3% чистої суми свого продажу, а також 8% чистої суми продажу за рентну плату. Слід розрахувати, які та чи вигідні дані умови для фірми „Фіалко” та фірми „Сальто”, якщо прибуток фірми „Сальто” в рік становить 6 млн. дол. США.  Які заходи слід провести для поліпшення ситуації

Задача №2

Два суб’єкта зовнішньоекономічних відносини започаткували свою діяльність згідно франчайзингового договору. Франчайзіат  мав витрачати 4% чистої суми продажу на рекламу продукції підприємства, проте своїх зобов’язань не дотримувався. Розрахувати, які збитки понесли франчайзіат та франчайзер, в результаті не виконання умов контракту, якщо чиста сума продажу фірми франчайзера становить 4 млн.дол. США., а фірми - франчайзіата - 400 тис. дол. США. Які покарання слід понести стороні, що не виконує зобов’язання?

Задача №3
Фірма „Смачно” здійснює свою діяльність в сфері ресторанного бізнесу, фірма „Авто шоп” займається продажем автомобілів. Обидві фірми мають великі прибутки та відомі на ринку послуг. Фірма „Смачно” вирішила надати ліцензію для відкриття ресторану сітки „Смачно” іншій малій фірмі, чиста сума продажу в місяць якої після відкриття становила 5 млн. дол. США. В той час фірма „Авто шоп” розширила свою діяльність завдяки залученню спеціалістів з консультаційних послуг,  з метою дослідження ринку автомобілів та в результаті завдяки отримання чіткої вірної інформації отримала прибутки  в розмірі 10 млн. дол. США за місяць. Розрахувати, яка сторона виявилася в більш вигідній ситуації, якщо витрати  на консалтингові послуги становили 2 млн. дол. США., а прибутки фірми „Смачно” до розширення діяльності становили 6 млн. дол. США. 

Задача №4

Велика компанія  „Велич” та не досить відома та успішна фірма започаткували свою діяльність згідно франчайзингового договору. Згідно угоди одна з сторін мала витрачати 3% чистої суми продажу на рекламу продукції підприємства, проте своїх зобов’язань не дотримувався. Розрахувати, які збитки понесли „Горка” та „Велич”  в результаті не виконання умов контракту, якщо чиста сума продажу фірми франчайзера становить 4 млн.дол. США., а фірми - франчайзіата - 400 тис. дол. США. Визначити яка з сторін мала надавати свої кошти на рекламу, які покарання слід понести стороні, що не виконує зобов’язання?

Задача №5

Корпорація „Рись”, яка здійснює свою діяльність в туристичному бізнесі  надала ліцензію на відкриття туристичної фірми „Тур” малій фірмі „Акро”. Фірма „Акро” може отримати такий вид допомоги від головної фірми як 10 дений курс для підготовки фахівців для роботи на даному підприємстві. В той же час фірма „Акро” має мати певну суму для початку бізнесу, щомісяця відраховувати головній компанії 3% чистої суми свого продажу, а також 8% чистої суми продажу за рентну плату. Фірма „Акро”  відмовилась отримувати допомогу від корпорації „Рись” по підготовці персоналу для роботу в своїй фірмі, проте збільшили відсоток відрахування з орендну плату до 10%. Слід розрахувати, чи вигідні дані умови для фірми „Рись” та фірми „Акро”, якщо прибуток фірми „Рись” в рік становить 6 млн. дол. США.  Які заходи слід провести для поліпшення ситуації

2.6 Туристичні послуги в зовнішньоекономічній діяльності

Значення туризму в світі постійно зростає, що пов’язано зі збільшенням впливу туризму на економіку окремої країни,  в якій міжнародний туризм виконує ряд важливих функцій: по - перше, він є джерелом валютних надходжень для країни та засобом для забезпечення зайнятості; по - друге, міжнародний туризм розширює вклади в платіжний баланс та ВВП країни; по - третє, сприяє диверсифікації економіки, створюючи галузі, які обслуговують туризм; загалом, зі зростанням зайнятості в сфері туризму, зростають доходи населення та збільшується рівень благоустрою нації.

Роль міжнародного туризму в розвитку економіки  України є вагомим, що пояснюється наявністю значного туристично-рекреаційного потенціалу, використанням матеріально - технічної бази готельного господарства та сфери розваг, організації комерційної діяльності туристичних компаній, проведення економічної, фінансової, інвестиційної, маркетингової, кадрової політики, створення більш сприятливого клімату для прийому і обслуговування туристів, відвідувачів.

В умовах ринкових перетворень туристична індустрія в Україні набуває особливого значення в сфері стимулювання підприємницьких і міжнародних відносин, впливу на розвиток суміжних галузей системи господарювання. 

Україна, розвиваючи туристичну галузь, може вирішувати відразу два завдання. По - перше, туризм сприяє підйому економіки країни. В умовах, коли рівень життя в країні низький, а рівень бідності високий, коли дефіцит державного бюджету зростає, доходи від туризму будуть сприяти поповненню доходної частини бюджету.

Туризм є важливим фактором, який вносить вклад у зміцнення економіки країни за допомогою розширення форм економічної діяльності, створення нових джерел зайнятості та надання великого стимулу для сприяння розвитку місцевих галузей промисловості. Економічний аналіз спеціалістів свідчить, що прибуток від перебування одного іноземного туриста в Україні дорівнює прибутку від експорту 9 тонн кам’яного вугілля, 5 тонн марганцевої руди, 2 тонн високосортної пшениці.

Останніми роками в Україні прийнято ряд важливих рішень, направлених на розвиток внутрішнього та іноземного туризму, щорічно, за даними Деркомкордону, країну відвідують більш ніж 2 млн. іноземних туристів, надходження від обслуговування яких складають близько 300 млн. доларів США щорічно. 

Першу десятку країн, що найбільш відвідували Україну, склали: Польща, Росія, Молдова, Білорусь, Угорщина, Словаччина, Туреччина, Німеччина, Чехія, Румунія. На дану групу держав припадало 95% від загальної кількості співвітчизників, які виїхали за кордон. До складу другої десятки країн з відносно інтенсивним обсягом виїзного потоку увійшли: Казахстан (40 тис.), Болгарія (80 тис.).

За останні 5 років обсяги в’їзного туризму в Україні зросли на 4,1%. Середньорічний приріст іноземних туристів за 2003 рік у світовому масштабі становив 7,4%, у Європі утримувався на рівні 5,9%, а в субрегіоні Центральної та Східної Європи, куди входить Україна - 5,2%. Частка українського ринку становить 1% міжнародних прибутків у Європі, та 6% у Центрально - Східному субрегіоні. 

Основні країни в’їзду це найближчі сусіди України. Найбільше приїздять із Росії (30,2%), Молдови (27,2%), Білорусі (12%). Найбільшою перешкодою розвитку міжнародного туризму в Україні є відсутність необхідної інфраструктури - готельних комплексів, мотелів, туристичних баз, кемпінгів, мотелів, зручних та швидкісних шляхів сполучень. Малорозвинутою в Україні є і мережа супутніх щодо міжнародного туризму видів діяльності - виготовлення сувенірів, надання послуг зв’язку, транспортування, харчування тощо[42].

Головними завданнями розвитку туристичного бізнесу, є:

 - розробка комплексної концепції розвитку міжнародно-туристичної галузі в Україні з прив’язкою до фінансових можливостей і передбаченням реальних та послідовних заходів;

 - міжнародно-правове забезпечення міжнародно-туристичного бізнесу, а також пов’язаних з ним сфер соціально - економічного життя;

 - розробка регіональних програм розвитку туристичної сфери;

 - забезпечення інфраструктури міжнародного туризму - будівництво готелів, кемпінгів, поліпшення транспортного забезпечення, роботи комунальних, поштових та сервісних служб;

 - розвиток пов’язаного з туризмом бізнесу;

 - встановлення порядку стандартизації, сертифікації та ліцензування в галузі туризму;

 - забезпечення сприятливих умов розвитку туризму в Україні - розв’язання питань щодо участі України в міжнародних спеціалізованих організаціях, об’єднаннях, структурах, підписання та реалізація двосторонніх міждержавних, міжурядових домовленостей щодо туризму;

 - узгодження завдань туризму з цілями охорони навколишнього середовища, збереження біологічних видів та ландшафтів.

Важливим для розвитку туристичної індустрії  на Україні є поширення процесів акціонування, господарювання на умовах оренди, створення підприємств малого та середнього бізнесу, необхідної ліквідації монополії державних структур та поступової децентралізації управління туристичної діяльності.

Важливим стимулом розвитку туризму на Україні є підтримка та розвиток мережі традиційних маршрутів для іноземних  і вітчизняних туристів, забезпечення безпеки туристів, охорона навколишнього природного середовища, стандартизація та сертифікація туристичних послуг, запровадження системи єдиної державної статистики туристичної галузі.

Разом з тим, туризм займає незначне місце в економіці України порівняно з іншими країнами. В той час, як туризм повинен стати одним з найефективнішим засобів виходу країни з тяжкого економічного становища, стимулювання ринкових відносин, активного впливу на розвиток суміжних галузей національної економіки, зайнятість населення, захист навколишнього середовища, поліпшення роботи з охорони пам’яток історії та культури, підвищення фізичного та культурного рівня населення.

Перспективним напрямком розвитку міжнародного туристичного співробітництва на найближче десятиріччя є активне створення в Україні різноманітних недержавних громадських туристичних організацій, а саме асоціацій по різних напрямках туристичної діяльності (турагентства, туроператори, виставкові організації, підприємства готельного господарства, туристичні видання, учбові заклади тощо), їх входження у світові об`єднання,  міжнародні організації та асоціації різного спрямування. Результатом має стати розширення обріїв, запровадження міжнародних стандартів якості туристичних послуг, розвиток рекламної діяльності та бізнесових партнерських стосунків. Значною перешкодою розвитку інституційного співробітництва залишається відсутність бюджетного фінансування цього виду діяльності. Але для цього потрібно вирішити ряд проблем, серед яких розширення асортименту та підвищення якості туристичних послуг, ціноутворення на різні види послуг, оптимізація нормативів оподаткування фірм і організацій, що займаються туристичною діяльністю, введення ефективного порядку перетину кордону іноземними туристами тощо.

 Контрактом в наданні туристичних послуг є ваучер, який визначається  як документ, що підтверджує статус особи або групи осіб як туристів, оплату послуг або її гарантію, що є підставою для одержання туристом або групою туристів туристичних послуг.

Поняття терміна “ваучер” у законодавстві України вперше було введено Законом України „Про туризм” у редакції від 15.09.1995 р. № 324/ 95-ВР.
Аналізуючи вищенаведене визначення ваучера, можна зробити висновок, що цей документ застосовується у відносинах, пов'язаних з виконанням зобов'язань, що випливають з договору про надання туристичних послуг, тобто підтверджує або гарантує оплату туристичних послуг і є підставою для одержання туристом замовлених послуг[15]. 

Таким чином, до 01.01.2004 р. ваучер відображав господарсько-договірні і розрахункові відносини в першу чергу між суб'єктами туристичної діяльності, а, з іншого боку, видача ваучера суб'єктом туристичної діяльності в об'єднанні з оплатою туру є моментом і умовою укладання договору на туристичне обслуговування.

Таке розуміння ваучера сформувалося і було відображено в українському законодавстві під впливом основ організації туристичної діяльності часів Радянського союзу, коли валютні розрахунки фактично не застосовувалися, а будувалися на засадах взаємозаліків між країнами соціалістичного табору.

У новому розумінні ваучера, учасникам відносин, що виникають при здійсненні туристичної діяльності, дозволяється укладати договори на туристичне обслуговування (ст. 20 Закону) або екскурсійне обслуговування (ст. 21 Закону) як шляхом укладання відповідного договору відповідно до норм цивільного законодавства, що регламентують відносини, пов'язані з наданням послуг, з огляду на положення законодавства про туризм, так і визначенні зобов'язань щодо надання комплексу туристичних послуг або екскурсійного обслуговування шляхом видачі ваучера.

Таким чином, ваучер є письмовим вираженням домовленості між суб'єктом туристичної діяльності і споживачем туристичних послуг (туристом, екскурсантом) про надання за оплату туристичних послуг, передбачених у ньому, і  який може застосовуватися як спрощена форма письмового договору.


Згідно з Законом, у договорі на туристичне обслуговування, укладеному шляхом видачі ваучера, повинні міститися такі дані: 

 - найменування і місцезнаходження суб'єкта туристичної діяльності, номер ліцензії (дозволу) на відповідний вид діяльності, юридична адреса;

 - прізвище, ім'я (по батькові) туриста (при груповій поїздці прізвища, імена (по батькові) членів групи); 

 - терміни надання і види туристичних послуг, їхня загальна вартість; 

 - назва, адреса і номер телефону об'єкта розміщення, його тип і категорія, режим харчування; 

 - розмір фінансового забезпечення відповідальності туроператора (турагента) або межі відповідальності суб'єкта туристичної діяльності за договором агентування; 

 - інші дані, обумовлені характером угоди, складом групи тощо; 

 - дата видачі ваучера. 

Слід зазначити, що у випадку відхилення від зазначених вимог, а саме за відсутності яких-небудь вимог, обов'язкових для ваучера, матимуть місце підстави для визнання ваучера недійсним у встановленому чинним законодавством порядку.

Порядок оформлення ваучера і його використання затверджується центральним органом виконавчої влади в галузі туризму.

З огляду на вищевказане, слід відзначити, що з 1 жовтня 2005 р. при наданні туристичних послуг усі суб'єкти туристичної діяльності повинні використовувати бланки ваучера нового зразка, а також Порядок виготовлення (технічний опис), обліку, збереження і контролю за використанням бланків  ваучерів  на надання туристичних послуг. 

Також, слід зазначити ряд інших інноваційних норм. Так, норма Закону про те, що застосування українського ваучера (виданого українським туроператором) може мати місце і за межами митної території України. Тобто, видавати ваучер на території України і застосовувати його і як звітний документ, і як свідчення одержання туристичних послуг за рубежем – законно і відповідає українському законодавству. Інша справа – якщо воно відповідає законодавству держави приймаючої сторони. 

Але на цей рахунок є також відповідна норму. Зокрема, бланки ваучера заповнюються на надання послуг за межами України – мовою, передбаченою в зовнішньоекономічному контракті. Тобто, бажано (але в той же час не обов'язково) в агентському договорі з партнером-нерезидентом указувати можливість застосування ваучера українським туроператором і заповнення його тією мові, що зручною для обох сторін контракту. 

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань

1. Визначити що є змістом туристичних матеріальних та нематеріальних послуг. 

2. Туристичний експорт та імпорт. 

3. В’їзний туризм. 

4. Тенденції розвитку рекреаційного, пізнавального та наукового туризму.

5. Визначити фактори формування ділового туризму.
6. Види туризму за чисельністю, за методом розміщення.

7. Становлення туризму в Україні за інтенсивністю туристичних путівок. 

8. Основні положення договору про надання туристичних послуг.

9. Основний зміст туристичного полісу.

10. Визначити стан розвитку туристичних послуг на Україні.

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

1. Туризм.

2. Турист.

3. Екскурсійна діяльність.

4. Туристичні ресурси.

5. Суб’єкти туристичної діяльності.

6. Туристична індустрія.

7. Туристичні послуги.

8. Туристичний продукт.

9. Тур.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.


	Особа, яка здійснює подорож по Україні або в іншу країну з різною, не заборонену законом країни перебування, метою на термін від 24 годин до шести місяців без здійснення будь - якої оплачуваної діяльності та з зобов’язанням залишити країну або місце перебування у зазначений термін.

Тимчасовий виїзд людини з місця постійного проживання в оздоровчих, пізнавальних або професійно - ділових цілях без зайняття оплачуваною діяльністю.

Сукупність природно-кліматичних, оздоровчих, історико-культурних , пізнавальних та соціально-побутових ресурсів відповідної території, які задовольняють потреби туриста.

Сукупність  різних суб’єктів туристичної діяльності, які забезпечують прийом, обслуговування та перевезення туристів.

Діяльність щодо організації подорожей, які не перевищують 24 години, у супроводі фахівця - екскурсовода за заздалегідь складеними маршрутами з метою ознайомлення з пам’ятниками історії, культури, природи, музеями, з визначеними  місцями тощо.

Послуги суб’єктів туристичної діяльності щодо розміщення, харчування, транспортного, інформаційно - рекламного обслуговування, а також послуги закладів культури, спорту, побуту, розваг тощо.

Підприємства, установи, організації незалежно від форм власності, фізичні особи, що зареєстровані у встановленому чинним законодавством України порядку і мають ліцензію на здійснення  діяльності, пов’язаної з наданням туристичних послуг.

Туристична подорож за визначеним маршрутом у конкретні терміни, забезпечена комплексом туристичних послуг.

Комплекс туристичних послуг, необхідних для задоволення потреб туристів під час його подорожі.

Послуги суб’єктів туристичної діяльності щодо розміщення, харчування, транспортного, інформаційно - рекреаційного обслуговування.


3. Тести

1. Туристичний експорт:

а) це ввіз в країну туристичних вражень, які супроводжуються одночасним ввозом туристом грошей в дану країну;

б) вивіз із країни туристичних вражень, які супроводжуються одночасним ввозом туристом грошей в дану країну;

в) ввіз в країну вражень, які супроводжуються вивозом туристом грошей в дану країну.

2. Туристичний імпорт:


а) вивіз із країни туристичних вражень , які супроводжуються одночасним ввозом туристом грошей в дану країну;

б) ввіз в країну вражень, які супроводжуються вивозом туристом грошей в дану країну;

в) вивіз із країни туристичних вражень, які супроводжуються одночасним ввозом туристом грошей в дану країну.

3. Рекреаційний туризм:

а) туризм з метою відпочинку, оздоровлення і лікування;

б) подорож з метою ознайомлення з історико-культурними цінностями;

в) поїздки з метою встановлення ділових контактів, проведення ділових переговорів.

4. Індивідуальний туризм:

а) подорож однієї людини за своїм планом;

б) знайомство з досягненнями науки та техніки;

в) подорож групи людей.

5. Короткочасний туризм:

а) тривалість подорожі не перевищує трьох діб;

б) термін подорожі більше трьох діб;

в) груповий туризм.

6. Стаціонарний туризм:

а) при постійному місці розміщення туризму на весь період путівки;

б) туризм, пов’язаний з подорожуванням.

7. Постійний туризм:

а) круглорічне і рівномірне відвідування туристичних місць;

б) відвідування туристичних місць тільки в певну пору року;

в) тривалий туризм.

8. В залежності від засобу пересування розрізняють:

а) туризм з використанням туристичних путівок;

б) туризм з використанням особистого і громадського транспорту, що належить турфірмі;

в) організований туризм.

9. Сезонний туризм:

а) пов’язаний з постійним місцем розміщення туриста на весь період путівки;

б) пов’язаний з відвіданнями туристичних місць тільки в певну пору року;

в) індивідуальний туризм.

10. Фактори, що сприяють розвитку туризму:

а) скорочення робочого часу і збільшення вільного часу;

б) демографічний фактор;

в) істотні зрушення в структурі духовних цінностей.

4. Кросворд №1
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По горизонталі:

1. Кошти, що виділяються із державного бюджету експортера з метою заохочення вивозу товарів.

2. Об’єднання підприємств , при якому зберігається юридична самостійність та відсутність економічної самостійності.

3. Частина платіжного балансу.

4. Документ, що підтверджує свідоцтво.

5. Транспортування через певну територію.

По вертикалі:

1. Юридична чи фізична особа, що здійснює контроль товарів та транспортних засобів.

2. Міра ваги.

3. Збір.

4. Особа, що сприяє проведенню угод.

5. Чиста вага.
Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Платіжна ....

2. Товари, послуги, що вивозяться за кордон.

3. Посередник, який діє за дорученням.

4. Вид непрямого податку.

5. Цінний папір.

По вертикалі:

1. Займ.

2. Частина.

3. Обмеження виробництва продажу та експорту товарів з метою підтримки на них високих цін.

4. Напис на векселі, що підтверджує оплату документа.

5. Представник брокера в торговій зоні біржі.

5. Задачі

Задача №1

Українська туристична фірма „Рома” здійснює тури до Китаю, Австрії, Мексики. Вартість туру до Китаю становить 200 доларів США на одну особу за день, до Австрії - 400 доларів США,  Мексики - 250 доларів США. Розрахувати здійснення яких турів є вигідним для української фірми, враховуючи, що макроекономічні показники даних країн є наступними: ВВП на душу населення Китаю 5 млн. дол. США на рік , Австрії - 10 тис. дол. США на рік, Мексики - 1 тис. дол. США на рік, прогнозовані показники ВВП на наступний рік по кожній країні відповідно  Китай - 28тис.дол.США. Австрії - 38тис.дол.США. , Мексики - 13 тис. дол. США., темпи зростання інфляції : Китай 5%, Австрія - 1%, Мексика - 10%? 

Задача №2

Польська туристична фірма заключила угоду з українською туристичною фірмою  по здійсненню турів в обох напрямках. Визначити, яка сторона має більшу вигоду при здійсненні туристичних подорожей населення, якщо тури до України з Польщі становлять 25 доларів на одну особу, за один день, тури до Польщі з України - 35 доларів США. Які заходи слід провести в політиці туристичних фірм, щоб здійснювати відносини на паритетних умовах?

Задача №3

Туристична фірма „Пролісок” здійснює  більшість своїх турів до Таїланду, вартість яких становить 600 дол. США  за тиждень відпочинку в 4х зірковому готелі на одну особу, 1000 доларів на дві особи, та 1500 доларів США на 3 особи. Встановити, на який вид туристичної діяльності слід звернути фірмі „Пролісок”. Який вид туризму вигідний для споживачів туристичних послуг, приймаючої сторони  та самої фірми - відправника?
Задача №4

Туристична фірма „Славко” із Словаччини заключила угоду з українською туристичною фірмою  по здійсненню турів в обох напрямках. Визначити, яка сторона має більшу вигоду при здійсненні туристичних подорожей населення, якщо тури до України з Словаччини коштують 20 доларів на одну особу, за один день, не враховуючи відкриття візи, що обходиться в 50 доларів; тури до Словаччини з України - 30 доларів США., з врахуванням відкриття візи. Які заходи слід провести в політиці туристичних фірм, щоб здійснювати відносини на паритетних умовах?

Задача №5

Туристична фірма з України здійснює  більшість своїх турів до Туреччини та Болгарії, вартість яких становить відповідно 400 дол. США  та 300 доларів США за тиждень відпочинку в 5х зірковому готелі на одну особу, 600 доларів на дві особи до Болгарії, та 700 доларів до Туреччини.  Встановити, на який вид туристичної діяльності слід звернути фірмі „Пролісок” , та в яку з представлених країн. Який вид туризму вигідний для споживачів туристичних послуг, приймаючої сторони  та самої фірми - відправника?
«Кто ищет одних лишь верных прибылей, навряд ли станет очень богат; а кто вкладывает все имущество в рискованные предприятия, зачастую разоряется и впадает в нищету; поэтому надлежит сочетать риск с известным обеспечением на случай убытков»

Фрэнсис Бэкон
РОЗДІЛ III ДОПОМІЖНІ ОПЕРАЦІЇ В ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНІЙ ДІЯЛЬНОСТІ  

3.1 Транспортне забезпечення зовнішньоторговельних операцій

Світові тенденції розвитку транспортної мережі сприяють становленню транспортної системи в Україні. Традиційно великий рівень індустріального розвитку та вигідне географічне розташування зумовило те, що Україна має розвинену транспортну інфраструктуру, велику кількість транспортних засобів. 

Морський транспорт на Україні представлений судноплавними, бункерними компаніями, портами, суднобудівними і судноремонтними підприємствами, судновим обладнанням, морським страхуванням, морськими перевезеннями, контейнерними перевезеннями, експедиторськими компаніями.  Враховуючи потенціал та реальний стан міжнародної транспортної сфери України, а також геополітичні умови - вигідне стратегічне положення країни, наявність значних транспортних сполучень можна визначити позитивні тенденції розвитку транспортної системи України.

 Перевагами можна визначити:

· низька собівартість транспортних послуг;

· незамінність, при  здійсненні деяких експортно-імпортних операцій;

· велика вантажопідйомність;

· можливість здійснення контейнерних перевезень.

Відносними недоліками морського транспорту можна назвати:

· складність використання та необхідність перенавантажень;

· порівняно мала швидкість;

· обмеженість просувної спроможності.

Міжнародні автотранспортні перевезення найбільш розвинений напрямок сучасної транспортної мережі. Автомобільний транспорт, вантажні автомобілі і причепи, легкий автотранспорт, запасні частини і аксесуари, автокосметика, перевізники, експедитори, розвиток автомобільної інфраструктури, страхові компанії, дорожня техніка - такими видами представлена транспортна мережа України.

Залізничний транспорт значно дешевший ніж автомобільний, відповідно це визначає його домінування в проведення експортно-імпортних угод українською стороною. Залізничний транспорт представлений  експедиторськими компаніями, виробниками рухомого складу й обладнання для залізниць, страхуванням залізничних перевезень.

Авіаційний транспорт набуває значного розвитку в світі, проте враховуючи його екологічний та ресурсний  недоліки а також порівняно високу вартість даний вид тар спорту в Україні розвивається не досить значними темпами. 

Трубопровідна інфраструктура є потужною та перспективною для становлення економіки України. Загальна довжина магістральних нафтопроводів у світі перевищує 500 тис. км, більша частка яких перепадає на США. В Україні обсяги перекачування нафти територією держави становили 60-70 млн. тонн, з яких 75 - 80% становлять обсяги транзиту. Головною проблемою трубопровідного транспорту України є його зношування в відповідно необхідність проведення  ремонту та вклад додаткових інвестицій [32].

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань
1. Транспортна система, поняття корисного ефекту. 

2. Що є генеральні, масові вантажі, особливо режимні?  

3. Фактор часу в транспортних перевезеннях.

4. Вартість перевезення. Транспортні операції. 

5. Транспортні умови поставки, базисні умови поставки. 

6. Сутність лінійного судноплавства та трапового. 

7. Специфіка лінії сполучень та оформлення відповідної документації. Коносамент. 

8. Поняття КОТИФ, СМГС, КДПВ. 

9. Основна форма накладної.

10. Розвиток транспортних послуг в Україні.

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. КАФ.

2. Лінійне судноплавство.

3. Коносамент.

4. Транспортно - експедиторські обслуговування.

5. СІФ.

6. ФАС.

7. Базисні умови поставки.

8. Фрахт.

9. Транспортні витрати.

10. Міжнародне транспортування.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.

І.


	Витрати, які виникають у процесі доставки товару від продавця до покупця та включать вартість фрахту, перевезення, завантаження та відвантаження товару, пакування та перепакування, маркування, страхування.

Наймання транспортного засобу.

Перевезення пасажирів і вантажів ,яке здійснюється будь - якими видами транспорту через національні кордони.

Вид послуг спеціалізованих фірм, підприємств, агентств та інших організацій, яке, крім безпосереднього переміщення вантажів, охоплює й операції з підготовки вантажів до такого переміщення.

Документ, який видається перевізником вантажовідправником.

Встановлення ціни в залежності від того, чи включаються витрати по транспортуванню в ціну товару чи ні.

Транспортування вантажів річковим транспортом.

Базисна умова поставки,  відповідно з якою продавець зобов’язується за свій рахунок зафрахтувати судно, оплатити вартість фрахту.

Базисна умова поставки, згідно до якої продавець зобов’язується зафрахтувати тоннаж, оплатити фрахт, доставити товар в порт відправлення, погрузити його за свій рахунок на борт судна в відповідний термін.

Умова поставки, яка передбачає, що експортер зобов’язується за свій рахунок поставити товар з документами, які підтверджують його відповідність вимогам контракту, упакувати товар для транспортування морем та іншими видами транспорту.


3. Тести

1. Вид вантажу - це:

а) різновид вантажів, що перевозяться;

б) масові вантажі;

в) повітряний транспорт.

2. Фактор часу - це:

а) період перевозки товарів;

б) враховується при доставці багажу в короткий період часу;

в) визначає безпеку перевезення.

3. До транспортних операцій не відносяться:

а) операції після завершення угоди;

б) морські перевезення;

в) операції рамбурсування.

4. При відправленні вантажу не враховуються такі фактори:

а) вид вантажу;

б) вартість перевезень;

в) людський фактор.

5. ДДЮ означає:

а) поставлено без оплати мита;

б) доставлено з оплатою мита;

в) мінімальні обов’язки з доставки товарів.

6. Двосторонні лінії сполучення між портами:

а) лінії, на яких працюють судна двох чи більше компаній з одної чи різних країн;

б) лінії, на яких працюють судна двох країн;

в) лінії, на яких працюють судна тільки одної країни.

7. Коносамент:

а) документ, що стосується морських перевезень;

б) документ, що видається вантажовідправником судновласнику в свідчення прийняття вантажу для перевезення;

в) встановлення тарифів та умов перевезення.

8. МГК - це:

а) міжнародна конвенція з перевезення вантажів залізницею;

б) угода про міжнародні вантажні перевезення;
в) КОТІФ.

9. СМГС - це:

а) багатостороння конвенція про міжнародну залізничну угоду;

б) угода про встановлення єдиних перевізних документів.

10. КДПВ - це:

а) конвенція про договір міжнародних перевезень вантажів;

б) кодована система морських перевезень.
4. Кросворд №1
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По горизонталі:

1. Товари, послуги на ввіз.

2. Випуск грошей.

3. Збір

4. Встановлена межа.

5. Банківський депозит.

По вертикалі:

1. Капіталовкладення.

2. Ставка.

3. Посередник.

4. Угода.

5. Компенсація.

Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Вклади коштів, що отримані у формі доходів від інвестиційних операцій.

2. Вид оренди.

3. Одне з найменувань міжнародного договору.

4. Документ ,який вміщує основні відомості про  переміщення через кордон вантажу, валюти, цінностей.

5. Прибуткова стаття держави.

По вертикалі:

1. Документ.

2. Форма безготівкових розрахунків

3. Встановлена вартість.

4. Штрафні санкції за простій судна.

5.  Доступ.

5. Задачі
Задача №1

Польська автомобільна фірма постачає в Україну нові автомобілі „Шкода”, вартість яких визначена в „інвойсі” 30000 дол. США, при курсу валют: 1 дол. США – 5,5 грн, 1 євро – 7,0 грн.

Відповідно до законодавства України розрахувати митні платежі при ввезені нового автомобіля „Шкода” на митну територію України в митному режимі „імпорту”.  Якою повинна бути система управління українським підприємством, для того щоб торгівля з польською фірмою велась на паритетних умовах.

Задача №2

Українська фірма „Оксамит”, яка здійснює митно-брокерську діяльність та операції з міжнародних перевезень має намір підписати угоду з турецькою фірмою про транспортування з України морським шляхом горілчаних виробів  з митною вартістю 40000 гривень за 1000 упаковок.  Розрахувати, яким шляхом вигідніше підприємству здійснювати перевозу товару такого виду, якщо втрати від перевезення морським шляхом становлять 3 тис. гривень, а залізничним 4 тис. гривень, при тому що за перевезення 1000 упаковок горілчаних виробів митні стягнення в цілому становлять 5% митної вартості при залізничному транспортуванні, та  2 % митної вартості при морському транспортуванні. Встановити документи, які заповнюються при здійснення даних операцій та навести приклади, в яких випадках вигідніше використовувати який вид транспорту.

Задача №3

200 ящиків чеського посуду транспортували з Чехії до Польщі залізничним шляхом, в результаті форс-мажорних обставин потяг потрапив в аварію. Збитки становили  10000 євро. Визначити,  яка сторона та в якому випадку буде виплачувати витрати фірмам Чехії та Польщі. Розрахувати вартість одного ящику посуду, якщо збитки розраховувались як 5% до вартості всієї партії товару.

Задача №4

Польська фірма „Русанко”, яка займається операціями з міжнародних перевезень має намір підписати угоду з словацькою фірмою про транспортування з Польщі залізничним шляхом гумові вироби  з митною вартістю 4000 євро за 1000 упаковок.  Розрахувати, яким шляхом вигідніше підприємству здійснювати транспортування товару такого виду, якщо втрати від перевезення залізничним шляхом становлять 100 євро, а автотранспортом 400 євро, при тому що за перевезення 1000 упаковок гумових виробів митні стягнення в цілому становлять 5% митної вартості при автомобільному  транспортуванні, та  2 % митної вартості при залізничному транспортуванні. Встановити документи, які заповнюються при здійснення даних операцій та навести приклади, в яких випадках вигідніше використовувати який вид транспорту.

Задача №5

300 ящиків молдавського вина транспортували з Молдови до Росії автомобільним шляхом, в результаті сильної зливи автомобіль потрапив в аварію. Збитки становили  10000 євро. Визначити,  яка сторона та в якому випадку буде виплачувати витрати фірмам. Розрахувати вартість одного ящику вина, якщо збитки розраховувались як 5% до вартості всієї партії товару.

3.2 Міжнародні розрахунки в структурі платіжних умов зовнішньоекономічного контракту
Під міжнародними розрахунками розуміють систему здійснення платежів за грошовими вимогами та зобов’язаннями, які виникають у зв’язку з політичними, економічними, торговельними, культурними та іншими відносинами між юридичними особами та громадянами різних країн. Основною формою валютних відносин є міжнародні розрахунки, які проводяться з міжнародних операцій (комерційних і некомерційних платежів) і відображуються в узагальненому вигляді в платіжних балансах усіх країн світу. Міжнародні розрахунки являють собою:

а) комерційні платежі за грошовими вимогами і зобов’язаннями, що виникають між підприємствами, банками, установами й окремими особами різних країн, пов’язані зі світовою торгівлею, міжнародним кредитом і прямими зарубіжними інвестиціями;

б) некомерційні платежі, пов’язані з перевезенням пасажирів, страхуванням, туризмом, переказом грошей за кордон тощо.

Міжнародні розрахунки здійснюються у відповідній валюті, обумовленій міжнародними контрактами (угодами), за допомогою банків безготівковим способом на підставі кореспондентських відносин і ведення кредитними установами кореспондентських рахунків.

Для цього банки використовують свої закордонні філії, відділення і кореспондентські відносини з іноземними банками, які супроводжуються відкриттям кореспондентських рахунків 

Кореспондентські відносини визначають порядок розрахунків, розмір комісії (плата комерційному банку за проведення операцій, які виконуються по дорученню і за рахунок клієнтів), методи поновлення використаних коштів та ін.

Отже, на основі міжбанківських кореспондентських відносин здійснюється рух валюти між різними країнами.

Міжнародні розрахунки бувають двосторонніми, коли вони здійснюються між двома країнами, або багатосторонніми, коли суми, виручені від реалізації товарів в одній країні, використовуються для платежів третім країнам.

Платежі готівкою з міжнародних розрахунків виконуються в основному під час подорожей за кордон делегацій, туристів або приватних осіб, котрі обмінюють у банках валюту своєї країни на відповідну іноземну валюту. Особливістю платежів з міжнародних розрахунків є необхідність обміну, тобто продажу - купівлі одних валют на інші, незалежно від того, в якій валюті і в якій формі виконується платіж. Наприклад, імпортер одної країни при закупці товару у експортера іншої країни, може сплатити товар у валюті своєї країни, у валюті країни експортера та у валюті іншої третьої країни. У першому випадку, виходить так, що імпортер обмінює отриману іноземну валюту  на свою валюту, в другому випадку - імпортер обмінює на свою валюту країни експорту, а в третьому операція пов’язана з обміном валюти як для імпортера, так і для експортера. Отже, валютний курс відіграє визначну роль в валютних міжнародних розрахунках: від його рівня залежить результати господарської діяльності міжнародних фірм.

Суб’єктами міжнародних розрахункових операцій є експортери, імпортери і банки.

Міжнародні розрахунки здійснюються переважно у безготівковій формі. Основними посередниками в міжнародних розрахунках виступають банки, між якими виникають кореспондентські відносини. На основі міжбанківських кореспондентських відносин здійснюється рух валюти між різними країнами.

Кореспондентські відносини - відношення на основі угоди між кредитними установами, ціль яких провести платежі та розрахунки по дорученню один одному.

Кореспондентська угода - угода між двома або декількома кредитними установами про проведення платежів та розрахунків одним з них по дорученню та за рахунок іншого.

Кореспондентський рахунок - рахунок, на якому відображуються розрахунки, які проведенні одиницею кредитною установою по відношенню та за рахунок іншої кредитної установи на основі кореспондентської угоди.

Банк - кореспондент – який-небудь банк, розташований в іншій країні, з яким банк - емітент підтримує кореспондентські відносини.

Основні дії банка - кореспондента:

а) пересилка документів бенефіціару

б) пересилка документів в банк - емітент

Банк - емітент -банк, який по дорученню та на основі інструкцій заявника акредитива відкриває акредитив на користь бенефіціара. 

Бенефіціар - особа, на користь якого відкривається акредитив.

В основу міжнародних розрахунків покладено рух товарно-розпорядчих документів і операційне оформлення платежів.

Головними чинниками, що виражають стан міжнародних розрахунків є: 

1) умови зовнішньоторговельних контрактів, 

2) валютне законодавство, 

3) особливості банківської практики 

4) міжнародні правила і звичаї тощо. 

Вирішальне значення в практиці міжнародних розрахункових операцій мають валютно-фінансові умови зовнішньоекономічних контрактів.

Форми розрахунків - характеристика умов платежу, яка вказує на послідовність дій покупця, продавця та банків, які їх обслуговують по провадженню платежу. Існує чотири форми розрахунків : авансовий платіж, акредитив, інкасо, відкритий рахунок. 

Але Згідно Закону України «Про платіжні системи та переводі грошей в Україні» до форм розрахунків відносять проведення переказів, акредитивів, векселів, інкасо, розрахунків по гарантійним зобов’язанням, розрахунки чеками. Але в іншому нормативному документі т- Інструкції про порядок заповнення митної декларації визначають такі форми розрахунків: акредитив, інкасо, переказ, акредитив/інкасо, акредитив/переказ, інкасо/переказ, акредитив/ інкасо/переказ.

Міжнародні розрахунки у міжнародній торгівлі здійснюються за такими формами:  товарний акредитив, інкасові вимоги, відкритий рахунок, авансовий платіж (передоплата), платіжні доручення, векселями, чеками.

Платіжні вимоги та інкасові доручення застосовуються у випадках, передбачених чинним законодавством та нормативними актами Національного банку України.

Передоплата (стовідсотковий авансовий платіж). Ця форма передбачає здійснення авансового платежу у розмірі повної вартості товару, що поставляється. Вона є найвигіднішою формою розрахунку для експортера (продавця) і найменш вигідною  для імпортера (покупця). Проводиться цей платіж банківським переказом або чеком.

Відкритий рахунок - при даній формі платежу імпортер здійснює періодичні платежі експортеру після одержання товару. Це найменш вигідна форма розрахунків для експортера, так як не дає йому ніяких гарантій своєчасного отримання платежу, але найвигідніша для імпортера, оскільки він має певну відстрочку оплати за поставлений товар.  Цей платіж найбільш використовується при розрахунках між суб’єктами ЗЕД, що добре знають один одного і тісно пов’язані торговими відносинами багато років. Також відкритий рахунок використовується транснаціональними корпораціями з їх закордонними філіями за експортними поставками, спільними підприємствами, материнських фірм з їх дочірніми фірмами та ін.

1. Запитання та завдання для самоперевірки знань
1. Встановити сутність міжнародних розрахунків. 

2. Основні форми міжнародних розрахунків.

3. Авансовий платіж.

4. Принципи  інкасової форми розрахунків.

5. Види інкасової форми розрахунків.

6. Акредитивна форма розрахунків.

7. Відкритий рахунок та процеси його проведення.

8. Платіж по відкритому рахунку. 

9. Назвати функції виконуючого банку, інкасую чого банку.

10. Принципи дії та функції  банка - ремітента, бенефіціара.

2. Основні терміни і поняття

Дайте визначення наведеним термінам і поняттям  шляхом вибору правильної відповіді.

Поняття:

1. Платіжні документи.

2. Акредитив. 

3. Акцепт.

4. Аукціони. 

5. Банківська система. 

6. Безобіговий індосамент. 

7. Безвідкличний акредитив. 

8. Біржа. 

9. Бланковий індосамент. 

10.  Індент.

Варіанти відповідей:

	А.

Б.

В.

Г.

Д.

Е.

Є.

Ж.

З.
І.


	Акції, облігації, векселі.

Зобов’язання банку зробити з доручення імпортера платежі експортеру чи акцептувати тратту, виставлену експортером у межах визначеної суми і терміну і при наданні експортером товарно-розпорядницьких документів - коносамента, страхового поліса і рахунки - фактури.

Форма продажу у визначений час і у встановленому місці товарів, попередньо виставлених для огляду.

Форма індосаменту, при якій індосант ставить свій підпис без вказівки особи, якій передається вексель.

Регулярно функціонуючий ринок, на якому здійснюється торгівля цінними паперами (фондова) чи оптова торгівля сировинними, продовольчими й іншими товарами (товарна).

Форма акредитива, що не може бути анульований чи змінений банком до настання терміну без згоди на те експортера, на користь якого він відкритий.

Форма індосаменту, при якій індосант (особа, яка робить переданий напис) передає свої права за векселем іншій особі, не приймаючи на себе відповідальності, що виникає при звичайній формі індосаменту.

Група фінансових інститутів, об’єднаних угодою з метою регулювання кредитних і грошових потоків для сприяння економічного росту.

Термін, звичайно використовуваний у значенні документа про обмін.

Разове комісійне доручення імпортера однієї країни комісіонеру іншої країни на покупку визначеної партії товару.


3. Тести

1. Валютне регулювання:

а) діяльність держави, направлена на регламентування міжнародних розрахунків та порядку  проведення угод з валютними цінностями;

б) сукупність правових норм, регулюючих порядок проведення угод з валютами;

в) втручання центрального банку в операції на валютному ринку.

2. Валютні цінності є:

а)   цінності Центрального банку;

б) цінності по відношенню до яких валютним законодавством встановлений особливий обмежений режим обігу на території країни;

в)   велика кількість грошей.

3. Арбітраж - це:

а) засіб розв’язання спорів;

б) основний орган по розв’язанню майнових спорів між державними, корпоративними організаціями;

в) спекулятивна біржова угода на двох і більше ринках.

4. Валютний арбітраж - це:

а) валютна операція між банками, яка представляє собою куплю - продажу з проведення зворотної угоди з метою отримання прибутку за рахунок різниці в курсах на різних валютних ринках або за рахунок коливань курсу на протязі певного часу;

б) аукціонна продаж засобів валютних фондів підприємств та організацій;

в) двосторонні та багатосторонні угоди між державами відносно їх взаємних прав та обов’язків по врегулюванню визначених валютних відносин.

5. Валютний опціон - це:

а) право вибору альтернативних валютних умов контракту;

б) співвідношення між грошовими одиницями різних країн;

в) валютна операція між банками по купівлі - продажу валюти.

6. Валютна спекуляція:

а) відношення виручки, отриманої при зовнішньоторговельних операцій до її витрат;

б) діяльність банків та фірм, розрахована на отримання прибутків від зміни курсів валют на валютних ринках;

в) навмисне прийняття валютного ризику.

7. Акцепт - це:

а) частина платіжного балансу;

б) угода купівлі - продажу товару;

в) погодження на оплату документів в внутрішньому та міжнародному товарообігу.

8. Визначити форми міждержавних розрахунків, які  входять до них з вищезазначеного  переліку:

а) акредитив;

б) інкасо;

в) банківський переказ.

9. Акредитив - це:

а) засіб розрахунків, при якому кредитор отримує адресований йому платіж  від вказаного в угоді банка на умовах та строки, визначені сторонами угоди; 

б) розрахунковий або грошовий документ, що являє собою доручення одної кредитної установи іншій на проведення оплати відповідних документів;

в) міжнародна розрахункова одиниця. 

10. Бенефіціар є:

а) особа, по проханню якої банк приймає зобов’язання провести розрахунки з третьою особою;

б) особа, на користь якої відкривається акредитив;

в) будь-яка особа , яка приймає участь в купівлі  - продажу валюти.
4. Кросворди №1
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По горизонталі:

1. Квота

2. Документ на здійснення певної діяльності.

3. Товари, що ввозяться в країну

4. Договір при перевезенні морським судном.

5. Переказний вексель.

По вертикалі:

1. Фінансовий документ.

2. Письмова пропозиція продавця покупцю.

3. Корекція цін.

4. Фіксована частка.

5. Цінний папір.

Кросворд №2
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По горизонталі:

1. Митний тариф

2. Грошові кошти як допомога державі

3. Вклад коштів в економіку що забезпечує зміну техніки та технології

4. Випуск в обіг грошових знаків

5. Грошовий документ.

По вертикалі: 

1. Вид непрямого податку

2. Перевірка (ревізія)

3. Товари, послуги що ввозяться в країну

4. Заборона ввозу, вивозу товарів та Псоу

5. Грошові кошти

5. Задачі
Задача №1

Російське підприємство „Боскан” займається зовнішньоекономічною діяльністю, і імпортує взуття до України.  Митна вартість останньої поставки становить 2000 дол. США.. Враховуючи, що мито становить 2%, митний збір - 0,2%. Курс долара США на день пред’явлення ВМД складає 5,0 грн. за 1 дол. США. Розрахувати суму митних зборів за митне оформлення товарів. Який вид міжнародних розрахунків найбільш сприятливий для проведення даної зовнішньоекономічної угоди.

Задача №2
Визначити функції учасників інкасової форми розрахунків та внести в надану схему. Серед них є принципал, перевізник, платник, банк-ремітент, інкасуючий та представляючий банк .


[image: image1]
Задача №3
Визначити функції учасників вексельної форми розрахунків при імпорті товарів та внести в надану схему . Серед них є банк продавця, банк покупця, продавець (нерезидент), покупець (резидент).

[image: image2]
Задача №4
Визначити функції учасників вексельної форми розрахунків при експорті товарів та внести в надану схему. Серед них є покупець, продавець, індосант, банк індосанта, банк покупця.
ВІДПОВІДІ
Розділ I 

Завдання №2

№1

1.И; 2.З; 3. Е; 4.А; 5.Б; 6.І; 7.Ж; 8.Ї; 9.Г; 10. Є; 11. Д.

№2

1.Б; 2. А; 3.б; 4.А; 5.А; 6.А; 7.Б; 8.Б; 9.А; 10. А.

Завдання №3

1.А; 2.Б; 3.Б; 4.Б; 5.Б; 6.А; 7.А; 8.Б; 9.А; 10.А; 11.Б; 12. А; 13.Б; 14.А; 15.А; 16.А; 17.Б; 18.Б; 19.А; 20.А.

Завдання №4

№1

По горизонталі: 1.Дивідент.2. Дефіцит.3. Партія. 4. куртаж. 5. ринок.

По вертикалі:1. Дефляція. 2. Дилер. 3. Пай. 4. Кредит.5. Тендер.

№2

По горизонталі: 1. Самофінансування. 2. Лот.3 .СІФ. 4. Поліс. 5. Пасив.

По вертикалі: 1. Сальдо .2. Сервіс.3. Синдикат. 4. ФАС.5. Мито.

№3
По горизонталі: 1.Реекспорт. 2.Рейтинг. 3.Ревізія. 4.Квота. 5.Ломбард.

По вертикалі:1. реімпорт.2. Регрес.3. ринок.4. Тариф.5. Лот.

№4
По горизонталі: 1.Номінал. 2.Корпорація. 3.Депорт. 4.Новація. 5.Сервіс. 

По вертикалі: 1.Неустойка. 2. Менеджер. 3. Маржа. 4. Сальдо.
5.Санкції.

Розділ II
2.1
Завдання №2

1.А; 2.Д; 3.Г; 5.Б; 6.В; 7.Є; 8.Ж; 9.І; 10.Ї; 11.З.

Завдання №3

1.А; 2.А; 3.А; 4.А; 5.Б; 6.А; 7.А; 8.В; 9.А; 10.Б.

Завдання№4

№1

По горизонталі: 1. Тариф.2. Мито.3. Оренда.4. Ембарго.5. Біржа.

По вертикалі:1. Товар.2. Ризик.3. Емісія.4. Економіка.5. Каботаж.

№2

По горизонталі:1. Біржа.2. Дотація.3. оренда.4. Варант.5. Резидент.

По вертикалі:1. Брокер.2. Дилер.3. Оферта.4. Імпотр.5. Транзит.

2.2
Завдання №2

1. А; 2. Б4, 3.Б; 4.Г; 5.З; 6.Ж; 7. Є; 8.Д; 9.І; 10. Е.

Завдання №3

1.А; 2.Б4 3.Б; 4.Б; 5.А; 6.Б; 7.А; 8.А; 9.Б; 10.Б.

Завдання №4

№1

По горизонталі: 1 Ліцензія.2. Квота.3. Лінкидж.4. Нетто.5. Сертифікат.

По вертикалі: 1.Ліквідність.2. Агент.3. Лізинг.4. Тариф.5. Нотифікація.

№2

По горизонталі:1.Контрабанда.2.Конкуренція.3. Контанго.4. Консалтинг.5. Вантаж.

По вертикалі:1. Коносамент.2. Імідж.3. Рента.4. Карго.5. Варрант.

2.3
Завдання №2

1.І; 2.Ї; 3.Г; 4.Д; 5.А; 6.В; 7. Є; 8.Ж; 9.З; 10.Б; 11. Е.

Завдання №3

1.А,Б; 2. Агентська; 3.В; 4.Б; .6.А; 7.В; 8.Б; 9.Б; 10.В.

Завдання №4

№1

По горизонталі: 1. Куртаж.2. Дефіцит.3. Денонсація.4. Нотифікація.5. Товар.

По вертикалі: 1. Кредит.2. Депорт.3. Дивіденд.4. Агент.5. Акциз.

№2

По горизонталі:1.Реінвестиції.2. Хайрінг.3. Конвенція.4. Декларація.5. Доход.

По вертикалі:1. Рахунок.2. Кліринг.3. Ціна.4. Демередж.5. Код.

2.4
Завдання №2

1 Е.; 2.А; 3. Є; 4.Ж; 5.Б; 6.В; 7.Г; 8.Д; 9.І; 10.З.

Завдання №3

1.Б; 2.А; 3.В; 4.Б; 5.Технікоекономічне обґрунтування; 6.Б; 7.Б; 8.А; 9.А; 10.Б.

Завдання №4

№1

По горизонталі:1.Ліцензія.2. Оферта.3. Інвестиції.4. Агент.5. СОТ.

По вертикалі:1.Лот.2. Демпінг.3. Індент.4. Акцепт.5. Трансферт.

№2

По горизонталі:1. Тариф.2. Мито.3. Оренда.4. Ембарго.5. Біржа.

По вертикалі:1. Товар.2. Ризик.3. Емісія.4. Економіка.5. Каботаж.

2.5
Завдання №2

1 Е.; 2.Ж; 3.А; 4. Є; 5.З; 6.Ї; 7.Д4 8.І; 9.В; 10.Б; 11.Г.

Завдання№3

1.А; 2.Б; 3.Б; 4.В; 5.А; 6.А; 7.Б; 8.А; 9.Б; 10.А.

Завдання №4

№1

По горизонталі:1. Фрахт.2. Лот.3. Варант.4. Штраф.5. Експорт.

По вертикалі: 1. Франко.2. Хайрінг.3. Валлюта.4. Агент.5. Інновація.

№2

По горизонталі:1. карантин.2. Угодаю3ю Декларант.4. Брокер.5. Дика унт.

По вертикалі:1. Квота.2. Аваль.3. Доход4. Евекта.5. Нерезидент.

2.6
Завдання№2

1.Є; 2.А; 3.Б; .4.В; 5.Г; 6.І; 7.Д; 8.З; 9.Ж; 10.Е.

Завдання№3

1.Б; 2.Б; 3.А; 4.А; 5.А; 6.А; 7.В; 8.Б; 9.Б; 10.А.

Завдання№4

№1

По горизонталі: 1.Дотація.2. Концерн.3. Пасив.4. Патент.5. Транзит.

По вертикалі:1. Декларант.2. Тона.3. Мито.4. Посередник.5. Нетто.

№2

По горизонталі: 1. Картка.2.Експорт. 3. Агент.4 Акциз. 5. Акція

По вертикалі:1.Кредит.2. Квота. 3. Рестрикція. 4. Акцепт. 5. Трейдер.

Розділ III
3.1
Завдання№2

1.Г; 2. Є; .3.Д; 4 Е.; 5.І; 6.З; 7.Ж; 8.Д; 9.А; 10.В.

Завдання №3

1.Б; 2.Б; 3.В; 4.в; 5.а; 6.Б; 7.А; 8.А; 9.А; 10.А.

Завдання №4

№1

По горизонталі: 1.Імпорт.2. Емісія.3. Мито.4. Ставка.5. Внесок.

По вертикалі:1. Інветисції.2. Тариф.3. Маклер.4. Контракт.5. Виплата.

№2

По горизонталі:1.Реінвестиції.2. Хайрінг.3. Конвенція.4. Декларація.5. Доход.

По вертикалі:1. Рахунок.2. Кліринг.3. Ціна.4. Демередж.5. Код.

3.2
Завдання№2

1.А; 2.І; 3.Б; 4.В; 5.Ж; 6.Г; 7 Е.; 8.Д; 9. Є; 10.З.

Завдання №3

1. А; 2.Б; 3.А; 4.А; 5.А; 6.Б; 7.В; 8.-; 9.Б; 10.Б.

Завдання №4

№1

По горизонталі: 1. Тариф.2. Ордер.3. Імпорт.4. Коносамент.5. Тратта.

По вертикалі:1. Платіж.2. оферта.3. Демпінг.4. Квота.5. Нота. 
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СЛОВНИК ТЕРМІНІВ 
Аваль - доручення за векселем.

Акредитив - зобов’язання банку зробити з доручення імпортера платежі експортеру чи акцептувати тратту, виставлену експортером у межах визначеної суми і терміну і при наданні експортером товарно - розпорядницьких документів - коносамента, страхового поліса і рахунки - фактури.

Акцепт - термін, звичайно використовуваний у значенні документа про обмін.

Аукціони - форма продажу у визначений час і у встановленому місці товарів, попередньо виставлених для огляду.
Агент - юридична чи фізична особа, що робить визначені операції за дорученням іншої особи, за його рахунок і від його імені, а також забезпечує підготовку угод, але без права підписання контрактів.

Агентська угода - договір між принципалом і агентом, що визначає характер і обсяг доручення, розмір комісійної винагороди, терміни дії й умови припинення договору.

Агентські операції - поширений елемент міжнародної економічної інфраструктури; вони полягають в дорученні однією стороною (принципала) іншій стороні (торговому агенту) здійснювати фактичні і юридичні дії, пов’язані з продажем чи покупкою товару на визначеній території за рахунок та від імені принципала.

Банківська система - група фінансових інститутів, об’єднаних угодою з метою регулювання кредитних і грошових потоків для сприяння економічного росту.

Безобіговий індосамент - форма індосаменту, при якій індосант (особа, яка робить переданий напис) передає свої права за векселем іншій особі, не приймаючи на себе відповідальності, що виникає при звичайній формі індосаменту.
Безвідкличний акредитив - форма акредитива, що не може бути анульований чи змінений банком до настання терміну без згоди на те експортера, на користь якого він відкритий.

Біржа - регулярно функціонуючий ринок, на якому здійснюється торгівля цінними паперами (фондова) чи оптова торгівля сировинними, продовольчими й іншими товарами (товарна).

Бланковий індосамент - форма індосаменту, при якій індосант ставить свій підпис без вказівки особи, якій передається вексель.

Брокери - особи, які купують чи продають товари, грошові номінали чи акції від імені інших осіб.

Валюта - поняття, що охоплює гроші, чек, цінні папери, золото, срібло, банкноти і інші документи, що заміняють грошові номінали.

Валютна система - сукупність економічних відносин, пов’язаних з функціонуванням валюти.

Валютна політика - сукупність засобів, які проводяться державними органами в сфері міжнародних валютних та інших економічних відносин відповідно з цілями держави.

Валютний ринок - система економічних та організаційних відносин по операціям купівлі - продажу іноземних валют та платіжних документів в іноземній валюті.

Валютні ризики - коливання валютних курсів  породжують ризик при експортно - імпортних операціях

Валютний курс - співвідношення між грошовими одиницями різних країн, що визначається їх купівельною спроможністю та низкою факторів.

Вексель - форма платіжного зобов’язання в міжнародній торгівлі.

Відкличний акредитив - форма акредитива, що може бути анульований достроково і притім не тільки з ініціативи імпортера, а й самостійно банком, що його відкрив.

Вивіз капіталу - переміщення капіталу, що належить юридичним і фізичним особам однієї країни, в іншій країні з метою одержання прибутку, знецінення своїх позицій у закордонній економіці.

Грошова одиниця - встановлений в законодавчому порядку грошовий знак, виступаючий як елемент грошової системи.

Грошова система - функціонування грошей в державі, які включають грошову одиницю, порядок емісії грошової одиниці, узаконені платіжні засоби, регулювання обміну грошової  одиниці на валюти інших країн.

Девальвація - зниження державою вартості грошових знаків.

Дилер - особа, яка продає (купує) цінні папери в надії купити (продати) ці папери за ціною, більш низькою (чи високою), ніж ціна, за якою товар був проданий (куплений). 

Дистриб’ютори - фірми, що здійснюють в основному імпортні операції і виступають як торговці за договором на основі угоди про право на продаж.

ЕКЮ - європейська валютна одиниця.

Єврозони - довготермінові позики, випущенні в термінах американських доларів, німецьких марок, композитних одиниць розрахунків та інших валют.

Європейська валютна одиниця - ЕКЮ - офіційна одиниця розрахунків Європейського економічного співтовариства.

Європейська валютна система (ЄВС) - регіональна валютна система, спрямована на об’єднання валют Загального ринку в загальну одиницю.

Захисна оферта - оферта, не пов’язана з реальним продажем товару.

Зовнішні позики, міжнародні позики - позики, отримані від закордонних кредиторів чи надані іноземним позичальникам.

Зовнішній державний борг - заборгованість держави по притягнутим з - за кордону коштам у вигляді позик і кредитів іноземних державних і приватних банків, міжнародних фінансових організацій і виплачуваних відсотків по них, а також коштам, отриманих шляхом розміщення на міжнародних ринках капіталу державних цінних паперів.

Зовнішній борг - заборгованість країни зовнішнім кредиторам, що утворилася за рахунок позик і кредитів, а також невиплачених по них відсотків приватним національним компаніям, банкам і державою в закордонних приватних, державних і міжнародних фінансових установах.

Зовнішня конвертованість - існуючий у країні валютний режим, відповідно до якого обмін національної валюти на іноземну дозволений тільки для іноземних фізичних і юридичних осіб.

Зовнішня торгівля однієї країни з іншими країнами, що складається з імпорту і експорту товарів.
Зовнішньоторговельні розрахунки - розрахунки, що здійснюються за допомогою інкасових доручень, акредитивів, телеграфних і поштових переказів, відкритих рахунків і чеків.

Золоті і валютні застереження - форми обмеження і попередження валютних ризиків у сфері зовнішньоторговельного обороту.

Закрита компанія - компанія, яка контролюється п’ятьма чи менше учасниками, що є директорами цієї компанії.

Зовнішньоторговельна фірма - фірма, основною сферою діяльності якої є зовнішньоторговельні операції.

Зовнішньоторговельний договір, контракт - основний комерційний документ зовнішньоторговельної операції, що свідчить про досягнуту угоду між сторонами.

Зовнішньоекономічна політика - політика держави, що регулює усі форми зовнішньоекономічних зв’язків і визначає режим їхнього здійснення, включаючи експорт і імпорт товарів та послуг, капіталів, робочої сили, руху валюти.

З причалу (назва порту призначення)  - базисна умова постачання, відповідно до якої продавець несе усі витрати з доставки товару в термін, обумовлений контрактом, на пристань чи набережну в погодженому порту призначення, включаючи оплату фрахту і витрати з відвантаження товару і розташуванню його на пристані.

Із судна - базисні умови постачання, відповідно до яких експортер за свій рахунок поставляє товар у порт призначення і передає його покупцю на борт судна.

Інжиніринг - термін, що визначає сукупність технічних послуг, а саме послуги, що мають характер консультацій та технічні послуги.

Імпорт - увіз товарів і послуг з - за кордону для реалізації їх на внутрішньому ринку країни - імпортера чи використання в рамках кооперації.

Інвестиції - різні види капіталовкладень.

Індент - разове комісійне доручення імпортера однієї країни комісіонеру іншої країни на покупку визначеної партії товару.

Індосамент - форма передачі простих і перекладних векселів.

Інжиніринг - термін, що визначає сукупність технічних послуг.

Інкасові операції - форма розрахунку, зміст якої полягає в тім, що експортер доручає своєму банку одержати від імпортера визначену суму валюти на підставі передачі останньому відповідних товарних документів.

КАФ (вартість плюс фрахт)  - базисна умова постачання, відповідно до якої продавець зобов’язаний за свій рахунок зафрахтувати судно, оплатити вартість фрахту до погодженого порту призначення і завантажити товар на борт судна в порту відправлення у встановлений у контракті термін. 

Кліринг - форма безготівкового розрахунку між банками .яка здійснюється шляхом заліку взаємних вимог і зобов’язань, угоди між центральними банками декількох держав про взаємний залік зустрічних вимог і боргів, що виникають у зовнішній торгівлі.

Комісіонер - посередник, який реалізує товар шляхом його прийому на комісію.

Компенсаційні угоди - різновид угод, при яких вартість товару оплачується поставками інших товарів.

Консалтинг - діяльність з консультування виробників, продавців, покупців з питань, пов’язаних з виробництвом, торгівлею.

Контракт - угода між двома сторонами, що має за мету встановити законні стосунки.
Лізинг - передача певних об’єктів власності в оренду на певний термін.

Ліцензія - дозвіл, що видається державою на проведення деяких видів господарської діяльності, в тому числі зовнішньоторговельні операції.

Ліцензійна угода - угода про передачу прав на використання ліцензій, товарних знаків та ін.

Лот - партія товару одного сорту, яка виступає як одиниця угод на біржі.

Маржа - різниця між цінами, курсами поставками.

Міжнародний лізинг - лізингова угода, в якій орендодавець і орендар розташовані в різних країнах чи піддані різній страховій юрисдикції.

Ноу - хау - знання, не захищенні правами промислової власності.
Номінальний валютний курс - співвідношення вартості грошової одиниці однієї країни до вартості грошової одиниці іншої країни.

Орендні операції - одержання чи здавання в найм, у тимчасове і виняткове користування майна на основі орендного договору.

Повне товариство - це об’єднання двох чи більше осіб для здійснення підприємницької діяльності з метою отримання прибутку, учасники якого особисто беруть участь у справах товариства і кожний несе повну відповідальність по зобов’язанням товариства не тільки вкладеним капіталом, а й усім своїм майном.
Поставлено з оплатою мита - базисна умова постачання, відповідно до якої експортер несе відповідальність і витрати з доставки товару до місця, зазначеного імпортером, яким може бути склад заводу - споживача товару, склад чи майданчик об’єкта, що споруджується.
Поставлено на кордон - базисна умова постачання, відповідно до якої експортер зобов’ язаний за свій рахунок поставити товар у встановлений термін у прикордонний пункт країни - імпортера, сповістити про це покупця, передати йому комплект документів, включаючи транспортні документи, одержати експортну ліцензію, виконати митні формальності й оплатити усі витрати до передачі товару покупцеві.
Паритет купівельної спроможності - співвідношення між двома або декілька валютами по їх купівельній спроможності до певного набору товарів та послуг.

Патент - документ, який видається державними органами на певний проміжок часу винахіднику, і затверджує авторство та виключне право на винахід. Документ на право займатися торгівлею або іншим видом підприємницької діяльності.

Платіжний баланс - систематизовані дані про всі економічні операції однієї країни з іншим світом у визначений період часу.

Підтверджений акредитив - форма акредитива, що містить відповідальність за платіж по ньому банку, в якому акредитив відкритий.

Ризик - ставлення інвестора до можливості зароби чи витратити гроші.

Стокіст - фірма країни - імпортера, що здійснює експортно - імпортні операції за спеціальною консигнаційною угодою, що укладається на додаток до основної угоди комісією.

СІФ - базисна умова постачання, за якої продавець зобов’язаний зафрахтувати тоннаж, оплатити фрахт, доставити товар у порт відправлення, завантажити його за свій рахунок на борт судна в погоджений термін і вручити покупцю коносамент.

Світове господарство - економічні єдність країн сучасного світу, функціонування якої пов’язане з наявністю міжнародного поділу праці і світової системи транспорту і зв’язку, світового ринку товарів, капіталів і робочої сили, з існуванням міжнародної фінансової системи.

Світові фінансові центри - центри зосередження банків, страхових, інвестиційних компаній і інших кредитно - фінансових установ, що роблять значні обсяги міжнародних валютних і кредитних операцій, угод з цінними паперами, золотом та ін.

Світова ціна - грошове вираження інтернаціональної вартості реалізованого на світовому ринку товару.

Термін тратти - кредитна умова угоди. Експортер, що користується кредитом, зацікавлений у можливо короткому терміну тратти, тому що від того наскільки коротший термін, настільки буде менша витрата по обліку і ризик, пов’язаний з можливою неплатоспроможністю імпортера.

Торги - спосіб продажу товарів, розміщення замовлень і видачі підрядів, що припускає залучення до визначеного, заздалегідь установленого терміну пропозицій від декількох постачальників чи підрядчиків і укладення угоди з тим з учасників, пропозиція якого найбільше вигідна організаторам.

Угоди - спот - угоди, за якими товари продаються за готівку і постачаються негайно. Короткотермінові угоди.
ФАС - базисні умови постачання, що передбачають, що експортер зобов’язаний за свій рахунок поставити товар з додатком документів, які підтверджують його відповідність вимогам контракту, упакувати товар для транспортування, доставити товар до порту і складувати його на причалі, передати розписку про прийняття портом вантажу.

ФОБ - базисні умови постачання, поширені в практиці  роботи зовнішньоторговельних організацій при постачанні вантажів морем.

ФОР - базисні умови, що передбачають зобов’язання продавця за свій рахунок укласти договір про перевезення, завантажити товар у вагони чи здати на станцію, передати покупцю транспортний та інші комерційні документи.

Ф’ючерсний ринок - ринок, на якому угоди укладаються на постачання товарів чи іноземної валюти у визначений час у майбутньому. 

Фінансування експорту - кредитування експортних поставок, яке проводиться в формі суд покупцю з боку продавця або його банка.

Фінансова група - об’єднання підприємств сфери матеріального виробництва та торгівлі з кредитно - банківськими установами з майбутньою інтеграцією в багатогалузеві господарські системи з спільною економічною стратегією та внутрішнім оборотом.

Фінансова політика - складова частина економічної політики держави, сукупність заходів держави щодо впливу на процес формування державного бюджету.

Фінансова система - система фінансових установ держави, форм та методів їх функціонування.

Фінансові ресурси - грошові ресурси, отримані індивідами, групами індивідів, державою в результаті реалізації товарів, надання послуг та іншої діяльності та призначені для задоволення відповідних потреб.

Форвард - розрахунки по валютній або іншій угоді протягом двох діб з моменту її погодження.

Ф’ючерсний ринок - ринок, на якому угоди укладаються на постачання товарів чи іноземної валюти у визначений час у майбутньому.

Хеджирування - захист від цінового ризику шляхом створення протилежного ризику за допомогою термінових операцій.

Чек - грошовий документ, встановленої форми, який має в собі наказ чекодавця кредитній установі про виплату держателю чека вказаної суми.

ДОДАТКИ

Додатки до теми №1

Заявка на разову (індивідуальну) ліцензію

на зовнішньоекономічну операцію

	1.Організація-заявник, місцезнаходження 
	Код ЕДРПОУ 

	Поточний рахунок у національній валюті Рахунок в іноземній валюті 
	Телефон

	2. Іноземний суб’єкт зовнішньоекономічної діяльності, місцезнаходження Банківський рахунок 

	3.Код імпортного експортного) (ТН ЗЕД)
	4. Одиниця виміру
	5. Кількість
	6. Вартість (тис.дол.США)
	7. Вартість (тис.один.) вал. контр.)
	8. Додаткове наймен.

	 
	 
	 
	 
	 
	 

	9. Країна призначення 10. Країна експортера 11. Країна походження 
	12. Базис поставки 13. Валюта контракту 14. Валюта платежу

	15. Митниця 
	16. Характер угоди 

	17. Уповноважений банк 

	18. Підстава для оформлення ліцензії 

	19.П.І.Б. керівника організації-заявника Посада М.П. Підпис Дата 

	20.Особливі умови 


"Інформаційна картка реєстрації зовнішньоекономічного договору (контракту)"

Для одержання разової (індивідуальної ) ліцензії подаються такі документи:
1. Лист-звернення щодо оформлення ліцензії у довільній формі, підписаний керівником суб’єкта ЗЕД на офіційному бланку.

2. Заявка на ліцензію за формою.

3. Копії контракту, специфікацій, додатків й інших документів, які є невід’ємними частинами контракту, завірені керівником підприємства.

4. Копія свідоцтва про державну реєстрацію, завірена керівником підприємства.

5. Сертифікат про походження товару, виданий Торгово-промисловою палатою або регіональними торгово-промисловими палатами, з визначенням коду товару за ТН ЗЕД (подається тільки для одержання ліцензій на експорт товарів).

6. Копія платіжного доручення .

Рішення про видачу або відмову у видачі ліцензії приймається не пізніше 15 робочих днів з дати реєстрації заявки в МЗЕЗторзі України або обласному Управлінні ЗЕЗ.

Державний збір у національній валюті за видачу ліцензії - 0,2% вартості товарів (продукції, робіт, послуг).

Розрахункові рахунки для сплати державного збору можна отримати в Казначействі району за місцем реєстрації підприємства.

 ІНФОРМАЦІЙНА КАРТКА РЕЄСТРАЦІЇ

ЗОВНІШНЬОЕКОНОМІЧНОГО ДОГОВОРУ (КОНТРАКТУ) 

Контракт № від

	1. Організація-експортер, юридична адреса I ЗУКПО Тел.( ) Факс ( ) Р/р В/р 

	2. Організація-імпортер, юридична адреса Тел.( ) Факс ( ) Р/р 

	3. Код експортного товару (ТНЗЕД)
	4. Одиниця виміру 
	5. Кількість
	6. Вартість у валюті контракту 
	7. Вартість у доларах США

	

	8. Країна призначення I
	9. Країна імпортера I 

	10. Країна виробника I
	11. Валюта I контракту
	12. Валюта I розрахунку

	13. Базис поставки 
	14. Характер угоди

	15. ПІБ керівника організації-експортера Посада Паспортні дані М.П. Підпис Дата

	16. Податкова інспекція 

	17. Особливі умови 


Заявка на ліцензію на імпорт № _____________

Дійсна до __.__.__ р. (включно) 

 

	Організація-замовник,місцезнаходження 
	Код ЗУКПО

	Телефон Факс
	 

	Розрахунковий рахунок
	 

	Розрахунковий рахунок в іноземній валюті
	 

	2. Вхідний номер Дата
	реєстрації

	3.Споживач товару, місцезнаходження 
	4. Продавець, місцезнаходження

	5. Код ТН ЗЕД
	6. Один. виміру
	7. Кількість
	8. Варт. (тис.дол.)
	9. Варт. (вал.контр)
	10. Додаткове найменування

	
	 
	 
	 
	 
	 

	11. Країна призначення
	14. Базис поставки

	12. Країна продавця
	15. Валюта контракту

	13. Країна походження
	16. Валюта платежу

	17. Митниця
	18. Характер угоди

	Підстава для запиту ліцензії 
	Узгоджено Прізвище, ім'я, по батькові Посада Підпис М.П. Дата 

	21. П.І.Б. керівника організації-замовника Посада М.П. Підпис Дата

	Особливі умови 


"Перелік документів, які подаються суб'єктами господарської діяльності для реєстрації зовнішньоекономічних договорів "

Згідно Порядку здійснення обліку (реєстрації) зовнішньоекономічних договорів (контрактів), затвердженого Наказом Міністерства економіки України від 29.06.2000р. № 136. Перелік документів, які подаються суб'єктами 
господарської діяльності для реєстрації зовнішньоекономічних 
договорів ( контрактів ) 

1. Заява в довільній формі на офіційному бланку суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності заявника за підписом керівника.

2. Інформаційна картка реєстрації зовнішньоекономічного договору ( контракту).
3. Оригінал зовнішньоекономічного договору ( контракту ) та його копію, завірені в установленому порядку курівником суб'єкту зовнішньоекономічної діяльності.

4. Копія свідоцтва про державну реєстрацію, завірена керівником суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності.

5. Документ про оплату послуг за реєстрацію зовнішньоекономічного договору (контракту).

Розмір сплати за реєстрацію зовнішньоекономічного договору (контракту)–365,0грн. Розрахункові рахунки для сплати державного збору можна отримати в Казначействі району за місцем реєстрації підприємства.

Додатки до теми №2

ДОГОВIР КУПІВЛІ-ПРОДАЖУ ОБЛАДНАННЯ ДЛЯ АВІАТРАНСПОРТУ

м. Київ, 
першого січня дві тисячі третього року.

Я: Іванов Іван Іванович, що проживаю в м. Києві по вул. Попудренко №1, кв. 5, генеральний директор підприємства « Повітря» надалі “Продавець”, 

та Петров Петро Петрович, 01.01.1995 року народження, що проживаю в м. Києві по вул. Шовковичній №1, кв. 1, генеральний директор підприємства «Небо і земля»  надалі “Покупець”,

уклали цей договір про таке:

1. “Продавець” продав, а “Покупець” купив належне Іванову обладнання для обслуговування авіатранспорту, а саме промислові колеса 3 комплекта, рейки – 1 комплект, аксесуари, що підтверджується відповідно до відомостей, що містяться у теічному паспорті, який є невід’ємною частиною правовстановлюючого документу. 

2. Продаж вчинено за 70 000,00 (сімдесят тисяч гривень 00 копійок), які “Покупець” сплатив, а “Продавець” одержав повністю до підписання цього договору. 

3. Відповідно до відомостей, викладених у довідці-характеристиці, балансова вартість всього обладнання становить 80 000,00 (тридцять тисяч гривень 00 копійок). 

4. “Покупець” приймає на себе зобов’язання по сплаті податків і платежів стосовно експлуатування данного обладнання. 
5. “Продавець” свідчить, що обладнання, яке є предметом цього договору, до цього часу нiкому iншому не продано, не подаровано, не відчужено іншим чином, не заставлено, в спорi чи пiд забороною (арештом) не перебуває, прав і претензій щодо неї у третіх осіб немає. 

6. Витрати по нотаріальному оформленню цього договору несе “Продавець”. 
Зміст п. 3 “Правил використування обсладнання для авіатранспорту” нотаріусом “Покупцю” роз’яснено. Після огляду нотаріусом правовстановлюючий документ “Продавцю” повернено з відповідною відміткою на ньому.

нотаріусом “Покупцю” роз’яснено.

Цей договір складено в двох примірниках, з яких один призначається для зберігання приватним нотаріусом Київського міського нотаріального округу Головним О.Б.(м. Київ, вул. Саксаганського, 4, оф.2)), а другий — видається на руки “Покупцю”.
Підписи сторін:
Продавець        ________________________

Покупець          ________________________

Згідний:             ________________________

м. Київ
01 січня 2003 року цей договір посвiдчено мною, Петров П.В.(приватним нотаріусом Київського мiського нотарiального округу.
Вiдповiдно до вимог ст. 227 ЦК України цей договiр пiдлягає реєстрацiї в бюро технiчної iнвентаризацiї м. Києва.
Зареєстровано в реєстрi за №Д44321
Стягнуто плати за домовленістю.

ДОГОВІР

купівлі-продажу 

№ _______

	м. Харків
	"____" _____________ 2000 р.


Товариство з обмеженою відповідальністю "Ворон", надалі "Продавець", в особі Директора Герасимова Антона Петровича, діючого на підставі Статуту, з однієї сторони,_________________________________________________________________________________, в особі _____________________________________________, діючого на підставі ___________________, надалі "Покупець", з другої сторони, та Харківська дирекція страхування ВАТ Українська страхова компанія "Страхов", надалі "Страховик", в особі Директора Веселенко Петра Петровича., діючого на підставі Статуту, Положення "Про структурні підрозділи" та Доручення №1-3 від 12.04.2005року з третьої сторони, надалі Сторони, уклали даний Договір про наступне:
1. Предмет договору

1.1. У відповідності до умов даного Договору Продавець продає, а Покупець купує на загальних умовах франко-склад Продавця продукцію та товари ТзОВ "Ворон", надалі "Товар". 

1.2. Всі питання, що стосуються страхування ризиків, пов’язаних з цим договором купівлі-продажу, регулюються Генеральним договором про співпрацю № Г1-45 від 12 червня 2005року. і Генеральним договором страхування фінансового ризику № Ф1-34 від 12 червня 2005 року., який укладено між Товариством з обмеженою відповідальністю "Ворон" та Харківською дирекцією страхування ВАТ “Страхові” (далі по тексту – Страхувальник”

2. Товар, його ціна, порядок оплати

2.1. Назва  Комплектуючі згідно рахунку №  ______________________________________

2.2. Кількість Один комплект 
2.3. Ціна одиниці Товару по прейскуранту складає __________________________________ (_________________________________________________________________________________) грн. Ціна дійсна при умові оплати початкового внеску впродовж 6-х днів з моменту підписання Сторонами даного Договору. У випадку несплати Покупцем авансу у вказаний термін дана ціна  може бути переглянута.

2.4. Загальна вартість товару складає  _____________________________________________ ______________________________________________________________________________  грн.

2.5. Початковий внесок складає __________________________________________________
______________________________________________________________________________  грн.

2.6. Загальна заборгованість Покупця по даному Договору визначається п.1 Додаткової угоди (Додаток №1), яка є невід'ємною частиною даного Договору.

2.7. Термін розстрочки шість місяців.

2.8. Відсотки за наданий кредит складають 60% річних на залишок суми кредиту згідно пункту 3 Додаткової угоди.

2.9. Місяць, рік першого платежу кредиту і відсотків по кредиту: ______________________
2.10. Місяць, рік останнього платежу кредиту і відсотків по ньому: ____________________

2.11. Порядок погашення Покупцем загальної заборгованості по цьому Договору визначається Додатковою угодою.

2.12. Усі взаєморозрахунки по цьому Договору Сторони проводять у гривнях.

2.13. Товар видається Покупцеві після зарахування початкового внеску на розрахунковий рахунок Продавця та отримання від Страхувальника повідомлення про прийняття позитивного рішення про страхування в відповідності з п. 3.7.1. цього договору.

3. Перехід права власності та ризиків. Супутні зобов'язання сторін.

3.1. Право власності на Товар, купівля-продаж якого здійснюється у відповідності до даного Договору, переходить від Продавця до Покупця з моменту підписання Акту прийому-передачі Товару.

3.3. Ризик випадкової втрати чи пошкодження Товару переходять від Продавця до Покупця з моменту Акту прийому-передачі Товару.

3.4. Покупець зобов'язується за власний рахунок застрахувати майнові ризики пов'язані з Товаром, купівля-продаж якого є предметом даного Договору, у Страховика на весь термін дії цього Договору.

3.6. Продавець зобов'язується:

3.6.1. Надати Товар, якість якого повинна відповідати вимогам ТУ.

3.6.2. Забезпечити гарантійне і сервісне обслуговування проданого Товару у відповідності з Керівництвом по експлуатації та сервісною книжкою, що додаються до Товару.

3.6.3. Своєчасно надавати Покупцю податкові накладні.

3.6.5 Продавець має право отримати від Страховика страхове відшкодування у межах страхової суми по страхуванню майнових інтересів Продавця, пов'язаних з невиконанням чи неналежним виконанням Покупцем фінансових зобов'язань з даного Договору.

3.6. Покупець зобов'язується:

3.6.1. Надати про себе дані, за достовірність яких він несе відповідальність у відповідності до діючого законодавства України.

3.6.2. Своєчасно сплачувати чергові щомісячні платежі у відповідності з Додаковою угодою.

3.6.3. При купівлі Товару надати Сторонам наступні документи:

а) копію Свідоцтва про реєстрацію підприємства-покупця;

б) ксерокопію балансу підприємства і звіту про фінансові результати роботи підприємства за два останні квартали з відміткою податкової інспекції або незалежного аудитора;

г) анкета;

д) довідка з банку, в якому обслуговується підприємство про заборгованість по кредитах та перед бюджетом;

е) рішення вищестоячої організації (державного підприємства) чи вище стоячого органу управління Товариства про отримання кредиту та про укладення договору застави з ВАТ "Страхов" на майно чи обіговий товар, що належить Покупцю на період дії договору купівлі-продажу (при купівлі Товару вартістю понад 5000-00 грн);

ж) ксерокопія паспорта керівника чи уповноваженої особи (новий зразок паспорту – 1,2 сторінки та сторінка з пропискою; старий зразок – додається сторінка з фотографією).

3.6.4. У випадку несплати двох чергових послідовних щомісячних платежів, передбачених в Додатку 2, передати Товар та право власності на нього уповноваженій особі Страховика.

3.6.5.   Покупець зі Страховиком мають право оформити передачу права власності на Товар будь-яким способом, що не протирічить діючому законодавству України, в тому числі шляхом укладення додакової угоди. Витрати з переоформлення (якщо такі неминучі) несе Покупець.

3.6.6. Покупець інформує сторони про місцезнаходження товару та не змінює його без погодження з Страховиком.

3.7. Страховик зобов'язується:

3.7.1. Повідомити Продавцю впродовж 3-х днів з моменту отримання від Покупця документів, вказаних у пункті 3.8.3. даного Договору, рішення про страхування майнових інтересів Продавця, пов'язаних з невиконанням чи неналежним виконанням Покупцем фінансових зобов'язань з даного Договору.

3.7.2. Ознайомити Продавця з правилами страхування комерційного договору (Правила № 23).

3.7.3. Видати Продавцю Страховий Сертифікат зі страхування майнових інтересів Продавця, пов'язаних з невиконанням чи неналежним виконанням Покупцем фінансових зобов'язань з даного Договору.

3.7.4. Виплатити Продавцю страхове відшкодування через 30 календарних днів після підписання акту про настання страхової події.

3.7.5. Після оформлення переходу права власності до Страховика та передачі йому Товару, організувати продаж Товару.

3.9.6. Після продажу Товару, повернути Покупцю суму, що залишилася після погашення заборгованості перед Продавцем та відшкодування власних збитків.

3.9.7. Не розголошувати конфіденційну інформацію про Покупця і Продавця.

4. Відповідальність сторін.

4.1. У випадку неналежного виконання однієї із Сторін її зобов'язань, що випливають з даного Договору, спричинивши тим самим збитки іншій Стороні, Сторона, в результаті дій (бездіяльності) якої були спричинені збитки, зобов'язана відшкодувати їх у повному обсязі.

4.2.  В випадку порушення Покупцем встановленої цим Договором періодичності оплати ціни Товару, купівля-продаж якого є предметом цього Договору, продавець має право вирахувати з Покупця пеню в розмірі 0,25%, але не більше подвійної облікової ставки НБУ від несвоєчасно перерахованої суми грошових коштів за кожен день затримки, допущеної з вини Покупця. 

5. Форс-мажор.

Сторони звільняються від відповідальності за часткове чи повне невиконання зобов'язань з даного Договору, якщо це невиконання сталося внаслідок дії неперевершеної сили у відповідності з діючим законодавством України. Обставини неперевершеної сили, початок їх виникнення, період, характер, закінчення дії підтверджуються Торгово-Промисловою Палатою.

6. Застосоване право. Порядок вирішення спорів.

6.1. Спори, які можуть виникнути між Cторонами у зв'язку з невиконанням положень даного Договору, підлягають вирішенню у відповідності з діючим законодавством України.

7. Інші умови.

7.1. Даний Договір набирає чинності з моменту його підписання Сторонами.

7.2. Даний Договір припиняє свою дію, коли всі взаєморозрахунки між Сторонами будуть виконані.

7.3. Жодна із Сторін не має права передавати свої права та зобов'язання з даного Договору будь-якій іншій стороні без письмового погодження інших Сторін.

7.4. Даний Договір складений у 3-х екземплярах на українській мові, що мають однакову юридичну силу.

8. Юридичні адреси сторін

	ТзОВ "КОМПЛЕКС"

м.Харків, вул. Лівшица, 3

код ЄДРПОУ 23266232

р/р 26006238193001 в ЗГРУ КБ Приватбанк, м. Харків, МФО 325321

тел/факс: 72-70-48, 72-54-80

___________________  А.П.Герасимов
	Покупець:

_____________________________________________

Адреса: ______________________________________

код ЄДРПОУ __________________

р/р _________________________ в _______________ __________________________________________________, МФО __________

тел/факс: ___________________________________

___________________________  _________________


Додаток до теми №3

ДОГОВІР ОРЕНДИ АВТОМОБІЛЯ № 17 
	м. Київ
	28 лютого 2006 р. 


Громадянин України Варенко Олег Олексійович, що проживає за адресою м. Київ, вул. Волончова , буд. 12, кв. 47, іменований надалі «ОРЕНДОДАВЕЦЬ», з одного боку, і товариство з обмеженою відповідальністю «Автомаз», іменоване надалі «ОРЕНДАР», в особі директора Петрова Івана Івановича, що діє на підставі Статуту, з іншого боку, уклали цей Договір про нижченаведене: 

1. Предмет Договору 

1.1. У порядку та на умовах, визначених цим договором, «ОРЕНДОДАВЕЦЬ» зобов’язується протягом дії цього договору за плату передати, а «ОРЕНДАР» зобов’язується прийняти в термінове користування автомобіль Daewoo марки Nubira 1.6 16V і сплачувати «ОРЕНДОДАВЦЮ» орендну плату. 

1.2. Відомості про орендований автомобіль: державний номер – АА 213 45, рік випуску — 2005, кольори — чорний, номер двигуна — 

VZ2098765467890, номер шасі (кузова, рами) — VZ2LD05G53565369, вартість автомобіля — 150000 грн. 

1.3. Право власності на автомобіль підтверджується свідоцтвом про держреєстрацію в органах ДАІ, номер VNVZ2LD05G53565369, що належить «ОРЕНДОДАВЦЮ» відповідно до технічного паспорта серія КХС № 123456 від 12 грудня 2005 р. 

1.4. Автомобіль оснащений кондиціонером, подушками безпеки, укомплектований аптечкою, вогнегасником, комплектом інструментів. 

2. Ціль використання орендованого автомобіля 

2.1. Автомобіль передається «ОРЕНДАРЮ» для службових поїздок персоналу «ОРЕНДАРЯ» на території України. 

… 

3. Порядок передачі орендованого автомобіля 

3.1. Вступ «ОРЕНДАРЯ» у право користування орендованим автомобілем наступає після підписання цього договору з дати оформлення акту прийому-передачі. 

3.2. Передача орендованого автомобіля в оперативну оренду не викликає передачу права власності. 

… 

3.3. Автомобіль передається «ОРЕНДАРЮ» з водієм Варенко Олегом Олексійовичем, що має виключне право на його керування й обслуговування в робочі дні з понеділка по п’ятницю з 10.00 до 13.00. 

4. Термін оренди 

4.1. Термін оренди встановлюється з 12 грудня 2006 року по 12 грудня 2007 року. 

5. Розрахунки за договором 

5.1. Орендна плата встановлюється в розмірі 0,5 грн. за 1 км пробігу автомобіля і 1,0 грн. за 1 годину простою під час, указаний в п. 3.3 цього договору. 

5.2. Підставою для виплати орендної плати «ОРЕНДОДАВЦЕМ» «ОРЕНДАРЮ» є завірені «ОРЕНДОДАВЦЕМ» копії подорожніх листів «ОРЕНДАРЯ» за звітний місяць і підписаний обома сторонами звіт водія про простої. 

5.2. Орендна плата виплачується «ОРЕНДАРЕМ» щомісяця протягом 10 днів після закінчення звітного місяця через касу підприємства. 

5.3. Орендна плата «ОРЕНДОДАВЦЮ» виплачується за винятком податку з доходів фізичних осіб у розмірі 13%. 

6. Права та обов’язки сторін 

6.1. «ОРЕНДОДАВЕЦЬ» зобов’язаний: 

… 

6.1.1. Повідомити про вади, які значно знижують цінність або можливість використання орендованого автомобіля за цільовим призначенням. 

6.1.2. Не приховувати від «ОРЕНДАРЯ» обставини, що мають істотне значення, а саме, що орендований автомобіль не перебуває під арештом або в податковій заставі. 

6.1.3. Застрахувати автомобіль, здаваний в оренду. 

… 

6.2. «ОРЕНДОДАВЕЦЬ» має право: 

6.2.1. Здійснювати перевірку використання «ОРЕНДАРЕМ» предмета оренди, не втручаючись у господарську діяльність «ОРЕНДАРЯ». 

6.2.2. Достроково розірвати Договір, якщо «ОРЕНДАР»: 

- користується орендованим автомобілем не відповідно до Договору або не за призначенням; 

- навмисне або з необережності погіршує стан орендованого автомобіля; 

- не вніс орендну плату протягом трьох місяців від дня закінчення строку платежу. 

6.3. «ОРЕНДАР» зобов’язаний: 

6.3.1. Використовувати орендований автомобіль виключно з метою, зазначеною у п. 2 цього Договору. 

6.3.2. Здійснювати технічне обслуговування автомобіля (у тому числі заміну шин й акумуляторів), із придбанням для цієї цілі запасних частин і деталей за рахунок власних коштів. 

6.3.3. Здійснювати за свій рахунок поточний ремонт орендованого автомобіля в строки, обговорені сторонами й оформлені додатковою угодою до цього Договору. 

6.3.4. Здійснювати заправку автомобіля пально-мастильними матеріалами. 

6.3.5. Здійснювати охорону орендованого автомобіля. 

6.3.6. Вчасно й у повному обсязі сплачувати орендну плату відповідно до п. 5.2 цього Договору. 

6.3.7. У випадку пошкодження орендованого автомобіля відшкодувати «ОРЕНДОДАВЦЮ» в повному обсязі збиток, пов’язаний з таким пошкод​женням відповідно до кошторису «ОРЕНДОДАВЦЯ», а у випадку неможливості відновлення відшкодувати вартість аналогічного автомобіля за ринковою ціною на дату складання дефектного акту. 

6.3.8. У випадку припинення договору повернути «ОРЕНДОДАВЦЮ» орендований автомобіль у стані не гіршому, ніж при передачі його в оренду з урахуванням фізичного зносу. 

6.4. «ОРЕНДАР» має право: 

6.4.1. Самостійно використовувати орендований автомобіль у своїй господарській діяльності, укладати від свого імені без згоди «ОРЕНДОДАВЦЯ» договору перевезення й інших договорів відповідно до призначення орендованого автомобіля. 

6.4.2. За письмовою згодою з «ОРЕНДОДАВЦЕМ» за рахунок власних коштів здійснювати переобладнання, технічне переоснащення, поліпшення предмета оренди. 

6.4.3. У випадку здійснених з письмового дозволу «ОРЕНДОДАВЦЯ» технічного переоснащення, переобладнання або поліпшення орендованого автомобіля вимагати від «ОРЕНДОДАВЦЯ» відшкодування здійснених витрат за умови їхнього документального підтвердження. Відшкодування цих витрат тільки за письмовою згодою сторін може здійснюватися в рахунок орендної плати. 

6.4.4. Вимагати від «ОРЕНДОДАВЦЯ» дострокове розірвання Договору оренди, якщо орендований автомобіль через обставини, за які «ОРЕНДАР» не відповідає, виявиться в стані, непридатному для використання. 

… 

7. Порядок повернення предмета оренди 

7.1. Орендований автомобіль вважається повернутим «ОРЕНДОДАВЦЮ» з оперативної оренди з дати підписання сторонами акту прийому-передачі орендованого автомобіля з оперативної оренди. 

7.2. Повернення автомобіля оформляється актом прийому-передачі. 

7.3. Предмет оренди має бути переданий «ОРЕНДОДАВЦЕВІ» у справному стані разом з необхідною документацією. 

7.4. У випадку якщо поліпшення предмета оренди здійснені «ОРЕНДАРЕМ» без згоди «ОРЕНДОДАВЦЯ» і при неможливості їхнього відокремлення без шкоди для предмета оренди вартість таких поліпшень компенсації не підлягає. 

… 

8. Відповідальність Сторін 

8.1. При порушенні «ОРЕНДАРЕМ» правил використання автомобіля відповідно до умов цього Договору «ОРЕНДАР» зобов’язаний відшкодувати «ОРЕНДОДАВЦЮ» збитки, що при цьому виникли, у встановленому законом порядку. 

8.2. У випадку порушення «ОРЕНДАРЕМ» строків внесення орендної плати за цим Договором останній сплачує «ОРЕНДОДАВЦЮ» пеню в розмірі 0,1 % за кожний день прострочення, нарахованих на суму заборгованості. 

8.3. У випадку порушення «ОРЕНДАРЕМ» строків повернення предмета оренди «ОРЕНДОДАВЦЮ» «ОРЕНДАР» сплачує «ОРЕНДОДАВЦЮ» неустойку в розмірі 5,00 грн. за кожний день прострочення передачі. 

8.4. Відповідальність за порушення інших обставин визначається у встановленому законодавством України порядку. 

9. Дія Договору 

… 

10... Форс-мажор 

… 

11. Інші умови 

… 

12. Адреси, реквізити й підписи Сторін

Додаток до теми №4

Деякі особливості укладання давальницького договору
    Нагадаємо, що при укладанні зовнішньоекономічних договорів (контрактів) потрібно звернутись до Положення про форму зовнішньоекономічних договорів (контрактів), затвердженого наказом Міністерства економіки та з питань європейської інтеграції України від 06.09.2001 р. № 201 (далі – Положення № 201). При цьому під зовнішньоекономічним договором (контрактом) розуміється матеріально оформлена угода двох і більше суб'єктів зовнішньоекономічної діяльності та їх іноземних контрагентів, спрямована на встановлення, зміну чи припинення їх взаємних прав та обов'язків у ЗЕД.

    Згідно з п. 1 Положення № 201 зовнішньоекономічний договір (контракт) повинен обов'язково місти:

· назву, номер договору (контракту), дату і місце його складання;

· преамбулу;

· предмет договору (контракту);

· кількість і якість товару (обсяги виконання робіт, надання послуг);

· базисні умови поставки товарів (приймання-передача виконаних робіт або послуг);

· ціну та загальну вартість договору (контракту);

· умови платежів;

· умови приймання-передачі товару (робіт, послуг);

· дані про упаковку та маркування;

· відомості про форс-мажорні обставини, які можуть зашкодити сторонам виконати умови договору;

· відомості про санкції та рекламації; 

· умови врегулювання спорів у судовому порядку;

· дані про місцезнаходження (місце проживання), поштові та платіжні реквізити сторін.

    Досить приємним є той факт, що реєструвати договори із переробки давальницької сировини в Міністерстві економіки та з питань європейської інтеграції України не потрібно.

    Виняток становлять договори (контракти), що передбачають вивезення українським замовником давальницької сировини, на яку поширюється спеціальний режим експорту. Реєстрація зовнішньоекономічного договору (контракту) потрібна також у разі вивезення давальницької сировини, ввезеної як товари, на які поширюється режим квотування і ліцензування. 

. У бартерному договорі зазначається загальна вартість товарів, що імпортуються, та загальна вартість товарів (робіт, послуг), що експортуються за цим договором, з обов'язковим вираженням в іноземній валюті, віднесеній Національним банком України до першої групи Класифікатора іноземних валют. 

Строки проведення товарообмінних (бартерних) операцій 

1. Товари, що імпортуються за бартерним договором, підлягають ввезенню на митну територію України у строки, зазначені в такому договорі, але не пізніше 90 календарних днів з дати митного оформлення (дати оформлення вантажної митної декларації на експорт) товарів, що фактично експортовані за бартерним договором, а в разі експорту за бартерним договором робіт і послуг - з дати підписання акта або іншого документа, що засвідчує виконання робіт, надання послуг. 

Датою ввезення товарів за бартерним договором на митну територію України вважається дата їх митного оформлення (дата оформлення вантажної митної декларації на імпорт), а в разі імпорту за бартерним договором робіт або послуг - дата підписання акта або іншого документа, що засвідчує виконання робіт, надання послуг. 

У разі експорту за бартерним договором високоліквідних товарів строки ввезення на митну територію України імпортних товарів не повинні перевищувати 60 календарних днів з дати оформлення вивізної вантажної митної декларації. 

Перелік високоліквідних товарів встановлюється Кабінетом Міністрів України. 

2.Перевищення установлених цією статтею строків ввезення товарів (виконання робіт, надання послуг), які імпортуються за бартерними договорами, що передбачають виробничу кооперацію, консигнацію, комплексне будівництво, поставку складних технічних виробів, товарів спеціального призначення, допускається за наявності у суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності України, який є стороною відповідного бартерного договору, разового індивідуального дозволу, що видається центральним органом виконавчої влади з питань економічної політики у порядку, затвердженому Кабінетом Міністрів України, на строк, визначений у такому дозволі. 

3.У разі переоформлення в установленому порядку бартерного договору на інші види зовнішньоекономічного договору строки, передбачені цією статтею, не поновлюються і не перериваються. При цьому переоформлення здійснюється в установленому порядку, а строк грошової оплати високоліквідних товарів продовжується до 90 днів. 

У разі коли замість поставок товарів (робіт, послуг), що імпортуються за бартерним договором, іноземний контрагент виконує свої зобов'язання шляхом перерахування коштів на рахунок суб'єкта зовнішньоекономічної діяльності України - сторони договору, підставою для зняття з контролю митного органу питання щодо імпортної частини за бартерним договором є подання зазначеним суб'єктом до митного органу довідки уповноваженого банку про надходження коштів у рахунок цього договору в установлені законодавством України строки на суму, еквівалентну вартості товарів (робіт, послуг), зазначених у договорі, та копії додаткових угод, які зумовлюють зміну характеру договору. 

4.У разі зміни умов договору, що передбачає заміну зобов'язань щодо оплати товару іноземним контрагентом в грошовій формі на зобов'язання по постачанню товарів (робіт, послуг), український постачальник подає копії договору та додаткових угод до органу державної податкової служби України. 

Приклад бартерної угоди.

МП "Глорія" у жовтні 2004 р., відповідно до умов бартерного договору № 3 від 01.10.2004 р., здійснило передачу МП "Дукат" сировини (деревини) на його переробку (розпилювання) на дошку паркетну та її сушіння. Всього було передано 100 м 3 деревини дуба на суму 60000,00 грн. (у тому числі ПДВ). МП "Дукат" у межах бартерного договору зобов'язується здійснити розпилювання даної деревини на дошку паркетну і доведення її до кондиції, придатної для використання за призначенням. У результаті виконання таких робіт з отриманої від МП "Глорія" деревини повинна бути отримана дошка паркетна, ринкова вартість якої визначена в даному бартерному договорі в сумі 180000,00 грн. (у тому числі ПДВ). Вартість робіт з розпилювання і сушіння деревини МП "Дукат" оцінило в сумі 48000,00 грн. (у тому числі ПДВ). Оплату робіт, виконаних МП "Дукат" у межах бартерного договору, МП "Глорія" зобов'язується здійснити готовою продукцією (дошкою паркетною), отриманою МП "Дукат" у результаті розпилювання деревини. 

Припустимо, що протягом жовтня 2004 р. сторони даного бартерного договору всі свої зобов'язання виконали в повному обсязі й у встановлений договором термін. У цьому випадку в бухгалтерському обліку МП "Глорія" і МП "Дукат" дані операції будуть відображені в такий спосіб. 

Відображення бартерної операції в обліку МП "Дукат" 
Таблиця 1 

	№ 
з/п 
	Зміст операції 
	Бухгалтерський облік 
	Сума, грн. 
	Податковий 
облік 

	
	
	Дт 
	Кт 
	
	ВД 
	ВВ 

	1 
	Отримано за бартерним договором від МП "Глорія" давальницьку сировину (деревину), призначену для переробки 
	022 
	--- 
	60000,00 
	 
	 

	2 
	Здійснено переробку (розпилювання та сушіння) давальницької сировини, у зв'язку з цим понесені наступні витрати: 

а) нарахована заробітна плата працівникам, що здійснювали переробку деревини 
	231 
	661 
	10000,00 
	 
	10000,00 

	
	б) здійснено відрахування до Пенсійного фонду 
	231 
	651 
	3200,00 
	 
	3200,00 

	
	в) здійснено відрахування до Фонду соціального страхування 
	231 
	6521 
	290,00 
	 
	290,00 

	
	г) здійснено відрахування до Фонду страхування на випадок безробіття 
	231 
	653 
	190,00 
	 
	190,00 

	
	д) здійснено відрахування до Фонду страхування від нещасних випадків 1 
	231 
	6522 
	100,00 
	 
	100,00 

	
	е) нарахована амортизація обладнання, використаного при здійсненні переробки (розпилювання та сушіння) деревини 
	231 
	13 
	2500,00 
	 
	2500,00 2 

	
	ж) списані матеріали (хімікати та інше), використані при здійсненні переробки деревини 
	231 
	201 
	1300,00 
	 
	1300,00 

	
	з) списані електроенергія та паливо, використані при здійсненні переробки деревини 
	231 
	203 
	4000,00 
	 
	4000,00 

	
	и) відображено розподілені загально-виробничі змінні та постійні витрати, здійснені в зв'язку з переробкою деревини 
	231 
	91 
	438,00 
	 
	438,00 

	3 
	Списано давальницьку сировину, цілком перероблену 
	 
	022 
	60000,00 
	 
	 

	4 
	Отримано готову продукцію у вигляді дошки паркетної 3 
	26 
	231 
	22018,00 
	 
	 

	5 
	Здійснена одночасно 4: 

а) передача дошки паркетної, виробленої з давальницької сировини в повному обсязі представнику МП "Глорія" 
	901 
	26 
	22018,00 
	40000,00 
	 

	
	б) отримано (повернуто представником МП "Глорія") частину обсягу виготовленої з давальницької сировини дошки паркетної в оплату зроблених МП "Дукат" послуг 
	205 
	631 
	40000,00 
	 
	40000,00 

	6 
	Відображено суму податкового кредиту, що входить до вартості дошки паркетної, отриманої від представника МП "Глорія" в оплату зроблених МП "Дукат" послуг 
	641 
	631 
	8000,00 
	 
	 

	7 
	Списано нерозподілені загально-виробничі витрати 
	901 
	91 
	112,00 
	 
	 

	8 
	Списано на фінансові результати витрати на виробництво дошки паркетної 
	791 
	901 
	22130,00 
	 
	 

	9 
	Нараховано доход від реалізації послуг з переробки деревини та виготовлення з неї дошки паркетної 5 
	361 
	701 
	48000,00 
	 
	 

	10 
	Відображено нарахування податкових зобов'язань з ПДВ у зв'язку з одержанням доходу від реалізації послуг 
	701 
	641 
	8000,00 
	 
	 

	11 
	Доход від реалізації віднесено на фінансові результати діяльності 
	701 
	791 
	40000,00 
	 
	 

	12 
	Списано загально-виробничі витрати
	791 
	92 
	5000,00 
	 
	 

	13 
	Визначено фінансовий результат від реалізації послуг 
	791 
	441 
	12870,00 
	 
	 

	14 
	Зроблено залік взаємної заборгованості, що утворилася в МП "Глорія" і МП "Дукат" у результаті здійснення бартерної операції 
	631 
	361 
	48000,00 
	 
	 


Відображення бартерної операції в обліку МП "Глорія" 
Таблиця 2 

	№ 
з/п 
	Зміст операції 
	Бухгалтерський 
облік 
	Сума, грн. 
	Податковий 
облік 

	
	
	Дт 
	Кт 
	
	ВД 
	ВВ 

	1 
	За бартерним договором МП "Дукат" передана деревина для її переробки на дошку паркетну 
	206 6 
	201 
	60000,00 
	 
	 

	2 
	Отримана від МП "Дукат" дошка паркетна, виготовлена з переданої йому для переробки деревини в сумі, що дорівнює вартості послуг 
	282 
	631 
	48000,00 7 
	 
	 

	3 
	Відображено суму податкового кредиту з ПДВ у зв'язку з одержанням послуг від МП "Дукат" з переробки деревини на дошку паркетну 
	641 
	631 
	8000,00 
	 
	 

	4 
	Вартість сировини (деревини) віднесена до первісної вартості отриманого товару (дошки паркетної) 
	282 
	206 
	60000,00 
	 
	 

	5 
	Зроблено націнку на товар (дошку паркетну) 
	282 
	285 
	80000,00 
	 
	 

	6 
	В оплату отриманих від МП "Дукат" робіт з переробки давальницької сировини (деревини) на дошку паркетну погашається передачею йому дошки паркетної 
	361 
	702 
	48000,00 
	40000,00 
	 

	7 
	Нараховано податковий кредит з ПДВ 
	702 
	641 
	8000,00 
	 
	 

	8 
	Списано дошку паркетну на реалізацію
	902 
	282 
	26666,67 
	 
	 

	9 
	Сторнується націнка з дошки паркетної, реалізованої МП "Дукат" у рамках бартерного договору 8 
	282 
	285 
	21333,33 9 
	 
	 

	10 
	Нараховано заробітну плату торговим працівникам 
	93 
	661 
	5000,00 
	 
	5000,00 

	11 
	Здійснено відрахування до Пенсійного фонду 
	93 
	651 
	1600,00 
	 
	1600,00 

	12 
	Відрахування до Фонду соціального страхування 
	93 
	6521 
	145,00 
	 
	145,00 

	13 
	Відрахування до Фонду страхування на випадок безробіття 
	93 
	653 
	95,00 
	 
	95,00 

	14 
	Відрахування до Фонду страхування від нещасних випадків 10 
	93 
	6522 
	50,00 
	 
	50,00 

	15 
	Нараховано амортизацію торгового устаткування 
	93 
	13 
	400,00 
	 
	400,00 

	16 
	Списано спожиту в процесі здійснення торгової діяльності електроенергію 
	93 
	203 
	200,00 
	 
	200,00 

	17 
	На фінансовий результат діяльності списані витрати обігу 
	791 
	93 
	7490,00 
	 
	 

	18 
	На фінансовий результат діяльності списана собівартість реалізованого в рамках бартерного договору товару (дошки паркетної) 
	791 
	902 
	26666,67 
	 
	 

	19 
	На фінансовий результат діяльності списані загально-виробничі витрати 
	791 
	92 
	2000,00 
	 
	 

	20 
	Доход, отриманий від реалізації в рамках бартерного договору товару, віднесено на фінансові результати діяльності 
	702 
	791 
	40000,00 
	 
	 

	21 
	Визначено фінансовий результат діяльності МП "Глорію" за жовтень 2004 р. 
	791 
	441 
	3843,33 
	 
	 

	22 
	Здійснено залік взаємної заборгованості, що утворилася в МП "Глорія" і МП "Дукат" у результаті здійснення бартерної операції 
	631 
	361 
	48000,00 
	 
	 


1 Відсоток відрахувань до даного фонду взято умовний. 

2 Припустимо, що сума амортизації, нарахована в податковому обліку, дорівнює сумі амортизації, нарахованої в бухгалтерському обліку. 

3 Оскільки відповідно до умов приклада незавершеного виробництва в нас немає, то: по-перше, всю давальницьку сировину (деревину) ми переробили та її необхідно списати (дивися вище проводку № 3 у таблиці 1); по-друге, всі витрати, сформовані по дебету субрахунка 231 (дивися вище проводку № 2 у таблиці 1), повинні бути списані в собівартість виконаних робіт. 

4 Фактично ніякої передачі та повернення дошки паркетної не відбувається. Все відбувається набагато простіше. Оформляються дві накладні й один акт: видаткова накладна (в який указується весь обсяг виробленої з давальницької сировини дошки паркетної); акт прийому-передачі виконаних МП "Дукат" робіт з переробки давальницької сировини (деревини) у дошку паркетну; прибуткова накладна (у який вказується обсяг дошки паркетної, котра передається МП "Дукат" представником МП "Глорія" в оплату послуг з переробки деревини в дошку паркетну). Причому, у видатковій накладній вартість переданої дошки паркетної може не вказуватися (вказується тільки обсяг), а в акті й у прибутковій накладній указується та сама сума - 48000,00 грн. (у тому числі ПДВ). Після підписання зазначених документів представниками МП "Глорія" і МП "Дукат" представнику МП "Глорія" передається дошка паркетна в обсязі, що дорівнює різниці між обсягами, зазначеними у видатковій і прибутковій накладній. 

5 Не дивлячись на те, що ми говоримо про обмін готової продукції, отриманої з давальницької сировини на послуги з її переробки, проте ми відобразили собівартість здійснених послуг з переробки давальницької сировини по дебету рахунка 26 "Готова продукція" та рахунка 901 "Собівартість реалізованої готової продукції", оскільки, по своїй суті, те, що було зроблено, все таки ближче до готової продукції, ніж до послуг. 

6 При здійсненні операції з давальницькою сировиною право власності на сировину залишається в замовника. Тому її вартість залишається на балансі (на балансовому рахунку). У даному випадку, відповідно до Плану рахунків, - це 206 субрахунок "Матеріали, передані в переробку". 

7 Існує ще один варіант відображення витрат, пов'язаних з оплатою послуг переробника давальницької сировини (МП "Дукат"). Вартість послуг переробника відображається по дебету рахунка 23 (у нашому випадку - це буде проводка Д 23 К 631 40000,00 грн.). По дебету цього ж рахунка відображається й вартість переданої в переробку (давальницької) сировини (Д 23 К 206 60000,00 грн.). Однак такий варіант більш прийнятний при виробництві продукції, а, відповідно до умов нашого прикладу, в результаті переробки ми одержали товар. 

8 Націнка дошки паркетної повинна здійснюватися на підставі умов бартерного договору, що, у свою чергу, повинен враховувати рівень націнки по аналогічному товару, установлений підприємством при реалізації іншим покупцям за готівкові та безготівкові кошти. Простіше говорячи, вартість товару повинна відповідати його справедливій вартості. Що стосується безпосередньо самого факту націнки й відображення його в обліку, то це, як правило, здійснюється вже після фактичної передачі частини товару, виробленого МП "Дукат" з давальницької сировини (деревини), в рахунок оплати робіт з його виробництва. 

9 Сума націнки по реалізованому товару (переданому МП "Дукат" в оплату виконаних робіт з переробки давальницької сировини і виробництва дошки паркетної) визначається множенням суми реалізації (48000,00 грн.) на коефіцієнт (або відсоток, якщо так зручніше) націнки, що, у свою чергу, визначається співвіднесенням торгової націнки по всьому даному товару (припустимо, що іншого товару на балансі МП "Глорія" немає) до продажної вартості всього товару (80000,00 грн. / 180000,00 грн). Відповідно, собівартість реалізованого товару (дивися рядок 8 таблиці 2) визначається вирахуванням із суми реалізації (48000,00 грн.) суми націнки реалізованого товару (21333,33 грн.). 

10 Відсоток відрахувань до даного фонду взято умовний.

Таблица 2 
	Зміст операції   
	Валові 
	Зміни об'єкта обкладання 

податком на прибуток    

	
	доходи  
	витрати 
	

	
	
	От операции 
	п. 5.9 Закону №2835 
	

	Перший варіант черговості операцій 

	Перша подія - отримання товару 
	 [image: image3.png]



	0 
	 [image: image4.png]



	Збільшується на вартість операції без ПДВ і на балансову вартість отриманих товарів (з урахуванням особливостей формування балансової вартості товарів при їх отриманні внаслідок обміну на подібні запаси, див. вище) 

	Друга подія - передача товару 
	 0
	[image: image5.png]


 
	[image: image6.png]



	Зменшується на вартість операції без ПДВ і на балансову вартість отриманих товарів 

	Другий варіант черговості операцій 

	Перша подія - передача товару 
	[image: image7.png]



	 0
	[image: image8.png]



	Змінюється (збільшується або зменшується) на різницю між вартістю операції і балансовою вартістю переданих товарів 

	Друга подія - отримання товару 
	 0
	 [image: image9.png]
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	Те ж саме 


[image: image11.png]


- зростання; [image: image12.png]


- зниження; 0 - змін не відбувається. 



5 Передбачається, що придбаний за бартером товар не був реалізований у звітному періоді. При подальшому продажу такого товару його балансова вартість вплине на фінансові результати від операції, пов'язаної з продажем, а не з бартерною операцією. 



Додаток до теми №5                                                                                                                      ДОГОВІРtc "ДОГОВІР" 
щодо надання брокерських послуг tc "щодо надання брокерських послуг "
м. ____________                                                         "____" ___________ 199 ___ р.


КЛІЄНТ: _________________________________________________________________,

в особі _______________________________________________________________________, що діє на підставі ______________________________________________________________, 

з одного боку, і

БРОКЕР: _________________________________________________________________,

                          (найменування підприємства, що надає брокерські послуги)
в особі _______________________________________________________________________,

що діє на підставі ______________________________________________________________, 

з іншого боку,

уклали Даний Договір про наступне:
1. ПРЕДМЕТ ДОГОВОРУ

1.1. КЛІЄНТ доручає, а БРОКЕР зобов’язується:

а) здійснювати угоди від імені та за рахунок КЛІЄНТА (на підставі договору доручення та разової довіреності);

б) здійснювати угоди для КЛІЄНТА від імені БРОКЕРА (на підставі договору комісії);

в) надавати КЛІЄНТУ інформаційні послуги, пов’язані з реалізацією та придбанням товару.

2. ПОРЯДОК ВИКОНАННЯ ДОРУЧЕННЯ

2.1. БРОКЕР гарантує, що він володіє правом здійснення угод, які є предметом Даного Договору.

2.2. БРОКЕР виконує доручення КЛІЄНТА, керуючись чинним законодавством.

БРОКЕР зобов’язаний інформувати КЛІЄНТА про вимоги, що ставляться до біржових товарів.

2.3. БРОКЕР виконує доручення КЛІЄНТА з наступних типів угод: 

2.3.1. Угода з реальним товаром. У цьому випадку БРОКЕР або КЛІЄНТ виступають як продавець або покупець товару, що постачається у певний термін з моменту реєстрації угоди на біржі.

2.3.2. Угода з умовою. У цьому випадку КЛІЄНТ дає доручення продати реальний товар за умови одночасної купівлі для КЛІЄНТА іншого реального товару. При отриманні такого доручення БРОКЕР має право відмовитися від його виконання. Якщо БРОКЕР продасть товар, але не виконає доручення в частині купівлі іншого товару, він позбавляється права на винагороду за угодою з умовою.

2.3.3. Угода з цінними паперами.

2.3.4. Із вказаних у пунктах 2.3.1, 2.3.2 типів угод КЛІЄНТ може давати БРОКЕРУ наступні види доручень:

1. Купити товар за поточною біржовою ціною дня.

2. Продати товар за поточною біржовою ціною дня.

3. Купити товар за ціною не вище заданої.

4. Продати товар за ціною не нижче заданої.

5. Купити товар у момент, коли ціна на нього досягне певного (порогового) значення.

6. Продати товар у момент, коли ціна на нього досягне певного (порогового) значення.

2.4. Крім того, БРОКЕР надає КЛІЄНТУ наступні послуги:

а) інформує про поточну біржову ціну на конкретний товар;

б) інформує про наявність конкретного товару на біржі.

2.5. Сторонами приймається наступний порядок виконання доручень щодо продажу реально існуючого товару:

2.5.1. КЛІЄНТ направляє БРОКЕРУ договір доручення або договір комісії, підписані з його боку, надає гарантію виконання зобов’язання, довіреність на право здійснення угоди, необхідну при здійсненні угоди від імені КЛІЄНТА.

КЛІЄНТ зобов’язаний за свій рахунок спакувати, замаркірувати товар у відповідності до вимог стандартів, технічних умов, а також до вимог, що пред’являються до біржових товарів, відвантажити товар за адресою біржі. З цього моменту КЛІЄНТ втрачає право розпоряджатися товаром до отримання звіту БРОКЕРА про здійснення угоди або повідомлення про зняття товару з торгів.

2.5.2. БРОКЕР, отримавши пропозицію, зобов’язаний негайно розпочати роботу щодо виконання доручення КЛІЄНТА на біржі.

2.5.3. Виконавши доручення, БРОКЕР зобов’язаний у _______денний термін подати звіт (Додаток № 1) з документами, отриманими від контрагента за здійсненою угодою, враховуючи оформлений примірник укладеного з контрагентом договору.

2.5.4. Отримавши звіт БРОКЕРА, КЛІЄНТ повинен у ___ денний термін сплатити БРОКЕРУ винагороду за виконане доручення, вартість реєстрації угоди на біржі, а також виконати інші свої зобов’язання, що витікають із укладеної угоди.

Термін відвантаження товару визначається у договорах доручення, комісії або поставки.

2.5.5. Якщо КЛІЄНТ має заперечення за звітом, він зобов’язаний у _______денний термін з моменту отримання звіту повідомити про них БРОКЕРА. У протилежному випадку звіт вважається прийнятим КЛІЄНТОМ.

2.5.6. Якщо товар у відповідності до правил біржової торгівлі знятий з торгів, БРОКЕР зобов’язаний повідомити про це КЛІЄНТА в _________денний термін за формою, вказаною у Додатку № 2. КЛІЄНТ зобов’язаний у _______денний термін з моменту отримання повідомлення БРОКЕРА знизити ціну або відкликати пропозицію.

У випадку відкликання пропозиції КЛІЄНТ у ___ денний термін з моменту отримання повідомлення оплачує БРОКЕРУ зазнані витрати з виконання доручення у розмірі __________ ________________________________________ грн.

2.5.7. КЛІЄНТ може в договорі доручення або комісії надати БРОКЕРУ право часткової реалізації товару, зазначеного в договорі.

2.6. При виконанні доручень з купівлі за угодами з реальним товаром приймається наступний порядок:

2.6.1. КЛІЄНТ направляє БРОКЕРУ підписаний договір доручення або договір комісії, а також надає гарантію своєї платоспроможності, довіреність на право здійснення угоди, необхідну при здійсненні угоди від імені КЛІЄНТА.

2.6.2. БРОКЕР, отримавши доручення, зобов’язаний негайно почати роботу щодо його вико​нання.

2.6.3. Виконавши доручення, БРОКЕР зобов’язаний у ____________ денний термін подати звіт (Додаток № 1) з документами, отриманими від контрагента за здійсненою угодою, врахо​вуючи оформлений примірник укладеного з контрагентом договору.

2.6.4. Отримавши звіт БРОКЕРА, КЛІЄНТ повинен у _____ денний термін оплатити БРОКЕРУ винагороду за виконання доручення, вартість реєстрації угоди на біржі, а також виконати інші свої зобов’язання, що витікають із укладеної угоди.

2.6.5. Якщо КЛІЄНТ має заперечення за звітом, він зобов’язаний у ____ денний термін з моменту отримання звіту повідомити про них БРОКЕРА. У протилежному випадку звіт вва​жається прийнятим КЛІЄНТОМ.

2.6.6. Якщо по закінченні терміну дії договору доручення або комісії БРОКЕР не виконає доручення з незалежних від нього причин, він повідомляє про це КЛІЄНТА, який у ___ денний термін з моменту отримання повідомлення зобов’язаний оплатити БРОКЕРУ зазнані витрати з виконання доручення в розмірі ___________________________________ грн.

2.7. КЛІЄНТ може в договорі доручення або комісії як додаткову умову надати БРОКЕРУ право продажу або купівлі товару в меншій кількості, аніж зазначено в договорі, а також право зменшувати ціну пропозиції без узгодження з КЛІЄНТОМ.

2.8. Вид доручення (пункт 2.3.4 договору) може бути оперативно змінений КЛІЄНТОМ телефонограмою, яка підлягає обов’язковій реєстрації кожною стороною.

2.9. Умови Даного Договору не підлягають розголошенню.

3. ГАРАНТІЇ

3.1. Якщо КЛІЄНТ дає доручення про купівлю товару, він зобов’язаний надати гарантію оплати, яка може бути дана у формі:

3.1.1. Надання банківської гарантії на оплату товару (оригінал).

3.1.2. У вигляді довідки про наявність коштів на розрахунковому рахунку КЛІЄНТА, завірену бан​ком на дату, що передує даті доручення.

3.2. Якщо КЛІЄНТ виступає як продавець товару, він зобов’язаний надати засвідчену склад​ську розписку або транспортний документ, що підтверджує відвантаження товару на адресу біржі.

3.3. Окрім збитків, стягується неустойка за прострочення поставки або недопоставку товару.

Розмір неустойки зазначається в договорі доручення або комісії у пункті "Гарантії" і не може бути меншим від _____________ відсотків вартості товару.

3.4. Наявність та види гарантій повинні бути відображені в договорі доручення або комісії.

При відсутності гарантій БРОКЕР має право відмовитися від виконання доручення, письмово повідомивши про це КЛІЄНТА в __________ денний термін.

4. УМОВИ РОЗРАХУНКІВ

4.1. Сума винагороди БРОКЕРА визначається у відсотках від суми угоди.

4.2. За виконання доручення за угодою з реальним товаром КЛІЄНТ оплачує послуги БРОКЕРА в залежності від виду доручення у наступних розмірах (зазначити літерами):

за дорученням 1 _______________________________________________________________,

за дорученням 2 _______________________________________________________________,

за дорученням 3 _______________________________________________________________,

за дорученням 4 _______________________________________________________________,

за дорученням 5 _______________________________________________________________,

за дорученням 6 _______________________________________________________________.

4.3. За виконання доручення за угодою з умовою винагорода нараховується окремо за угодою продажу та угодою купівлі за ставками, зазначеними в п.4.2. Крім того, КЛІЄНТ додатково оплачує БРОКЕРУ _____________ відсотків від загальної суми двох угод.

4.4. За надання інформаційних послуг КЛІЄНТ оплачує БРОКЕРУ винагороду в розмірі ___________________________________________________________________ грн.

(сума літерами)
4.5. Якщо БРОКЕР купив товар за ціною нижчою, а продав товар за ціною, вищою за передбачену в дорученні КЛІЄНТА, останній, крім винагороди, нарахованої у відповідності до п.4.2, сплачує БРОКЕРУ ___________ відсотків від різниці між призначеною КЛІЄНТОМ ціною і тією, більш вигідною ціною, за якою БРОКЕР здійснив угоду.

4.6. Загальна сума винагороди, належна БРОКЕРУ за виконане доручення, збільшується на суму податку на додаткову вартість, яка зазначається окремим рядком.

4.7. Внесок за реєстрацію угоди визначається біржею на підставі існуючих правил торгівлі на біржі, про що письмово повідомляється КЛІЄНТУ БРОКЕРОМ.

При оплаті внеску сума платежу збільшується на суму податку на додаткову вартість, яка в розрахункових документах зазначається окремим рядком.

4.8. Розміри та розрахунок суми, що підлягає оплаті КЛІЄНТОМ на користь БРОКЕРА та біржі, зазначаються у звіті БРОКЕРА.

4.9. Оплата послуг БРОКЕРА та біржі здійснюється платіжним дорученням на рахунок БРОКЕРА.

5. ПОРЯДОК ЗДІЙСНЕННЯ ЗВ’ЯЗКУ МІЖ СТОРОНАМИ

5.1. Зв’язок між сторонами здійснюється через відповідальних осіб. КЛІЄНТ виділяє для зв’язку з БРОКЕРОМ двох відповідальних осіб, які несуть повну відповідальність за свої дії. БРОКЕР зв’язується з КЛІЄНТОМ безпосередньо або через представника, що має довіреність від БРОКЕРА.

5.2. Технічні та інші умови зв’язку обумовлюються в Протоколі узгодження умов зв’язку, що є частиною Даного Договору (Додаток № 3).

5.3. Обов’язковим реквізитом при будь-якому зверненні КЛІЄНТА до БРОКЕРА є КОД, який привласнюється БРОКЕРОМ. КЛІЄНТ не має права повідомляти Код третім особам.

6. ВІДПОВІДАЛЬНІСТЬ СТОРІН,
ПОРЯДОК РОЗВ’ЯЗАННЯ СПОРІВ,
ЗАКЛЮЧНІ ПОЛОЖЕННЯ

6.1. Сторони зобов’язані дотримуватись чинних правил торгівлі на біржі та інших правил, що регламентують діяльність біржі.

6.2. БРОКЕР не відповідає перед КЛІЄНТОМ за виконання третьою особою угоди, укладеної ним для КЛІЄНТА або від імені КЛІЄНТА. 

6.3. У випадку невиконання КЛІЄНТОМ своїх зобов’язань за укладеною угодою БРОКЕР має право прилюдно повідомити про це учасників біржової торгівлі.

6.4. У випадку ухилення від оплати або прострочення оплати брокерської винагороди та послуг біржі КЛІЄНТ сплачує штраф у розмірі ___________ відсотків належної суми за кожен день прострочення, але не більше __________ відсотків.

6.5. Суперечки, що виникають у зв’язку із виконанням Даного Договору, розв’язуються БІРЖОВИМ АРБІТРАЖЕМ. Рішення БІРЖОВОГО АРБІТРАЖУ виконуються добровільно. У випадку незгоди з рішенням БІРЖОВОГО АРБІТРАЖУ зацікавлена сторона має право звернутися до Арбітражного суду.

6.6. За невиконання доручення з вини БРОКЕРА останній сплачує КЛІЄНТУ штраф у розмірі ____ відсотків від суми, зазначеної у договорі доручення або комісії.

6.7. За розголошення умов Даного Договору винна сторона сплачує другій стороні штраф у розмірі ____________________________________________________________ грн.

       (сума літерами)
6.8. У випадку скасування доручення до проведення торгів КЛІЄНТ зобов’язаний відшкодувати БРОКЕРОВІ зазнані витрати у фіксованій сумі, що складає _______________ ________________________ грн.

      (сума літерами)
6.9. Даний Договір набирає чинності з моменту його підписання та діє до _________.

6.10. Зміна умов або припинення договору здійснюється за згодою сторін.

6.11. Будь-яка із сторін має право розірвати договір, письмово попередивши другу сторону не менше ніж за _____________________ термін.

6.12. Додатки до договору.

Юридичні адреси, банківські реквізити і підписи сторін                                                                                        

Брокерська запискаtc "Брокерська записка" №tc "№"


м.Київ                                        "_____"_______199___р.

Відповідно до угоди про брокерське обслуговування № __________________________ від "_____"_______199___р., ____________________________________________________, 

що зветься далі "Клієнт", в особі _________________________________________________, 

який діє на підставі ____________________________________________________________, 

доручає брокерській конторі _____________________________________________________, 

що зветься далі "Брокер", в особі ________________________________________________, 

який діє на підставі ____________________________________________________________, 

Брокер зобов’язується укласти на Українській фондовій біржі угоду з ______________






                                                                       (купівлі-продажу)
такого цінного паперу: __________________________________________________________.

1. Найменування цінного паперу _________________________________________________.

2. Емітент цінного паперу _______________________________________________________.

3. Номінал цінного паперу ______________________________________________________.

4. Одиниця виміру (шт., грн.) ____________________________________________________.

На таких умовах: 

5. Тип наказу (відповідно до п.9 договору) _________________________________________.

6. Кількість ___________ Мінімальна партія _______________________________________.

7. Ціна цінного паперу (у випадку лімітного чи стоп-наказу) __________________________

______________________________________________________________________________.






(літерами)
8. Особливі умови, застереження (відповідно до п.10 договору) ___________________

______________________________________________________________________________.

9. Умова доставки _________________________________________________________.

10. Строк дії брокерської записки: з моменту підписання до ______________________

______________________________________________________________________________.

11. Клієнт зобов’язується сплатити винагороду Брокеру в розмірі _____________ від фактичної суми операції.

12. Гарантії _______________________________________________________________ 

______________________________________________________________________________.

13. Ціна цінного паперу визначається Брокером на підставі біржо​вих торгів, після чого вира​ховується сума операції, сума брокерської винагороди та сума реєстрації операції на Біржі.

14. За проведеною Брокером на підставі цієї записки операцією Клі​єнт набуває права влас​ника ЦП.

15. Інші умови: ____________________________________________________________.

Клієнт ознайомлений з відповідальністю за відмову від операції та з розміром штрафних санк​цій на користь Біржі, Брокера та Брокера-контр​агента.

Додатки до Теми №6

З А Я В А 

 

про включення до Реєстру виробників та розповсюджувачів програмного забезпечення. 

Заявник _________________________________________________________________________ 
(найменування, місцезнаходження юридичної особи, 

_________________________________________________________________________________
прізвище, ім'я та по батькові керівника юридичної особи; 

_________________________________________________________________________________

прізвище, ім'я та по батькові фізичної особи, серія і номер 

_________________________________________________________________________________

паспорта, ким і коли виданий, місце проживання) 

організаційно-правова форма ___________________________________ 
ідентифікаційний код юридичної особи  ___________________________
ідентифікаційний номер фізичної особи ____________________________ 
розрахунковий рахунок ____________________________________________________________
(найменування банківської установи, МФО) 

телефон _ _______________________   факс _______________________________ 
просить включити до реєстру виробників та розповсюджувачів програмного забезпечення. 

Сфера діяльності в галузі програмного забезпечення : 

  __________________________________________________________________________________ 
(виробництво, розповсюдження) 

Найменування виробника (продавця, постачальника) програмного забезпечення, з зазначенням країни ____________________
Найменування програмного забезпечення, яке виробляється (розповсюджується)_______________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________

____________________________________________________________________________________ 
Підпис заявника (суб'єкта господарювання) 

____________________________________________                                     _____________ 

(посада, прізвище, ім'я та по батькові,                                                                           дата, підпис)

                                     М.П. 

 

  

 

Державний Герб України 

Міністерство науки і освіти України 

Державний департамент інтелектуальної власності 

 

С В І Д О Ц Т В О 

 

про внесення суб`єкта підприємницької діяльності до Реєстру виробників та 

розповсюджувачів програмного забезпечення. 

 

Серія________________                                                                                           №________ 

 

___________________________________________________________________________________ 
(повна та скорочена назва суб`єкта підприємницької 

___________________________________________________________________________________
діяльності із зазначенням організаційно-правової форми) 

___________________________________________________________________________________
 

___________________________________________________________________________________ 
(прізвище, ім`я, по-батькові фізичної особи 

___________________________________________________________________________________
суб`єкта підприємницької діяльності) 

___________________________________________________________________________________
 

Ідентифікаційний код ________________________________________________________________
 

Вид діяльності у сфері програмного забезпечення_________________________________________ 
 

Місце знаходження (місце проживання)_________________________________________________ 
 

 

Найменування програмного забезпечення, яке виробляється (розповсюджується)______________
___________________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________________
___________________________________________________________________________________
  

  

 

 

МП 

___________________________________________________________________________________
(посада і прізвище керівника органу, що видав свідоцтво) 

 

_________________                                                                                  _____________      

                  (дата видачі)                                                                                         (підпис) 

Додатки до  теми №7

Договір франчайзингу

    1.   За   договором   франчайзингу   одна   сторона   (правовласника)

зобов'язується надати іншій стороні (користувачеві) за винагороду  на  строк або без визначення строку право використання  в  підприємницькій  діяльності користувача комплекс виключних  прав,  належних  право власнику,  в  тому числі  право  на   фірмове   найменування   і(або)   комерційне   позначення право власника, на комерційну інформацію, що  охороняється,  а  також  інші передбачені договором об'єкти виключних прав - знак  для  товарів  і  послуг тощо.
    2. Договір франчайзингу  передбачає  використання  комплексу  виключних прав, ділової репутації і комерційного  досвіду  право власника  в  певному обсязі  (зокрема,  з  визначенням  мінімального  чи   максимального   обсягу використання) із  зазначенням  або  без  зазначення  території  використання стосовно певної сфери підприємницької діяльності (продаж товарів,  одержаних від право власника або вироблених користувачем, здійснення  іншої  торгової діяльності, виконання робіт, надання послуг).
    3. Сторонами в договорі комерційної  концесії  можуть  бути  комерційні організації та фізичні особи, зареєстровані як індивідуальні підприємці.

    Форма і реєстрація договору франчайзингу

   1.  Договір  франчайзингу  має  бути  укладений  у   письмовій   формі. Недодержання письмової форми договору має наслідком його недійсність.  Такий договір вважається нікчемним.

    2. Договір франчайзингу реєструється органом, який здійснює  реєстрацію юридичної особи або індивідуального підприємця, що виступає за договором  як правовласник. Якщо правовласник зареєстрований як юридична  особа  або індивідуальний  підприємець  в  іноземній   державі,   реєстрація   договору франчайзингу здійснюється органом,  який  зареєстрував  юридичну  особу  або індивідуального підприємця,  що  є  користувачем.  У  відносинах  з  третіми особами сторони договору франчайзингу  мають  право  посилатися  на  договір лише  з  моменту  його  реєстрації.  Договір  франчайзингу  на  використання об'єкта, що охороняється відповідно до  патентного  законодавства,  підлягає реєстрації також у центральному органі виконавчої влади в галузі патентів  і знаків  для  товарів  і  послуг.  При  недодержанні  цієї   вимоги   договір вважається нікчемним.

Винагорода за договором франчайзингу

    Винагорода за договором франчайзингу  може  виплачуватися  користувачем право власника у формі разових або періодичних платежів, відрахувань  від виторгу, націнки на оптову ціну  товарів,  що  передаються  право власником для перепродажу, або в іншій формі, передбаченій договором.
Обов'язки правовласника
    1. Правовласник зобов'язаний:

    1. передати користувачеві технічну та комерційну документацію і  надати іншу інформацію, необхідну користувачеві для здійснення прав,  наданих  йому за договором комерційної концесії, а також  проінструктувати  користувача  і його працівників з питань, пов'язаних зі здійсненням цих прав;

    2. видати користувачеві передбачені договором ліцензії, забезпечивши їх оформлення у встановленому порядку.

    2. Якщо договором франчайзингу  не  передбачено  інше,  правовласник зобов'язаний:

    1. забезпечити реєстрацію договору франчайзингу (п. 2 статті 1179 цього Кодексу);

    2. надавати користувачеві постійне технічне та консультативне сприяння, включаючи сприяння у навчанні та підвищенні кваліфікації працівників;

    3.  контролювати  якість  товарів   (робіт,   послуг),   що виробляються (виконуються або надаються) користувачем на підставі договору  франчайзингу.

    Обов'язки користувача

    З урахуванням характеру та  особливостей  діяльності,  що  здійснюється користувачем за договором франчайзингу, користувач зобов'язаний:  1. використовувати при  здійсненні  передбаченої  договором  діяльності фірмове   найменування   і(або)   комерційне   позначення    правовласника зазначеним у договорі способом;

    2. забезпечити відповідність  якості  товарів, що  виробляються  ним  на основі  договору,  виконуваних   робіт,   послуг,   що   надаються,   якості аналогічних  товарів,  робіт  і  послуг,  що виробляються,  виконуються   або надаються безпосередньо право власником;
    3. додержуватися інструкцій і вказівок правовласника, спрямованих  на забезпечення  відповідності  характеру,  способів   та   умов   використання комплексу виключних прав тому, як він використовується  правовласником,  у тому числі вказівок, що стосуються  зовнішнього  і  внутрішнього  оформлення комерційних  приміщень,  що  використовуються  користувачем  при  здійсненні наданих йому за договором прав;
    4. надавати покупцям (замовникам) усі додаткові послуги,  на  які  вони могли  б  розраховувати,  купуючи  (замовляючи)  товар   (роботу,   послуги) безпосередньо у правовласника;

    5.  не  розголошувати  секрети  виробництва  правовласника  та   іншу одержану від нього конфіденційну комерційну інформацію;

    6. надати обумовлену кількість субфранчайзингу,  якщо  такий  обов'язок передбачений договором;

    7.  інформувати  покупців  (замовників)  найбільш  очевидним  для   них способом про  те,  що  він  використовує  фірмове  найменування,  комерційне позначення, знак для товарів і послуг або інший  засіб  індивідуалізації  за договором франчайзингу.

    Обмеження прав сторін за договором франчайзингу

    1. Договором франчайзингу можуть бути передбачені обмеження прав сторін за цим договором, зокрема:

    1.  обов'язок  правовласника не  надавати  іншим  особам  аналогічні комплекси виключних прав для їх використання на закріпленій за  користувачем території  або  утримуватися  від  власної  аналогічної  діяльності  на  цій території;
    2.  обов'язок  користувача  не  конкурувати   з   правовласником   на території,  на  яку  поширюється  чинність  договору  франчайзингу  стосовно

підприємницької діяльності, що  здійснюється  користувачем  з  використанням належних правовласнику виключних прав;

    3.  відмова  користувача  від  одержання  за   договором   франчайзингу аналогічних прав у конкурентів (потенційних конкурентів) правовласника;

    4.  обов'язок  користувача   погоджувати   з   правовласником   місце розташування  комерційних  приміщень,  які   мають   використовуватися   при здійсненні наданих за договором виключних  прав,  а  також  їх  внутрішнє  і зовнішнє оформлення. Обмежувальні умови можуть бути  визнані  недійсними  на вимогу антимонопольного органу або  іншої  заінтересованої  особи,  якщо  ці умови з урахуванням стану відповідного ринку та  економічного  стану  сторін суперечать антимонопольному законодавству.

Визнаються нікчемними такі  умови,  що  обмежують  права  сторін  за договором франчайзингу, в силу яких:

    1. правовласник має право визначати ціну продажу товару користувачем або ціну робіт (послуг), виконуваних (тих, що надаються)  користувачем,  або встановлювати верхню чи нижню межу цих цін;

    2.  користувач  має  право  продавати  товари,  виконувати  роботи  або надавати  послуги  виключно  певній  категорії  покупців  (замовників)   або виключно  покупцям  (замовникам),  що   мають   місце   знаходження   (місце проживання) на визначеній у договорі території.

    Відповідальність    право власника    за    вимогами, що пред'являються до користувачів  Правовласник  несе  субсидіарну  відповідальність  за  вимогами,  що заявляються до користувачів,  про  невідповідність  якості  товарів  (робіт, послуг), які продаються (виконуються, надаються) користувачем  за  договором франчайзингу. За  вимогами,  що  заявляються  до  користувача  як  виробника продукції (товарів) правовласника, правовласник відповідає солідарно  з користувачем.

Право користувача укласти договір  комерційної концесії  на новий строк

    1. Користувач, що належним чином виконував свої  обов'язки,  має  після спливу строку договору франчайзингу право на  укладення  договору  на  новий

строк на тих самих умовах.

2.  Правовласник  має   право   відмовити   в   укладенні   договору франчайзингу на новий строк за  умови,  що  протягом  трьох  років  від  дня

 спливу строку  даного  договору  він  не  буде  укладати  з  іншими  особами

 аналогічні договори франчайзингу і погоджуватися  на  укладення  аналогічних

 договорів франчайзингу, дія яких поширюватиметься на ту саму  територію,  на якій мав чинність договір, що припинив свою  дію.  У  разі  якщо  до  спливу трирічного строку правовласник забажає надати кому-небудь ті самі  права, які були надані користувачеві за договором, що припинив свою  чинність,  він зобов'язаний  запропонувати  користувачеві   укласти   новий   договір   або

 відшкодувати зазнані ним збитки. При укладенні нового  договору  його  умови мають бути не менш  сприятливі  для  користувача,  ніж  умови  договору,  що припинив свою чинність.

    Зміна договору франчайзингу

    Договір  франчайзингу  може  бути  змінений   відповідно   до   правил, передбачених главою  52  цього  Кодексу.  У  відносинах  з  третіми  особами сторони договору франчайзингу мають право посилатися на зміни договору  лише з моменту реєстрації цієї зміни в порядку, встановленому п.  2  статті  1179 Кодексу, якщо не доведуть, що  третя  особа  знала  або  повинна  булла знати про зміну договору раніше.

 Припинення договору франчайзингу

    1. Кожна із сторін договору франчайзингу,  укладеного  без  зазначеного строку, має право у будь-який час відмовитися від договору, повідомивши  про це іншу сторону за шість  місяців,  якщо  договором  не  передбачений  більш тривалий строк.

2.  Дострокове  розірвання   договору   франчайзингу,   укладеного   із визначенням строку, а також розірвання договору, укладеного  без  визначення строку, підлягають реєстрації у порядку,  встановленому  п.  2  статті  1179 Кодексу

   3.  У  разі  припинення  належних  правовласнику  прав  на  фірмове найменування і комерційне  позначення  без  заміни  їх  новими  аналогічними правами договір франчайзингу припиняється.

  4. При оголошенні  правовласника  або  користувача  неплатоспроможним (банкрутом) договір франчайзингу припиняється. 

Збереження  договором  франчайзингу  чинності  при  зміні сторін

    1. Перехід до іншої особи будь-якого виключного права,  що  входить  до комплексу наданих користувачеві прав, не визнається підставою для зміни  або розірвання договору франчайзингу. Новий правовласник стає стороною  цього договору в частині прав і обов'язків, що стосуються  відчуженого  виключного права.

    2. У разі смерті правовласника його права та обов'язки  за  договором франчайзингу переходять до спадкоємця за умови, що  він  зареєстрований  або протягом  шести  місяців  від  дня  відкриття  спадщини  зареєструється   як індивідуальний підприємець. Інакше договір припиняється. Здійснення  прав  і виконання обов'язків особи, яка померла, до прийняття спадкоємцем  цих  прав

 та обов'язків або до реєстрації  спадкоємця  як  індивідуального  підприємця здійснюється управителем, якого призначає нотаріус.

    Наслідки зміни  фірмового  найменування  або  комерційного позначення правовласника У  разі  зміни  правовласником  свого  фірмового   найменування   або комерційного позначення, права  на  використання  яких  входять  у  комплекс виключних прав,  договір  франчайзингу  зберігає  чинність  стосовно  нового фірмового найменування або  комерційного  позначення  правовласника,  якщо користувач не зажадає розірвання договору і відшкодування  збитків.  У  разі продовження чинності договору користувач  має  право  вимагати  відповідного зменшення належної правовласнику винагороди.

 Наслідки  припинення  виключного  права, користування  яким надано за договором франчайзингу  Якщо в період дії договору франчайзингу сплинув  строк  дії  виключного права,  користування  яким  надано  за  цим  договором,   або   таке   право припинилося  за  іншою  підставою,  договір  франчайзингу   продовжує   свою чинність,  крім  положень,  що  стосуються   права,   яке   припинилося,   а користувач,  якщо  інше  не  передбачено  договором,  має   право   зажадати відповідного  зменшення  належної  правовласнику  винагороди.   У   разі припинення належних  правовласнику  прав  на  фірмове  найменування  або комерційне  позначення  настають   наслідки,   вище передбачені
Додаток до теми №8

ВАУЧЕР N 00-0000-000000 

(VOUCHER) 

	1. 
	Ліцензія Державного комітету України по туризму N _____________________________

(Licence of the State Committee of Ukraine for Tourism) 

	від "___" _______________ 199_ року 

	2. 
	Має бути пред'явлений 

(То be present to) 
	_________________________________________________

(назва, адреса, телефон, факс 

приймаючого туристичного підприємства) 

(name, address, telephone, fax of receiving tour agency) 

	3. 
	Прізвище, ім'я та по батькові туриста, що здійснює подорож індивідуально, або керівника туристичної групи

_________________________________________________________________________

(Name, surname of individual tourist or group leader) 

	4. 
	Кількість туристів (цифрою та прописом) ______________________________________

(Number of tourists (in figures & in full) 

	5. 
	Термін туру з "___" _______________ 199_ р. по "___" _______________ 199_ р.

(Duration of tour from _______________________ till ______________________________) 

	6. 
	Маршрут та вид транспорту _________________________________________________

(Itinerary and mode of transportation) 

	7. 
	Назва готелів ______________________________________________________________

(Name of hotels) 

	8. 
	Додаткова інформація ______________________________________________________

(Additional information) 

	9. 
	Відмітка про оплату туру ____________________________________________________

(Note of tour payment) 

	10. 
	Підпис керівника туристичного підприємства __________________________________

(Authorized signature of tour agency) 

	  
	Дата видачі "___" _______________ 199_ р.

(Date of issue) 
	Печатка

(Stamp of tour agency) 

	11. 
	Фактично надані послуги ___________________________________________________

(Provided services) 

	12. 
	Підпис керівника приймаючого туристичного підприємства ______________________

(Authorized signature of receiving tour agency) 

	  
	Дата "___" _______________ 199_ р.

(Date) 
	Печатка

(Stamp of tour agency) 

	
	
	
	


ПОЛОЖЕННЯ
про туристичний ваучер
1. ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ

    1.1. Основним документом, що підтверджує активізацію та туристичний статус особи або групи, на підставі якого іноземні туристи - індивідуали та туристичні групи приймаються і обслуговуються в Україні, а також вітчизняні туристи за кордоном, є туристичний ваучер. Перетин державного кордону України туристами без наявності ваучера не дозволяється. 

    1.2. Ваучер видається українською або іноземною фірмою, що організує туристичну подорож як на індивідуальній, так і на груповій основі. 

    1.З.Ваучер підтверджує гарантію оплати за надання вказаних в ньому туристичних послуг. На його підставі проводяться розрахунки між направляючою та приймаючою туристів фірмами. 

    1.4. При організації туристичних подорожей по Україні вітчизняних туристів ваучер /путівка/ виконує таку ж саму функцію, як і при подорожах іноземних туристів. 

    1.5. Ваучер діє при наявності в ньому назви фірми /емблеми/, її адреси, номерів телефону, телексу /телефаксу/, типографського номеру, підпису відповідальної особи фірми, що його видала, печатки та дати видачі. 

    1.6. При укладанні угоди на організацію туристичних подорожей партнери обмінюються зразками ваучерів, що додаються до контракту /угоди/ і забезпечують один одного достатньою кількістю бланків ваучерів для реалізації графіка прийму туристів. 

    1.7. Ваучери виписуються на комплексне обслуговування за класом туру або на окремі послуги. Туристам-індивідуалам вони можуть виписуватись на кожне окреме місто по маршруту. 

    1.8. У ваучерах обов'язково зазначаються дані перелічені в додатку N1 до цього Положення. 

    1.9. До ваучерів, які виписуються для груп туристів, повинні додаватися списки туристів, в яких вказуються повні прізвище та ім'я кожного туриста, рік його народження, паспортні дані /серія, номер/. 

    1.9.1. Ваучер на комплексне обслуговування повинен мати довідковий номер турфірми, що здійснює прийом туристів, референт, який задається Міністерством закордонних справ України. 

2. Порядок виготовлення та реєстрації бланків ваучерів. 

    2.1. Бланк ваучерів є документом суворої фінансової звітності. Відповідальність за забезпеченням зберігання бланків ваучерів покладається на керівників та головних бухгалтерів туристичних організацій (фірм). 

    2.2. Бланки ваучерів виготовляються тільки типографським способом. Виготовлення їх на друкарських машинках, ротаторах, ксероксах тощо категорично заборонено. 

    2.3. Реєстрацію ваучерів здійснюють Міністерство курортів та туризму Республіки Крим, Генеральні агентства по туризму в областях і м .Києві у відповідному реєстрі. 

    2.4. Бланк ваучера повинен мати надрукований номер, який складається з коду /згідно додатку N2/, реєстраційного та порядкового номерів, наприклад: N ОО-АААА-БББББ, де перші два знаки /00/ визначають місцезнаходження туристичної фірми, чотири слідкуючих /АААА/ - реєстраційний номер, що надається в реєстрі Міністерства курортів та туризму Республіки Крим, Генеральних агентств по туризму в областях і м.Києві, п'ять останніх /БББББ/порядковий номер ваучера, визначений туристичною організацією /фірмою/. 

    2.5. Виготовлення бланків ваучерів без нумерації, категорично забороняється. 

    2.6. Після реєстрації в Міністерстві курортів та туризму Республіки Крим, Генеральних агентствах по туризму останні в двотижневий строк надсилають два зразки бланків ваучера кожної туристичної організації /фірми/, що займається прийомом іноземних туристів, до Держкомтуризму. 

    2.7. Держкомтуризм передає для інформування один зразок зареєстрованого бланку ваучера до Держкомкордону України. 

3. Контроль за використанням ваучерів 

    3.1. Контроль за використанням ваучерів українських та іноземних туристичних фірм на території України здійснюють Держкомтуризм, Міністерство курортів та туризму Республіки Крим, Генеральні агентства по туризму, в разі потреби - уповноважені ними на це організації та службові особи. 

    3.2. При здійсненні туристичних поїздок за кордон заповнений ваучер з підписом керівника туристичної організації /фірми/ та печаткою видається керівнику туристичної групи або туристу-індивідуалу тільки після сплати вартості туру, оформлення усіх необхідних виїзних документів під розпис. Безпосередньо після одержання підтвердження на прийом туристів перед виїздом на маршрут. 

    3.3. Ваучери зберігаються та опрацьовуються після прийому туристів на туристичному підприємстві згідно порядку, встановленому для бухгалтерських бланків суворої звітності. 

    3.4. При заповненні ваучера не дозволяється виправлення реквізитів у бланках. 

    3.5. Продаж або передача бланків ваучерів іншим туристичним фірмам дозволяється лише при умові, якщо останнє обумовлено в контракті /угоді/. Відмітка про це робиться в реєстрі туристичних ваучерів. 

    3.6. За домовленістю між партнерами до ваучера можуть включатися додаткові дані, що необхідні для обслуговування туристів-індивідуалів та туристичних груп. 

    3.7. Непридатні для використання бланки ваучерів списуються відповідно до акту, затвердженому керівником туристичної фірми. 

    3.8. Розгляд спірних питань по використанню ваучерів здійснює Держкомтуризм України. 

    3.9. При порушенні вимог даного Положення контролюючий орган, вказаний в пункті 3.1., може призупинити дію ваучера на строк до трьох місяців, про що робиться відмітка в реєстрі туристичних ваучерів. 

    3.9.1. Припис про усунення порушень на визначений термін підприємству-власнику ваучера повідомляють у письмовому виді Міністерство курортів та туризму, Республіки Крим, Генеральне агентство по туризму. 

    3.9.2. Власник ваучера зобов'язаний пред'являти всю необхідну документацію про його використання на першу вимогу контролюючих органів або осіб, ними уповноважених. 

4. Облік документів з питань реєстрації ваучерів. 

    4.1. Матеріали діловодства з питань реєстрації ваучерів ведуться встановленими органами в облікових справах окремо по кожному суб'єкту туристичної діяльності. 

    4.2. Облікова справа складається із матеріалів, які стали підставою для реєстрування ваучера, та інформації про виявлені порушення. 

    4.3. В разі припинення суб’єктом підприємництва, діяльності матеріали облікових справ передаються в загальному порядку на зберігання . 
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Додаток до теми №9

ДОГОВІР

ПрО ПОСТАвку на давальницьких умовах N ___
	м. ________________
	"___" ______________ 200_ р.


___________________________________________________________________,

(вказати найменування сторони)

що є юридичною особою за законодавством _____________________________

(вказати державу)

(надалі іменується "ТОВ"), в особі _____________________________________

___________________________________________________________________,

(вказати посаду, прізвище, ім'я, по батькові)

що діє на підставі ___________________________________________________, 

(вказати: статуту, довіреності, положення тощо)

з одного боку, та ____________________________________________________,

(вказати найменування сторони)

що є юридичною особою за законодавством України (надалі іменується "ЗАТ"), в особі _________________________________________________________,

(вказати посаду, прізвище, ім'я, по батькові)

що діє на підставі __________________________________________________, 

(вказати: статуту, довіреності, положення тощо)

з іншого боку, 

(в подальшому разом іменуються "Сторони", а кожна окремо – "Сторона")

уклали цей Договір про поставку на давальницьких умовах N ___ (надалі іменується "Договір") про таке. 

1. ЗАГАЛЬНІ ПОЛОЖЕННЯ

1.1 В порядку та на умовах, визначених цим Договором, 

1.1.1. ТОВ зобов'язується передати у власність ЗАТ, а ЗАТ зобов'язується прийняти та оплатити комплектуючі матеріали, необхідні для пошиття взуттєвих заготовок, на умовах FCA Франко - перевізник – (постачання до місця розташування ЗАТ); 

1.1.2. ЗАТ зобов'язується виготовити та передати у власність ТОВ взуттєві заготовки, а ТОВ зобов'язується прийняти та оплатити ці взуттєві заготовки на умовах FCA Франко–перевізник – (постачання до місця розташування ТОВ).

1.2. Умови цього Договору викладені Сторонами у відповідності до вимог Міжнародних правил щодо тлумачення термінів "Інкотермс" (в редакції 2000 року), які застосовуються із урахуванням особливостей, що випливають із умов цього Договору.

2. КІЛЬКІСТЬ І ЯКІСТЬ КОМПЛЕКТУЮЧИХ МАТЕРІАЛІВ
2.1. Кількість і асортимент комплектуючих матеріалів, що поставляються за цим Договором, зазначені в додатку N ___ до цього Договору.

2.2. Якість комплектуючих матеріалів, що поставляються за цим Договором, повинна відповідати ____________ і підтверджуватися сертифікатом якості __________________.

3. ЯКІСТЬ ВЗУТТЄВИХ ЗАГОТОВОК

3.1. Якість взуттєвих заготовок за цим Договором, повинна відповідати еталонам - зразкам взуттєвих заготовок, погодженим між ТОВ і ЗАТ, а також вимогам технічної документації, наданої ТОВ, яка є невід'ємною частиною цього Договору.

3.2. Один екземпляр зразка-еталона і технічної документації передається ЗАТ, інший залишається в ТОВ. Зразки-еталони є арбітражними еталонами на випадок виникнення спору між сторонами за цим Договором. Зразки-еталони і технічна документація повинні зберігатися в обох Сторін протягом ____________ місяців з дати поставки останньої партії взуттєвих заготовок, а у випадку виникнення спору - до його врегулювання.

3.3. Технічна документація, передана ЗАТ, повинна включати:

- зведену специфікацію на всі основні, допоміжні, пакувальні й інші комплектуючі матеріали;

- комплект шаблонів деталей верху й підкладки із зазначенням чистої площі кожної деталі;

- структуру на деталі взуттєвих заготовок;

- карту розцвіток деталей верху і підкладки;

- технологію розкрою деталей взуттєвих заготовок;

- технологію збирання взуттєвої заготовки;

- технологічні вимоги до швів;

- норми використання матеріалів;

- норми витрати основних і допоміжних матеріалів на середньозважений розмір;

- схему розкрою деталей верху, підкладки;

- список застосовуваного технологічного оснащення;

- вимоги до комплектації й упакування взуттєвих заготовок;

- опис моделі, її замальовку чи фотографію.

3.4. За запрошенням ЗАТ і за його рахунок фахівці ТОВ можуть направлятися в країну ТОВ для надання методичної допомоги в організації виробництва взуттєвих заготовок відповідно до технічної документації і затверджених зразків-еталонів, а також здійснюють контроль за дотриманням технологічних режимів при розкрої і виготовленні взуттєвих заготовок, роблять вибіркову перевірку якості в процесі їх виробництва.

3.5. Неточності у технічній документації можуть бути виправлені на місці фахівцями ТОВ і представниками ЗАТ. У випадку виникнення спірних питань остаточне рішення приймають ТОВ і ЗАТ.

3.6. Дублікат зразка-еталона відвантажується ЗАТ з першою партією готових взуттєвих заготовок.

3.7. Опломбований дублікат зразка-еталона в індивідуальному упакуванні з написом "Дублікат зразка-еталона" укладається в короб, на який наноситься додаткова відмітка "Дублікат зразка-еталона".

3.8. У рахунку і відвантажувальній специфікації робиться відмітка про те, що в даній партії взуттєвих заготовок відвантажено дублікат зразка-еталона, із зазначенням номера коробу, у якому він знаходиться.

4. ПОРЯДОК ВІДВАНТАЖЕННЯ

4.1. ТОВ і ЗАТ повинні відвантажувати комплектуючі матеріали і взуттєві заготовки на умовах FCA Франко - перевізник по залізничній накладній прямого міжнародного вантажного повідомлення на адресу відповідної Сторони через прикордонні станції ____________. Відвантаження комплектуючих матеріалів здійснюється комплектно в кожному контейнері.

4.2. У залізничній накладній і її дублікаті додатково вказується в графі "Відмітки відправника, не обов'язкові для залізниці":

- номер Договору, доповнень і специфікацій;

- номер моделі і кількість;

- номери відвантажених місць;

- ТОВ;

- ЗАТ.

4.3. Заповнення накладної і дубліката накладної здійснюється ____________ мовою.

4.4. ЗАТ представляє ТОВ транспортні реквізити одержувачів комплектуючих матеріалів за цим Договором не пізніше 10 календарних днів з дати підписання специфікації до цього Договору. У випадку неотримання зазначених реквізитів ТОВ відвантажує комплектуючі матеріали у встановлений Договором термін на адресу ЗАТ.

4.5. На кожне відвантаження на адресу одного одержувача оформляється окрема залізнична накладна зі штемпелем станції відправлення. До залізничної накладної прикладається один екземпляр специфікації.

5. СТРОКИ І ДАТА ПОСТАВКИ

5.1. Поставки комплектуючих матеріалів з країни ТОВ в країну ЗАТ і взуттєвих заготовок з країни ЗАТ в країну ТОВ за цим Договором повинні бути здійснені в строки, визначені у додатку N ___ до цього Договору.

5.2. Поставка взуттєвих заготовок повинна бути здійснена не пізніше ____________ місяців з дати поставки комплектуючих матеріалів.

5.3. Датою поставки комплектуючих матеріалів і взуттєвих заготовок є дата штемпеля на залізничній накладній прикордонній станції, що приймає вантаж.

5.4. ТОВ і ЗАТ регулярно не рідше одного разу на місяць інформують один одного про зроблені відвантаження.

5.5. Дострокове відвантаження комплектуючих матеріалів і взуттєвих заготовок дозволяється.

6. ЦІНИ

6.1. Ціни для взаємних розрахунків за цим Договором встановлені в доларах США і розуміються: Франко-перевізник (місце розташування ЗАТ), включаючи вартість упакування і маркування - за комплектуючі матеріали, і Франко-перевізник – (місце розташування ТОВ), включаючи вартість упакування і маркування – взуттєві заготовки. Ціни зазначені в додатку N ___ до цього Договору.

7. ПЛАТЕЖІ

7.1. Платежі за товари, поставлені в рахунок цього Договору, мають бути здійснені у доларах США з безвідкличного документарного акредитива, відкритого за дорученням Покупця на користь Продавця банком - кореспондентом Уповноваженого банку і авізованого через Уповноважений банк (визначення Покупця і Продавця в цьому Розділі здійснюється відповідно до п. 7.9 цього Договору). Якщо акредитив буде відкритий банком, який не є кореспондентом Уповноваженого банку, Покупець забезпечить підтвердження акредитива банком - кореспондентом Уповноваженого банку. 

7.2. Акредитив, що відкривається відповідно до цього Договору, підпорядковується Уніфікованим правилам і звичаям для документарних акредитивів у редакції 1993 року, опублікованим Міжнародною торговельною палатою за N 500. 

7.3. Акредитив має бути відкритий протягом/не пізніше ___ днів від дати повідомлення Продавця про те, що товар підготовлено до відвантаження, терміном дії до ________, на повну суму вартості товару, що не перевищує плюс/мінус 10 %, а також включаючи ___ % річних за користування кредитом. 

7.4. Якщо з вини Покупця або його банку відкриття акредитива буде затримано, Продавець має право відмовити у відвантаженні товару або розірвати Договір. 

7.5. Платежі за акредитивом будуть здійснюватися в Уповноваженому банку проти подання Продавцем таких документів: 

1) комерційного рахунка в ___ примірниках; 

2) дубліката міжнародної авіаційної, автомобільної, залізничної накладної або поштової квитанції, що містить найменування Одержувача вантажу, позначку про сплату фрахту і позначку Перевізника про відправлення вантажу; 

3) страхового поліса, виписаного на ім'я/наказу _________;

4) інших документів. 

Документи повинні бути подані Продавцем до Уповноваженого банку не пізніше/протягом _______ днів від дати відвантаження товару. 

7.6. Акредитив передбачає можливість або дозвіл часткових відвантажень/перевантажень. 

7.7. Усі витрати, пов'язані з відкриттям, авізуванням, підтвердженням, продовженням терміну, зміною умов та виконанням акредитиву, сплачує Продавець. 

7.8. Якщо умови відкритого акредитива не відповідатимуть умовам цього Договору, Покупець за свій рахунок за дорученням Продавця забезпечить внесення необхідних змін до умов акредитива.

7.9. Розуміється, що при постачанні комплектуючих матеріалів в країну ЗАТ, ТОВ є Продавцем, а ЗАТ - Покупцем, а при постачанні готових виробів у країну ТОВ ЗАТ є Продавцем, а ТОВ - Покупцем.

8. ПРИЙМАННЯ КОМПЛЕКТУЮЧИХ МАТЕРІАЛІВ І ВЗУТТЄВИХ ЗАГОТОВОК

8.1. Комплектуючі матеріали приймаються ЗАТ за участю представників незацікавленої компетентної організації країни ЗАТ. У випадку участі в цьому прийманні фахівця ТОВ акт приймання підписується також цим фахівцем. При виявленні невідповідності вмісту контейнера зі специфікацією акт приймання в двох екземплярах висилається на адресу ТОВ у встановленому порядку.

8.2. Питання неналежної комплектації комплектуючих матеріалів можуть вирішуватися на місці фахівцями ТОВ і представниками ЗАТ. У випадку виникнення спірних питань остаточне рішення приймають спільно ТОВ і ЗАТ.

8.3. Взуттєві заготовки приймаються ТОВ у порядку, що визначений Сторонами у додатку N ___ до цього Договору. 

9. УПАКУВАННЯ КОМПЛЕКТУЮЧИХ МАТЕРІАЛІВ І ВЗУТТЄВИХ ЗАГОТОВОК
9.1. Упакування комплектуючих матеріалів і взуттєвих заготовок повинні забезпечувати схоронність вантажу при транспортуванні з урахуванням перевалок, а також охороняти його від атмосферних явищ.

9.2. Упакування комплектуючих матеріалів і взуттєвих заготовок повинні відповідати _________________________________________________.

9.3. У кожне упаковане місце вкладається пакувальний аркуш, де зазначені:

- найменування Сторін;

- номер Договору;

- номер місця;

- модель виробів;

- артикул (при відвантаженні комплектуючих матеріалів);

- кількість взуттєвих заготовок (при відвантаженні взуттєвих заготовок);

- вага нетто, брутто в кг.

9.4. Відвантаження комплектуючих матеріалів і готових виробів здійснюється тільки в контейнерах. У кожен контейнер вкладається два екземпляри специфікації із зазначенням:

- ТОВ (при відвантаженні комплектуючих матеріалів);

- ЗАТ (при відвантаженні взуттєвих заготовок);

- найменування Сторін;

- номер Договору;

- найменування виробів, номера моделі і кількості, що знаходяться в кожному пронумерованому місці.

10. МАРКУВАННЯ

10.1. На кожному упакованому місці повинно бути нанесене наступне маркування:

- номер Договору;

- номер місця;

- номер моделі;

- кількість виробів.

11. ПРЕТЕНЗІЇ
11.1. Претензії по кількості і якості комплектуючих матеріалів і взуттєвих заготовок можуть бути заявлені Сторонами.

11.2. Документом, що обґрунтовує претензії щодо неналежної якості і нестачі комплектуючих матеріалів і взуттєвих заготовок, є акт експертизи, а у випадку неможливості його складання - акт приймання, складений за участю представника незацікавленої компетентної організації. При участі в прийманні фахівця ТОВ - акт приймання підписується також цим фахівцем. У випадку відсутності акта товар вважається прийнятим по кількості і якості. Рекламаційні акти складаються ______________ мовою.

11.3. У випадку встановлення нестачі та/або невідповідності по якості комплектуючих матеріалів умовам Договором підприємець вирішує питання з фахівцями ТОВ про спосіб задоволення претензії для того, щоб забезпечити безперервність виробництва.

11.4. У випадку поставки неякісних взуттєвих заготовок ЗАТ зобов'язано при наступних відвантаженнях пред'являти сертифікат якості, виданий нейтральною компетентною організацією. У випадку його відсутності ТОВ має право відмовити в їх оплаті.

11.5. Сторони зобов'язані забезпечити схоронність усієї кількості товарів, визнаних неякісними, до вирішення питання про задоволення претензії.

11.6. Пред'явлення претензії за цим Договором не є обов'язковою умовою для звернення Сторони до суду, що є компетентним розглядати спори за цим Договором. 

12. ВІДПОВІДАЛЬНІСТЬ СТОРІН ЗА ПОРУШЕННЯ ДОГОВОРУ
12.1. У випадку порушення зобов'язання, що виникає з цього Договору (надалі іменується "порушення Договору"), Сторона несе відповідальність, визначену цим Договором та (або) правом, що є застосовним до цього Договору. 

12.1.1. Порушенням Договору є його невиконання або неналежне виконання, тобто виконання з порушенням умов, визначених змістом цього Договору.

12.1.2. Сторона не несе відповідальності за порушення Договору, якщо воно сталося не з її вини (умислу чи необережності). 

12.1.3. Сторона вважається невинуватою і не несе відповідальності за порушення Договору, якщо вона доведе, що вжила всіх залежних від неї заходів щодо належного виконання цього Договору.

12.2. Сторона, що порушила цей Договір, зобов'язана відшкодувати збитки, завдані таким порушенням, незалежно від вжиття іншою Стороною будь-яких заходів щодо запобігання збиткам або зменшення збитків, окрім випадків коли остання своїм винним (умисним або необережним) діянням (дією чи бездіяльністю) сприяла настанню або збільшенню збитків.

12.3. Сплата Стороною визначених цим Договором та (або) правом, що є застосовним до цього Договору, штрафних санкцій (неустойки, штрафу, пені) не звільняє її від обов'язку відшкодувати за вимогою іншої Сторони збитки, завдані порушенням Договору (реальні збитки та (або) упущену вигоду) у повному обсязі, а відшкодування збитків не звільняє її від обов'язку сплатити за вимогою іншої Сторони штрафні санкції у повному обсязі.

12.4. Сплата Стороною та (або) відшкодування збитків, завданих порушенням Договору, не звільняє її від обов'язку виконати цей Договір в натурі, якщо інше прямо не передбачено правом, що є застосовним до цього Договору.

13. ФОРС-МАЖОРНІ ОБСТАВИНИ

13.1. Сторона звільняється від визначеної цим Договором та правом, що є застосовним до цього Договору, відповідальності за повне чи часткове порушення Договору, якщо вона доведе таке порушення сталося внаслідок дії форс-мажорних обставин, визначених у цьому Договорі, за умови, що їх настання було засвідчено у визначеному цим Договором порядку.

13.1.1. Під форс-мажорними обставинами у цьому Договорі розуміються випадок, непереборна сила, а також усі інші обставини, які визначені у пп. 13.1.5 цього Договору як підстава для звільнення від відповідальності за порушення Договору. 

13.1.2. Під непереборною силою у цьому Договорі розуміються будь-які надзвичайні події зовнішнього щодо Сторін характеру, які виникають без вини Сторін, поза їх волею або всупереч волі чи бажанню Сторін, і які не можна за умови вжиття звичайних для цього заходів передбачити та не можна при всій турботливості та обачності відвернути (уникнути), включаючи (але не обмежуючись) стихійні явища природного характеру (землетруси, повені, урагани, руйнування в результаті блискавки тощо), лиха біологічного, техногенного та антропогенного походження (вибухи, пожежі, вихід з ладу машин й обладнання, масові епідемії, епізоотії, епіфітотії тощо), обставини суспільного життя (війна, воєнні дії, блокади, громадські хвилювання, прояви тероризму, масові страйки та локаути, бойкоти тощо), а також видання заборонних або обмежуючих нормативних актів органів державної влади чи місцевого самоврядування, інші законні або незаконні заборонні чи обмежуючі заходи названих органів, які унеможливлюють виконання Сторонами цього Договору або тимчасово перешкоджають такому виконанню.

13.1.3. Під випадком у цьому Договорі розуміються будь-які обставини, які не вважаються непереборною силою за цим Договором і які безпосередньо не обумовлені діями Сторін та не пов'язані із ними причинним зв'язком, які виникають без вини Сторін, поза їх волею або всупереч волі чи бажанню Сторін, і які не можна за умови вжиття звичайних для цього заходів передбачити та не можна при всій турботливості та обачності відвернути (уникнути).

13.1.4. Не вважаються випадком недодержання своїх обов'язків контрагентом тієї Сторони, що порушила цей Договір, відсутність на ринку товарів, потрібних для виконання цього Договору, відсутність у Сторони, що порушила Договір, необхідних коштів. 

13.1.5. Окрім випадку та непереборної сили, підставою для звільнення Сторони від визначеної цим Договором та правом, що є застосовним до цього Договору, відповідальності за повне чи часткове порушення Договору є будь-яка із наступних обставин надзвичайного характеру: _______________________________, за умови, що вона виникла без умислу Сторони, що порушила цей Договір.

13.2. Настання непереборної сили має бути засвідчено компетентним органом, яким є ___________________________________________.

13.3. Настання випадку та обставин, які визначені у пп. 13.1.5 цього Договору, засвідчується Стороною, що на них посилається, шляхом ________________________.

13.4. Сторона, що має намір послатися на форс-мажорні обставини, зобов'язана невідкладно із урахуванням можливостей технічних засобів миттєвого зв'язку та характеру існуючих перешкод повідомити іншу Сторону про наявність форс-мажорних обставин та їх вплив на виконання цього Договору.

13.5. Якщо форс-мажорні обставини та (або) їх наслідки тимчасово перешкоджають виконанню цього Договору, то виконання цього Договору зупиняється на строк, протягом якого воно є неможливим.

13.6. Якщо у зв'язку із форс-мажорними обставинами та (або) їх наслідками, за які жодна із Сторін не відповідає, виконання цього Договору є остаточно неможливим, то цей Договір вважається припиненим з моменту виникнення неможливості виконання цього Договору, однак Сторони не звільняються від обов'язку, визначеного у п. 13.4 цього Договору.

13.7. Якщо у зв'язку із форс-мажорними обставинами та (або) їх наслідками виконання цього Договору є тимчасово неможливим і така неможливість триває протягом _________ і не виявляє ознак припинення, то цей Договір може бути розірваний в односторонньому порядку будь-якою Стороною шляхом направлення за допомогою поштового зв'язку письмової заяви про це іншій Стороні.

13.8. Наслідки припинення цього Договору, в тому числі його одностороннього розірвання, на підставі пунктів 13.6 та 13.7 цього Договору визначаються у відповідності до права, що є застосовним до цього Договору.

13.9. Своєю домовленістю Сторони можуть відступити від положень пунктів 13.6 та 13.7 цього Договору та визначити у додатковій угоді до цього Договору свої наступні дії щодо зміни умов цього Договору.

14. ВИРІШЕННЯ СПОРІВ

14.1. Усі спори, що виникають з цього Договору або пов'язані із ним, вирішуються шляхом переговорів між Сторонами.

14.2. Якщо відповідний спір не можливо вирішити шляхом переговорів, він вирішується в судовому порядку за встановленою підвідомчістю та підсудністю такого спору відповідно до застосовних до нього норм процесуального права, при цьому матеріальним правом для вирішення спорів за цим Договором є матеріальне право, чинне в країні ЗАТ.

15. ДІЯ ДОГОВОРУ
15.1. Цей Договір вважається укладеним і набирає чинності з моменту його підписання Сторонами та його скріплення печатками Сторін. 

15.2. Строк цього Договору починає свій перебіг у момент, визначений у п. 15.1 цього Договору, та закінчується ___________________________________.

15.3. Закінчення строку цього Договору не звільняє Сторони від відповідальності за його порушення, яке мало місце під час дії цього Договору. 

15.4. Якщо інше прямо не передбачено цим Договором або правом, що є застосовним до цього Договору, зміни у цей Договір можуть бути внесені тільки за домовленістю Сторін, яка оформлюється додатковою угодою до цього Договору.

15.5. Зміни у цей Договір набирають чинності з моменту належного оформлення Сторонами відповідної додаткової угоди до цього Договору, якщо інше не встановлено у самій додатковій угоді, цьому Договорі або у праві, що є застосовним до цього Договору.

15.6. Якщо інше прямо не передбачено цим Договором або правом, що є застосовним до цього Договору, цей Договір може бути розірваний тільки за домовленістю Сторін, яка оформлюється додатковою угодою до цього Договору.

15.7. Цей Договір вважається розірваним з моменту належного оформлення Сторонами відповідної додаткової угоди до цього Договору, якщо інше не встановлено у самій додатковій угоді, цьому Договорі або у праві, що є застосовним до цього Договору.

16. ПРИКІНЦЕВІ ПОЛОЖЕННЯ

16.1. Усі правовідносини, що пов'язані із визначенням прав та обов'язків Сторін за цим Договором, дійсністю, виконанням та припиненням цього Договору, тлумаченням його умов, визначенням наслідків недійсності або порушення Договору, відступленням права вимоги та переведенням боргу у зв'язку із цим Договором, регламентуються цим Договором та матеріальним правом, що є чинним в країні ЗАТ, а також застосовними до таких правовідносин звичаями ділового обороту на підставі принципів добросовісності, розумності та справедливості. 

16.2. Усі інші правовідносини, що виникають з цього Договору або пов'язані із ним, але не визначені у п. 16.1 цього Договору, регулюються у відповідності до п. 16.1 цього Договору, якщо інше прямо не передбачене застосовними до цього Договору імперативними правовими нормами. 

16.3. Сторони за цим Договором виключають застосування Конвенції ООН про договори міжнародної купівлі-продажу товарів 1980 р. в повному обсязі.

16.4. Після підписання цього Договору всі попередні переговори за ним, листування, попередні договори, протоколи про наміри та будь-які інші усні або письмові домовленості Сторін з питань, що так чи інакше стосуються цього Договору, втрачають юридичну силу, але можуть братися до уваги при тлумаченні умов цього Договору.

16.5. Сторона несе повну відповідальність за правильність вказаних нею у цьому Договорів реквізитів та зобов‘язується своєчасно у письмовій формі повідомляти іншу Сторону про їх зміну, а у разі неповідомлення несе ризик настання пов'язаних із ним несприятливих наслідків. 

16.6. Відступлення права вимоги та (або) переведення боргу за цим Договором однією із Сторін до третіх осіб допускається виключно за умови письмового погодження цього із іншою Стороною.

16.7. Додаткові угоди та додатки до цього Договору є його невід'ємною частиною і мають юридичну силу у разі, якщо вони викладені у письмовій формі, підписані Сторонами та скріплені їх печатками.

16.8. Всі виправлення за текстом цього Договору мають силу та можуть братися до уваги виключно за умови, що вони у кожному окремому випадку датовані, засвідчені підписами Сторін та скріплені їх печатками. 

16.9. Цей Договір складений при повному розумінні Сторонами його умов та термінології українською мовою у двох автентичних примірниках, які мають однакову юридичну силу, – по одному для кожної із Сторін. 

16.10. Цей Договір має переклад російською мовою у двох автентичних примірниках по одному для кожної із Сторін.

16.11. У разі розбіжностей між українським та російським текстом цього Договору перевага має віддаватися українському варіантові. 

Місцезнаходження і реквізити сторін

	ТОВ
___________________________________

___________________________________

___________________________________

___________________________________

Підписи
За ТОВ
Керівник ________________/____________/

м. п.

	ЗАТ
___________________________________

___________________________________

___________________________________

___________________________________
сторін
За ЗАТ
Керівник ________________/____________/

м. п.



Международная автодорожная товарно-транспортная накладная по форме КДПГ(CMR) 
 ------------------------------ --------------------------------- 

|1 Отправитель (Наименование,  |Международная      -----    N 1  |

|14017694       адрес, страна) |товарно -          | CMR |        |

|------------------------------|транспортна       -----         |

|        Ферма "Экспо"         |накладная                        |

| г.Ахтырка, ул.Шевченко, 26   |                                 |

|       Украина                |Internationaler  Diese           |

|------------------------------|Frachtbriet      Beforderung     |

|                              |Данная перевоз-                  |

|------------------------------|ка несмотря ни   unterliegt      |

|                              |на какие про-    frotz einer     |

|                              |чие договоры     gegenteiligen   |

|                              |осуществляется   Abmachung       |

|------------------------------|в соответствии                   |

|                              |с условиями      den Bestimmungen|

КОНТРОЛЬНИЙ ЛИСТ НА ПЕРЕВЕЗЕННЯ
спирту етилового, коньячного і плодового, алкогольних напоїв та
тютюнових виробів

	  
	"___" _______________ 199_ р.
до товарно-транспортної накладної 
серія ______________ N __________ 
	Форма N 1-АТ 
Затверджена наказом Мінстату України
від 4 березня 1997 р. N 58 
за погодженням з Державною податковою адміністрацією, Мінфіном, Мінтрансом, МЗЕЗторгом, Держхарчопромом України 


 

	Назва товару і його кількість 
	___________________________________________ 
	Код ЄДРПОУ 

	Виробник
(імпортер, оптовий продавець) 
	___________________________________________ 
назва, адреса, банківські реквізити,
___________________________________________
N і дата видачі ліцензії (на право виробництва, імпорту, оптової торгівлі) 
	 



	Вантажовідправник 
	___________________________________________ 
назва, адреса, банківські реквізити,
___________________________________________
N і дата видачі ліцензії 
	 



	Вантажоодержувач 
	___________________________________________ 
назва, адреса, банківські реквізити,
___________________________________________
N і дата видачі ліцензії 
	 



	Автопідприємство 
	___________________________________________
назва, N і дата видачі ліцензії на даний вид діяльності
Автомобіль _________________________________
марка, державний номер
Водій ______________________________________
прізвище, ім'я, по батькові, N посвідчення 
	 



	Пункт навантаження 
	___________________________________________
адреса місця зберігання 
	 



	Пункт розвантаження 
	___________________________________________ 
адреса місця зберігання 
	 



	
	
	


Додатки до теми №10

ЗАЯВКА НА АККРЕДИТИВ № _________

	Просим Вас открыть безотзывный документарный аккредитив в соответствии с данной заявкой и требованиями Унифицированных правил и обычаев по документарным аккредитивам (публикация Международной торговой палаты № 500, издание 1993 г.) и произвести выплаты бенефициару соответственно.

	Полное название, банковские реквизиты и адрес аппликанта


	BANK NADRA

Kiev 254053

15 Artyoma St.,

Ukraine

	Дата заявки на аккредитив

	Дата и место истечения аккредитива


	Способ передачи и форма аккредитива
      По почте                     Телеграфом

      Трансферабельный аккредитив
	Полное название, банковские реквизиты и адрес бенефициара 



	Подтверждение бенефициару
      АКБ“Надра”                          Банка бенефициара      

      Другого банка

      Подтверждение                     Подтверждение

      аккредитива                           рамбурса


	Сумма



	Условия поставки

Частичная отгрузка                         Перегрузка
      Разрешена                     Разрешена         

      Запрещена                    Запрещена

Страховка оплачивается
      Аппликантом                  Бенефициаром 


	Способ оплаты (исполнения) аккредитива
      Оплатой сразу      Акцептом        Негоциацией

       Отсроченным платежом на __________________

В Банке ______________________________________

против документов указанных ниже
       и тратт(ы) выставленных(ой) на _______________

	Краткое описание поставляемой продукции / услуг


	Условия поставки
Из_____________________    в______________________

Не позже_____________________________________

На условиях__________________________________

	Перечень документов, против которых будет проведена оплата



	Срок предоставления документов
Через _____  дней после даты транспортного документа, но в пределах срока действия аккредитива.

	Порядок уплаты комиссий



	Дополнительные условия 



	М.П.


	Подписи заявителя

Руководитель            _____________

Главный бухгалтер   _____________                                   


Принято к исполнению                                    "____"________________ _____ г.

                                                                           _______________ /__________________/































Резидент





Банк покупця





Нерезидент





Банк  продавця





Для юридичних осіб








